
臺灣高等法院高雄分院刑事判決

115年度上更一字第16號

上  訴  人  臺灣橋頭地方檢察署檢察官

被      告  張騏晟

0000000000000000

0000000000000000

選任辯護人  林水城律師

            余晉昌律師

上列上訴人因被告政府採購法案件，不服臺灣橋頭地方法院112

年度訴字第419號，中華民國113年7月31日第一審判決（起訴案

號：臺灣橋頭地方檢察署111年度偵字第10182號、112年度偵字

第1599號），提起上訴，本院前審（113年度上訴字第815號）判

決後，經最高法院撤銷發回更審（114年度台上字第3765號），

本院判決如下：

　　主　文

上訴駁回。

　　理　由

一、公訴意旨略以：被告張騏晟係址設高雄市○○區○○街00號

14樓「家豪家食品有限公司」（下稱家豪家公司）實際負責

人，負責處理家豪家公司得標承攬國軍伙食人力委外及副食

品供應等標案履約、人力派遣等業務；張仲仁曾任職家豪家

公司，遂與被告認識，現為址設高雄市○○區○○路00○0

號1樓「精膳閤食品有限公司」（下稱精膳閤公司）及精膳

閣食品行負責人，渠等分別為受政府採購法規範之廠商及該

法所稱之代表人、受雇人等從業人員（張仲仁所犯政府採購

法第87條第4項之合意圍標罪業經判決確定）。緣國防部為

辦理海軍各單位之伙食人力勞務委外工作，於民國110年8月

27日公告經公開評選或公開徵求之限制性招標「海軍伙食人

力勞務委外等8項」（標案案號：PA11231L005，下稱：本件

標案）採購案，預算金額為新臺幣（下同）41,170,600元，

分為8組投標，分別為：第一組海軍左營後勤支援指揮部、
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第二組海軍技術學校及海軍陸戰隊學校、第三組海軍軍官學

校、第四組國防部海軍司令部及海軍基隆後勤支援指揮部、

第五組海軍艦隊指揮部及海軍教育訓練暨準則發展指揮部、

第六組海軍馬公後勤支援指揮部、第七組海軍戰鬥系統工廠

及海軍造船發展中心（簡稱戰系及海發，下稱第七組，預算

金額3,089,000元）及第八組海軍蘇澳後勤支援指揮部，投

標截止日為110年9月24日，並於同日開標，採準用最有利標

之方式決標，每組係分別投標，並僅會評選1家最優勝廠商

得標。詎被告擔任實際負責人之家豪家公司較熟悉戰系之伙

食炊煮勞務，故被告原已決定投標第七組，而張仲仁精膳閤

公司原本亦有意投標本件標案第七組，其2人知悉彼此均欲

投標本件標案第七組後，遂共同意圖獲取不當利益，基於以

協議不為投標、不為價格競爭之犯意聯絡，於本件標案公告

前之110年7月20日18時5分許，被告向張仲仁稱「你海發跟

戰系綁在一起阿，你戰系綁在一起，就跟我有卡到了，不然

就來喬阿」，張仲仁回稱「不是喬啦，就看你要怎樣，我都

配合你」，被告稱「我應該看他合約開出來啦，開出來的條

件，我們再來喬，假如說前幾場有賺錢我就標前幾場，戰系

我就放棄」，張仲仁回稱「不是放棄，變成你要輔佐我想辦

法拿到。」等語，本件標案於110年8月27日公告後，戰系及

海發確實併為第七組，於投標截止日前之110年9月2日15時2

2分許，被告向張仲仁稱「你跟我說你要標哪裡」，張仲仁

稱「我會比較偏向從小場的開始就好了」，被告稱「小場是

哪裡」，張仲仁稱「就海發跟戰系」，被告稱「這我不可能

放手」，張仲仁稱「對吼，戰系你現在在做」，被告稱「對

阿，我不可能放手，你海發一定要讓我的，你一定要去選別

組，我坦白跟你說，你朝這個方向去選，你朝艦指部、教準

部、海技跟陸戰隊去選，不要管小場，大場做起來，不要

怕，那都週休二日」，張仲仁稱「你要做我的奧援你知道

嗎」，被告稱「奧援，我要奧援你什麼你跟我說，我就不要

跟你魯就好，我不要跟你標就好」，被告又稱「好啦，你就
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往艦指部跟陸戰，不會害你啦，其他你不會贏，你就遇到我

們」，張仲仁則稱「你說戰系你要做，這樣我就不考慮

了」，被告稱「嘿，我不會放我不會放，戰系那邊也很屬意

我們，因為我們這陣子是還可以啦」，張仲仁回稱「你這就

像我們說的，這算是戰略同盟，你要ABC，我就選ABC以外這

樣，對嘛」等語，以此方式達成不為投標、不為價格競爭之

協議，被告遂以家豪家公司投標第七組，張仲仁則果未投標

第七組，轉而分別投標第五組、第二組。復於110年9月24日

本件標案截標，最後結果張仲仁均未得標，然被告任職之家

豪家公司則以3,089,000元得標第七組標案，以不為投標、

不為價格競爭之方式獲取該標案之不當利益，因認被告共同

涉犯政府採購法第87條第4項之合意圍標罪嫌。

二、檢察官就被告犯罪事實，應負舉證責任，並指出證明之方

法；又犯罪事實應依證據認定之，無證據不得認定犯罪事

實；不能證明被告犯罪者，應諭知無罪之判決，刑事訴訟法

第161條第1項、第154條第2項、第301條第1項分別定有明

文。而認定不利於被告之證據須依積極證據，苟積極證據不

足為不利於被告事實之認定，即應為有利被告之認定，更不

必有何有利之證據；又犯罪事實之認定，應憑證據，如無相

當之證據，或證據不足以證明，自不得以推測或擬制之方

法，以為裁判之基礎。另依刑事訴訟法第161條第1項規定，

檢察官對於起訴之犯罪事實，仍應負提出證據及說服之實質

舉證責任，倘其所提出之證據，不足為被告有罪之積極證

明，或其指出證明之方法，無從說服法院以形成被告有罪之

心證，基於無罪推定之原則，自應為被告無罪判決之諭知

（最高法院30年上字第816號、40年台上字第86號、92年台

上字第128號判例意旨參照）。

三、公訴意旨認被告涉犯政府採購法第87條第4項之合意圍標罪

嫌，係以被告之供述、張仲仁之證述、家豪家公司、精膳閤

公司之公司登記資料影本、被告、張仲仁之稅務電子閘門財

產所得調件明細表、臺灣橋頭地方法院（下稱橋頭地院）11
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1年6月30日橋院嬌刑111聲監可26字第94號函及法務部調查

局南部地區機動工作站111年6月23日調查報告、橋頭地院11

0年聲監續字第543號、第544號、第756號、第757號通訊監

察書及110年7月20日譯文、110年9月2日譯文、本件標案契

約附加條款之附錄1、110年8月27日招標公告、111年4月7日

決標公告、110年9月24日第七組開標紀錄、第七組議價/決

標紀錄、第五組開標紀錄、第五組議價/決標紀錄、110年12

月7日第二組開標紀錄、第二組議價/決標紀錄、110年11月2

5日國防部與被告家豪家公司簽立之採購契約、戰系原始憑

證黏存單（第1號）及費款劃撥入帳委託書、戰系結算驗收

證明書、海發財物勞務軍品採購案結報付款單、海發分批

（期）付款表、海發原始憑證黏存單（第1號）、海發結算

驗收證明書及費款劃撥入帳委託書各1份等為其論據。

四、訊據被告堅詞否認有何與張仲仁共同合意圍標之犯行，辯

稱：被告固然有附件所載之對話內容，惟張仲仁只是打電話

來問被告關於本件標案的看法，包含被告之投標意向，被告

沒有要求張仲仁不要投第七組，也沒有利益交換等語。辯護

人則為被告辯護稱：㈠被告與張仲仁並未達成圍標之協議：

由附件譯文內容可認張仲仁係向被告探詢本件標案的意見，

及經被告對張仲仁分析標案之利弊得失，難認已有合意圍標

之協議。又精膳閤公司規模、實力均遠不如家豪家公司，張

仲仁在原審證述時也提及知道被告要投標第七組，之所以不

和被告硬碰硬，乃基於自主商業考量。而家豪家公司係經13

名委員評選而得標，實力強大，縱使減少精膳閤公司一家陪

榜的廠商，對被告來說沒有任何影響，故被告也沒有與張仲

仁圍標協議之動機存在。從而不構成政府採購法合意圍標罪

之協議。㈡被告無影響決標價格或獲取不當利益之意圖可

言：本件標案為固定價格，價格不納入評選，與檢察官上訴

意旨所執判決案例事實為最低價決標不同，無從援引比附。

檢察官復未舉證被告有何獲取不當利益之意圖。再由被告與

張仲仁如附件之對話內容，亦未見雙方有達成如果張仲仁不
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來投標，被告就要給張仲仁什麼樣的利益。又縱使少了精膳

閤公司投標，也難認被告因此獲得利益等語。經查：

　㈠被告為家豪家公司之實際負責人，張仲仁前曾任職家豪家公

司，與被告認識，案發當時為精膳閤公司及精膳閣食品行負

責人。國防部為辦理本件標案採購案，分為8組投標，其中

第七組（戰系及海發），預算金額為3,089,000 元，投標截

止日為110年9月24日，並於同日開標，採準用最有利標之方

式決標，每組係分別投標，並僅會評選1家最優勝廠商得

標。被告已決定投標本件標案第七組，而張仲仁亦有意以精

膳閤公司投標第七組，被告及張仲仁知悉彼此均欲投標本件

標案第七組後，即先後為附件所示之對話內容。被告嗣以家

豪家公司投標第七組，張仲仁則未投標第七組。經於110年9

月24日本件標案開標，最後結果家豪家公司以3,089,000元

得標第七組標案之事實，業據張仲仁於調詢、檢察官訊問及

原審審理時證述明確（偵一卷第227至256頁、第339至344

頁、原審訴字卷第347至368頁），並有橋頭地院110年聲監

續字第543號、第544號、第756號、第757號通訊監察書（偵

一卷第517至518頁、第527至528頁、第539至542頁）、橋頭

地院111年6月30日橋院嬌刑111聲監可26字第94號函（偵一

卷第623頁）、被告持用門號0000-000000與張仲仁持用門號

0000-000000間通訊監察譯文（偵一卷第121至132頁、偵一

卷第291至294頁）、通聯調閱查詢單（聲搜卷第273頁、第2

99頁）、經濟部商業司商工登記公示資料（偵一卷第209至2

10頁、偵三卷第147至150頁）、本件標案招標、決標公告

（偵一卷第103至119頁、偵三卷第27至31頁）、本件標案國

防部工程、財物暨勞務採購投標須知（偵二卷第113至115

頁）、國防部國防採購室111年8月2日國採管理字第1110193

680號函及檢附110年9月24日國防部開標紀錄（第二組）、

國防部110年11月12日國採購包字第0000000000-0函文、國

防部議價/決標紀錄（第一至八組）（偵三卷第77至102

頁）、海軍戰鬥系統工廠111年7月26日海統供應字第111001
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8716號函及檢附110年11月25日國防部採購契約、海軍戰鬥

系統工廠原始憑證黏存單、家豪家公司開立之發票、費款劃

撥入帳委託書、海軍戰鬥系統工廠財物(勞務)結算驗收證明

書及簽呈（偵三卷第103至113頁）、國防部國防採購室112

年12月19日國採管理字第1120354292號函及檢附「海軍伙食

人力勞務委外等8項」案廠商評選須知及附錄表格、檢視採

購評選委員名單、110年11月11日採購發包處簽呈、國防部

函稿7份、國防部海軍司令部110年11月4日國海人綜字第110

0088324號函及檢附採購評選委員會評選會議紀錄、110年9

月23日綜管組簽呈、110年8月2日綜管組簽呈、國防部海軍

司令部人事軍務處函稿及檢附資料、110年9月9日基支部軍

務科簽呈、110年8月11日廠管科簽呈、採購評選委員會外聘

委員建議名單、國防部海軍司令部人事軍務處110年8月5日

國海人綜字第1100060307號函及檢附資料（原審訴字卷第35

至206頁）各1份在卷足憑，復為被告所不爭執（本院卷第11

0至112頁），首堪以認定。

　㈡按政府採購法第1條規定，該法之立法目的，係為建立政府

採購制度，依公平、公開之採購程序，提升採購效率與功

能，確保採購品質，使政府採購程序回歸市場競爭機制，以

節省國庫支出。而該法第87條第4項之合意圍標罪，須行為

人意圖影響決標價格或獲取不當利益，而以契約、協議或其

他方式之合意，藉以達成促使其他有參與比價競標意思之廠

商不為投標或不為價格之競爭之結果，作為犯罪之構成要

件。經查：

　⒈難認被告主觀上具有影響決標價格或獲取不當利益之意圖：

　⑴本件標案招標方式依據政府採購法第22條第1項第9款，為經

公開評選或公開徵求之限制性招標，決標方式準用最有利

標，第七組預算金額為3,089,000元，並於招標文件載明固

定費用費率，採固定價格給付，未訂底價，價格亦不納入評

選等情，有本件標案110年8月27日經公開評選或公開徵求之

限制性招標公告1份在卷可佐（偵三卷第27至31頁）。此觀
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國防部議價、決標紀錄（偵三卷第87至88頁）亦記載採最有

利標（固定價格給付，第七組預算：3,089,000元）；「開

標結果決標原則」欄位記載：家豪家公司經評選委員會依規

定評選為序位第一優勝廠商，依政府採購法第52條第1項第4

款決標；「得標廠商及決標金額」欄位記載：「得標廠

商」：家豪家公司、「決標金額」：3,089,000元；「備

註」欄位記載：⒈本案採限制性招標、準用最有利標、序位

法、固定價格給付及複數決標方式辦理（略）、⒊本案採固

定價格給付方式辦理，無議定其他內容等旨益明。至前揭國

防部議價、決標紀錄固有「議價」二字，且國防部110年11

月12日國採購包字第0000000000-0號函文說明欄復記載：本

案前於110年10月18日召開採購評選委員會之評選結果，本

組（第七組）優勝廠商上限為4家，優勝序位為：家豪家公

司第一、瀧騰皓有限公司及御饌有限公司併列序位第二，請

派員於110年11月15日下午2時至本部國防採購室開標室參加

續行「議價程序」（偵三卷第85頁），而或有誤認仍須「議

價」而可能產生價格變動之情。惟依最有利標作業手冊準

用最有利標㈦規定：與優勝廠商辦理議價，或按優勝序位，

依序與2家以上之優勝廠商辦理議價後決標。如已於招標文

件訂明決標之固定金額或費率者，則以該金額或費率決標。

但須注意議價程序仍不得免除，無須議減價格，可議定其他

内容（見原審訴字卷第116至117頁。機關辦理最有利標採固

定費用或費率之參考作業方式第貳點第4項第2款規定亦同，

見本院卷第187至188頁），足見於準用最有利標而於招標文

件訂明決標之固定金額者，議價程序雖不得免除，惟「無須

議減價格」，而係議定其他內容。是本件標案既然準用最有

利標，並採固定價格，則在價格固定無須議減之情況下，被

告主觀上自無「影響決標價格」之意圖可言，應無疑問。

　⑵再者，遍觀附件所示被告與張仲仁間之監察譯文內容，雙方

固有討論本件標案，惟未見被告有何承諾如精膳閤公司不投

標第七組，將給予張仲仁何種具體利益之情。張仲仁復於調

01

02

11

12

13

14

15

16

17

18

19

20

03

21

22

23

24

25

26

27

28

29

30

04

31

05

06

07

08

09

10

第七頁



詢及原審審理時具結證稱：張仲仁未因未投標本件標案第七

組而自被告獲得任何利益好處，被告沒有提供營養師牌照等

資源，雙方也沒有任何金錢往來等語（偵一卷第236頁、原

審訴字卷第357至358頁）。是難認張仲仁因未投標本件標案

第七組而自被告處獲得任何不當利益。

　⑶至檢察官固以張仲仁如以精膳閤公司參與投標，客觀上會影

響被告得標之機會，是被告具有獲取不當利益之意圖，仍構

成政府採購法第87條第4項之合意圍標罪。惟以本件標案係

採限制性招標，而準用最有利標，並採序位法及固定價格給

付，已如前述。是本件標案乃透過成立採購評選委員會，就

公開評選項目評分後予以加總，再依總分高低轉換為序位，

並經出席之評選委員過半數同意者為優勝廠商，前開公開評

選項目包含：廠商基本能力10％、專業技術知能40％、膳食

品質管理35％、費用組成5％、創意5％、簡報與答詢5％，

此有「海軍伙食人力勞務委外等8項」案廠商評選須知1份在

卷可憑（原審訴字卷第39至47頁）。而由被告與張仲仁附件

所示監察譯文內容，張仲仁就前揭投標廠商基本能力部分之

營養師相關證照尚有意商請被告借用乙情（偵一卷第126

頁），及張仲仁於調詢、檢察官訊問及原審審理時具結證

稱：張仲仁原本是被告的員工，被告長期都有承攬軍方的伙

食人力標案，而且這個領域被告是前輩，張仲仁才剛開始要

承攬軍中團膳比較大的案子，還要向被告請教，因為張仲仁

很多地方比不過被告，認為精膳閤公司在評比項目中沒有跟

家豪家公司競爭的能力，即便跟被告強碰，也會輸給被告，

只能做砲灰，所以知道被告要投標本件標案第七組，張仲仁

就沒有去投標等語（偵一卷第236頁、第342頁、原審訴字卷

第349頁、第351至352頁、第359至360頁）。從而張仲仁如

以精膳閤公司參與投標，客觀上是否確會影響被告得標之機

會，並得以進而推論被告具有獲取不當利益之意圖，顯非無

疑。又起訴書固援引最高法院100年度台上字第224號判決意

旨，惟上開判決之案例事實與本案被訴事實明顯不同，自無
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法逕予比附援引於本案，附此說明。

　⒉被告與張仲仁是否達成不為投標之協議亦屬有疑：

　⑴被告固於本件標案招標公告前之110年7月20日與張仲仁之監

聽譯文中提及：「阿『海發』跟『戰系』綁在一起阿，你

『戰系』綁在一起，就跟我有卡到了，不然我們就來喬

阿」、「我應該會看他合約開出來啦，開出來的條件，我們

再來喬（略）」（偵一卷第122頁），及於招標公告後、開

標前之110年9月2日與張仲仁之間聽譯文中提及：「對阿，

我不可能放手，你『海發』一定要讓我的，一定要去選別

組…」、「奧援，我要奧援你什麼你跟我說，我就不要跟你

『魯』就好，我不要跟你標就好。」、「嘿，我不會放我不

會放，『戰系』那邊也很屬意我們，因為我們這陣子還可以

啦。」、「『戰系』你不用考慮了，你一定遇到我的。」

（偵一卷第125至127頁）等語，乍看之下固有疑似雙方達成

張仲仁不以精膳閤公司投標第七組之協議等對話內容。

　⑵惟紬繹附件所示被告與張仲仁前開2次整體監察譯文內容，

均由張仲仁先主動撥打電話給被告，被告則被動接聽電話或

見未接來電後予以回撥（偵一卷第121頁、第125頁），對話

中係由張仲仁將話題導向本件標案「海發」部分，先探詢被

告之投標意願是否與張仲仁相衝突，嗣以「對吼，『戰系』

你現在在做。」、「你說『戰系』你要做，這樣我就不考慮

了。」、「如果這樣，『戰系』的部分我就不考慮啦，就是

看…」、「所以阿嘉，你說的，你就是拿『左支』跟『戰

系』吼，你的偏向啦？」而有再三試探被告有無拱手相讓之

空間（偵一卷第121至122頁、第125至128頁），惟被告明確

表示一定會投標第七組之情（偵一卷第125至128頁）。亦即

張仲仁縱有試圖與被告「協議」之舉，但依前開監察譯文，

可見張仲仁試圖協議的內容及目的實為「被告可否不要投標

第七組」，然經被告表達一定會投標第七組，並向張仲仁分

析投標本件標案各組之利弊得失而予以「勸退」。則能否逕

以前開對話內容即謂被告與張仲仁業已達成張仲仁不投標第
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七組之「協議」，已有疑問。再者，觀諸張仲仁前開偵查及

原審審理中之證詞，業已說明張仲仁因原為被告員工，對被

告實力有所瞭解，且就要承攬軍中團膳較大案子尚須向被告

請教，並自忖精膳閤公司沒有家豪家公司競爭的能力，所以

不欲與被告強碰而未投標第七組等情。張仲仁復於原審審理

時具結證稱：張仲仁沒有投第七組的原因很多，自己有衡量

過投標第七組不會賺錢，一方面也不想和被告競爭，因為一

定會輸，且張仲仁曾經被海發罰款過，至於對話中雖然講到

「張仲仁都配合被告」，是因為知道被告要去投標第七組，

張仲仁再去會和被告卡到，只是把話講的漂亮一點等語（見

原審訴字卷第349至351頁、第356至357頁、第360頁、第363

頁、第365頁）。則張仲仁既係經過綜合評估得標後之利

潤、自身能力、雙方競爭力及先前曾遭海發罰款之經驗後

等，最終自行做出不投標第七組之決定，亦難僅因雙方曾有

附件所示對話內容，即得據以推認被告與張仲仁間前已達成

張仲仁不為投標第七組之「協議」。

　㈢綜上所述，本件標案既為固定價格給付，難認被告具有影響

決標價格之意圖，復無證據證明被告另有獲取不當利益之意

圖，或業與張仲仁達成精膳閤公司不為投標第七組之協議。

是檢察官之舉證，顯未達於通常一般之人均不致有所懷疑，

而得確信其為真實之程度；此外，本院依卷內現存全部證據

資料，復查無其他證據足資認定被告確有檢察官所起訴之合

意圍標犯行，即屬不能證明被告犯罪，揆諸首揭說明，自應

為被告無罪之諭知。

五、原審因而以不能證明被告犯罪，對被告為無罪諭知，所執理

由固有部分與本院認定未盡相同，惟無罪之結論並無二致，

尚無違誤。檢察官猶執前詞指摘原判決不當提起上訴，為無

理由，應予駁回。

據上論結，應依刑事訴訟法第368條，判決如主文。

本案經檢察官嚴維德提起公訴，檢察官王奕筑提起上訴，檢察官

黃彩秀到庭執行職務。
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中　　華　　民　　國　　115 　年　　9 　　月　　24　　日

　　　　　　　　　刑事第一庭　　審判長法　官　李淑惠

　　　　　　　　　　　　　　　　　　　法　官　陳君杰

　　　　　　　　　　　　　　　　　　　法　官　李貞瑩

以上正本證明與原本無異。

檢察官如不服本判決應於收受本判決後20日內向本院提出上訴書

狀，其未敘述上訴理由者，並得於提起上訴後20日內向本院補提

理由書狀（均須按他造當事人之人數附繕本）「切勿逕送上級法

院」。

本判決須符合刑事妥速審判法第9條之規定始得上訴。

刑事妥速審判法第9條規定：

除前條情形外，第二審法院維持第一審所為無罪判決，提起上訴

之理由，以下列事項為限：

一、判決所適用之法令牴觸憲法。

二、判決違背司法院解釋。

三、判決違背判例。

刑事訴訟法第377條至第379條、第393條第1款規定，於前項案件

之審理，不適用之。

中　　華　　民　　國　　115 　年　　9 　　月　　24　　日

　　　　　　　　　　　　　　　　　　　書記官　黃璽儒

　　　　　　　　　　　　　　　　　　　

附件：張騏晟持用門號0000000000與張仲仁持用門號0000000000

間通訊監察譯文

時間：110年7月20日18時5分許起

(A)0000000000張仲仁→(B)0000000000張騏晟

內容：

A：喂，阿嘉，沒有啦，我家LINE的訊號很差。

B：喔喔喔，你們就去做啦，我也高興啦，再來就是我也做不來

啦，不要說做不來，我不想做，我明年不打算做這麼多，然

後你們這我可以輔導的就是說，我的資源可以借你們用，就

是說你們有做到，你們想開什麼我都可以幫忙，對部隊。
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A：對啊。

B：就是我有的我可以給你們套用啦，就是這樣而已，對你們來

說，……不可能嘛，晉仔那時候不是叫你找商品，是要找多

久，唉。

A：他還問我有沒有認識的，我說有啊，你也很熟阿，阿你怎麼

不找他，呵呵，他就安靜了。

B：人家不會理他啦，他找不到總代啦，要找總代理啦，你們找

到的都是副供站的人而已，副供站的人…你説，好啦，10％

好了，10％抽到後面就是變2％，他就是分2％，瘋子，他要

賺什麼，乾脆不要開好了，我說的意思是這樣而已。

A：我知道的是，軍方這一塊，他臺面上給我們的，假設打得過

的發落，這就都可以做了啊。

B：你不要餓死、不要眼晴一張開就賠錢就好了，都是從起點開

始奔跑嘛，不要一睡醒就落後人家100公尺，這樣要怎麼

跑，這樣跑辛苦阿。

A：對阿對阿，就替如說他給我們的價金是10萬，人請一請有的

沒有就緊繃10萬了啦。

B：就賺3000就好了嘛.....至少心情早上起床賺一餐早餐錢也

高興阿，這樣就好了，…好啊我來替將軍服務，我來煮好吃

的給阿兵哥吃。

A：往好的方面去想，臺面上我們沒賺到錢，有賺到經驗、名聲

啦，私底下，下面的像你説的，「牌」（照）的部分阿。

B：嘿阿，對阿，所以你們如果有標到，你問我，我也會跟你説

這幾個東西你可以用，我也會都跟你説嘛，我會沿用。

A：不是阿，阿嘉，如果譬如說要開始動作了，譬如說假設啦

吼，你説你要標5場，那這5場以外，如果划算的，你要跟我

說，我就去這樣。

B：沒錯阿，…但問題是你的計畫書要先準備，不是你要去才寫

10頁去就好，今天晉仔去的話，他寫20頁的話不就赢你了

A：我聽懂你的意思了
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B：除非就是，你已經…那場裡面的長官很挺你，他沒在管他20

頁…

A：有的話也只有「海發」而已阿

B：阿「海發」跟「戰系」綁在一起阿，你「戰系」綁在一起，

就跟我有卡到了，不然我們就來喬阿。

A：不是喬啦，就看你要怎樣，我都配合你。

B：我應該會看他合約開出來啦，開出來的條件，我們再來喬，

假如說前幾場都有錢賺，那我就標前幾場，那戰系我就放

棄。

A：不是放棄，是變成你要輔佐我，我們要想辦法拿到。

B：喔，可是我還有另外一個問題，我資料沒辦法借你用

A：對，我知道，你说的標案我自己來處理。

B：……因為他是整組嘛，代表同一個地方（採購機關）會遇到

你、遇到我、遇到誰這樣，當場資料都會翻出來給委員看，

我如果借你的話，2邊(指內容）就會很像，代表你去標那

組，我不能去標那組，這樣就不涉嫌圍標，這樣才合理，你

聽僅我的意思嗎，我如果算算那組我不去給你去的話，這樣

不算圍標，如果今天同一組遇到我們3個在裡面（指投

標），那就叫圍標了。

A：我聽懂你意思，就譬如說左手跟右手跟你，我們3個去標這

案，不管誰拿到，說難聽一點都是我們拿到，這就叫園標。

B：嘿，這叫圍標，這樣講電話，電話可能給調查局錄音還是怎

樣……。

A：誰會錄音啦。

B：我是舉例啦，沒有啦，我跟你開玩笑的…因為我們不是不同

標案，如果是不同標案，你如果要借哪一個師傅的證照那都

0K，因為我們是從第一組報到第五組，一次報完，一天之內

分數評完，有可能第一組你報的時候，第一組是海官是我們

去報好了，我們報一報就看我們的計畫書了，第二組可能是

戰系工廠，換你們去報的時後，我們沒去投第二組，你有去
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投第二組的時候，他看到會覺得奇怪，這些資料我在第一組

有看過捏，為什麼第二組公司拿出來用，這樣聽懂我意思

嗎。

A：我知道，你説要……。

B：……分開的，拆開的就代表委員不同人。

A：我聽僅你的意思啦，譬如說你有100頁，我跟你可以重複的

頂多1、20而已，剩下的7、80我要自己用，是這個意思。

B：假如我可以撥我師傅資料借你這樣而已.....我自己不

能......。

A：你說的就是說譬如說，作業流程基本上到哪裡都一樣嘛，什

麼吃了拉肚子之後的處置SOP基本上每個廠商都一樣，你如

果說公司的服務宗旨有的沒的有沒有，這一定不同的。

B：呃，吃拉肚子那個不能一樣，需要2個人寫，那個口語不一

樣，那個不行，那可以去網路上找沒關係。

A：沒有啦，我是比如啦，比如就是這樣嘛。

B：意思啦，大部分差不多啦。

A：對啦，就譬如你説的，緊急應變措施基本上不管是我們還是

別人都是大同小異的東西，只是要不同的是譬如說，以你那

邊來說，你的履歷都是承作軍方的嘛，我的就是軍方一個，

剩下都是外面便當的這些，這出來就是我們不同的東西。

B：不是不是不是，……你沒驗收公文、你沒做到公家的，……

（例如）我跟阿猴這個人買便當，我這樣說不算，你要寫公

家機關，公家機關要給你結帳證明，那叫做驗收紀錄，那要

有存摺。

A：有啊有啊有啊，不是公家機關是真的啦，只是一般的工廠這

樣啦。

B：一般的工廠，你可能要有一張例如估價單，或這段時間總共

賣多少東西，蓋你的印章，簡單的發票就好。

A：喔喔，這樣有，這有這有。

B：這樣加減打。
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A：不要說加多少分，多多少少知道我們也是有做外面的資料

B：阿你可能要去找晉仔說…現在大家要標哪幾場，阿你要跟他

強碰，還是不要跟他強碰…這樣

A：對，應該有可能，他都有事情才會找我。

B：因為他也在想，他怕會跟我硬碰硬啦，因為他沒勝算啦，你

知道嗎，他在猜我現在在想什麼，阿嘉哪幾間沒去我就投哪

間，不然我每間都投(標）的話，其實我要堵他的話很簡

單，我就揪一揪都投下去，拍謝，看你要去哪裡好了。

A：嘿，對，就是要把他封殺的意思啦。

B：……我每間都……哪有關係

A：我什麼時候要去找你阿？

B：下禮拜了。

A：又要下禮拜喔。

B：吼，我最近事情很多。

A：我就像我之前跟你説的，我幫你開車好了，你就很高興了，

對不對，我整路跟你「練肖維」（台語）你就不會想睡覺

了。

B：我沒時間跟你「練肖維」。

A：沒有啦，你跟我說的這些文書資料，我現在有在準備了。

B：早早準備阿

A：嘿阿，剩下的就是，看什麼時問……因為我也不知道哪幾個

可行，哪幾個不可行，這都是要等……你説的文書資料，我

現在要開始準備，變成說哪幾個可行、哪幾個就變成是我們

2個要接洽的時候就對了。

B：對。

A：這樣我瞭解，好啊好啊，這樣我企畫書用好的時候，我不就

要給你看，看這樣可以嘛。

B：企畫書誰要幫你寫？

A：我自己吧。

B：你會寫嗎？
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A：靠邀。

B：你大學有畢業嗎。

A：沒有啊。

B：這樣你寫的出來喔？

A：靠邀，寫那個…對不對，沒關係嘛，你先看一下我的版本也

可以啊，不行我再叫人寫嘛，不要還沒做就在打退堂鼓，這

不符合我的個性，還沒戰，就在喊輸，不行。

B：你先寫啦，你有什麼東西都準備啦，再來我告訴你，有些能

用、有些不能用、你要補什麼，假如我覺得……我可以想辦

法幫你補的，我們再來討論。

A：好啊。

B：東西你沒辦法補的，我跟你講「眉角」(台語）在哪裡，要

怎麼補。

A：嘿，可以啊。

B：「眉角」我們知道要怎麼處理就跟你講。

A：不用繞了一大圈啦，直接點破這樣，好啦，OKOK，瞭解。

B：沒賺錢阿，都沒請我們吃飯或什麼。

A：什麼沒賺錢，你沒看賠得整個褲子都是屎，都割腎在賣了。

B：你這一塊就要敢一點阿，不然煮飯、當領班，穩定穩定不會

賺太多。

A：不是說賺不賺啦，我不會說那種感覺啦，就是......那時候

我岳母跟我說的時候，我會想自己出來用也是想說拼看看，

是剛好又遇到這個，幹你娘有夠疲勞，阿，沒關係啦，反正

還好有你幫忙，不然真的....嘿阿。

B：好啦......如果他來討......你不要跟他說。

A：我知道啦，你的點就是你不可能跟他有任何的關係啦，我也

是阿。

B：我沒在理他的。

A：對啦，我知道啦。
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B：浪費我的時間，我連看都不想理他，浪費時問在賺錢就好，

我浪費在他那裡幹嘛。

A：瞭解，浪費在我身上對不對，你説的，到時候我（壯）大起

來，你娘，你的得力盟友捏，對不對。

B：好啊，OKOK，好好好。

時間：110年9月2日15時22分許

(A)0000000000張騏晟→(B)0000000000張仲仁

內容：

A：喂，阿猴，你找我？

B：喂，阿嘉，海軍的標案出來了捏。

A：有，我早就知道，出來很久了。

B：是嗎，我今夭才知道。

A：出來好幾天了，有一個禮拜了吧

B：這我們…要怎麼用？

A：什麼怎麼用？呵呵，你直接…什麼怎麼用？

B：不是啦，靠腰啦，全部你哪裡想要做、哪裡不想做？離開高

雄的那個我不考慮啦，剩下的勒？

A：喔，你先去問問看啦，看「晉仔」想做哪裡阿你想做哪裡，

再來問我看會不會衝突這樣。

B：我問「晉仔」幹嘛，我自己用…

A：他現在做「教準部」，「教指部」跟「艦指部」綁在一起，

阿如果我做「艦指部」，他就掰掰了呵呵。

B：他做他的，我做我的，我沒有要跟他怎樣阿。

A：沒錯，你想要做「陸戰學校」，我做「技術學校」，你就掰

掰了。

B：所以你想要做「技校」喔？等一下，我走出來外面，你等我

一下，…喂喂喂。

A：其實你要做哪一場，對我來說都差不多啦，我沒有什麼差別

啦，我會叫你每場都去看看，最後幾天再決定看要標哪一
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場，應該目前是這樣想，原本「技校」、「陸戰」我是不打

算作，但是我的幕僚叫我做，就是「重仁（音）」叫我做，

我說坦白的，原本我想說算了不想這麼累，這場讓給別人做

就好，但是「重仁」就說不然二哥（指張騏晟）這場來做好

了，我說沒關係，你先去看看再來決定，大概是這樣

B：因為我知道左支部是第一個（組）嘛

A：嘿阿，左支部是第一個，第二個是艦指部阿。

B：我知道阿像你說的海發跟戰系是綁在一起喔？

A：對阿。

B：他沒補庫了？

A：補庫是左支配過去

B：這樣就是，沒關係，看你.....

A：應該是說你要標哪裡啦？

B：我也還沒…，我也剛到家還沒詳細去看這個東西，你說「汽

車隊」你原本就在做的，這我就不去了，你說…

A：你跟我說你要標哪裡。

B：我會比較偏向從小場的開始就好了。

A：小場是哪裡？

B：就「海發」跟「戰系」

A：這我不可能放手。

B：對吼，「戰系」你現在在做。

A：對阿，我不可能放手，你「海發」一定要讓我的，你一定要

去選別組，我坦白跟你說，你朝這個方向去選，你朝「艦指

部」、「教準部」、「海技」跟「陸戰隊」去選，不要管小

場，大埸做起來，不要怕，那都週休二日。

B：你要做我的奧（支）援你知道嗎。

A：奥援，我要奥援你什麼你跟我說，我就不要跟你「魯」就

好，我不要跟你標就好。

B：不是，阿嘉，我要請教你，我可以偷用你的…你可以支援我

營養師這塊嗎？
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A：沒辦法。

B：不行喔？

A：因為我跟你說，別人也跟我借，我借不夠，我自己不夠人

用。

B：因為我看上面寫一定要有營養師。

A：你去借一張就好了，跟朋友借一下，應該找得到，那不難

啦。

B：喔不一定他要在我這裡上班？

A：有牌就好了

B：只要有牌就好了逆啦？

A：對阿。

B：喔喔喔，這樣好處理阿。

A：他授權要借你，你說這標案要借一次，2000元就好了，像現

在人家都有在借2000元的，有標到就一個月租牌看要多少，

3000還是2000，每個月都給他。

B：喔喔喔，瞭解瞭解，這樣你的意思是，我朝「陸戰隊」跟

「艦指部」這2個去那個。

A：你去攪亂「晉仔」的場阿，我支持你哈哈

B：你說「艦指部」跟「教準部」的部分

A：看你阿，看你要做2場大場，還是2場小場的，你自己去選

啦，你怎麼不做基隆的？

B：你…（笑）。

A：你做啦，做一做，我去找你玩啦。

B：阿我人就要去那裡，不行啦。

A：人帶一帶去住那裡阿，那裡又沒疫情，對不對，安全。

B：不行啦，你都不知道我9月中要入厝了。

A：你就去東部做王阿。

B：不行啦，老虎不在家，你不要猴子當大王。

A：對阿，你就猴子阿。

B：不行啦，這樣我要在你的保護傘底下才有辦法長大。
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A：屁啦。

B：沒有啦沒有啦，這方面就像現在「摁」海發，恁娘勒，不成

樣。

A：好啦，你就往「艦指部」跟「陸戰」，不會害你啦，其他你

不會贏，你就遇到我們。

B：你說「戰系」你要做，這樣我就不考慮了

A：嘿，我不會放我不會放，「戰系」那邊也很屬意我們，因為

我們這陣子是還可以啦。

B：你這就像我們說的，這算是「戰略同盟」，你要ABC，我就

選ABC以外這樣，對嘛。

A：對啊，你不要去「艦指部」那場，那場沒錢賺，你還是寫

啦，有中(得標）就做，沒中就不做這樣，兩邊寫一寫。

B：就「陸戰」跟「技校」這趴。

A：還有「艦指部」跟「教準部」阿，一次可以中兩組嘛！你就

這2間都寫。

B：這樣我來看看。

A：你看你人員資料有沒有這麼多，人員資料沒這麼多你可以寫

一组就好…

B：一定沒這麼多的阿

A：你要選一組來寫阿，你還要算一下利潤喔，看划不划算喔。

B：就是他給你的價金除以12。

A：還要再除以2，因為2組一起的，2間給你一個價錢嘛，你要

除以12、除以2，算一下你有多少人、多少師傅、廚工，這

後的價錢划不划算，廚師、廚工要穿的耗材都算自己的喔，

他沒分給你喔，合約要看清楚喔，這樣算看看划不划算，不

划算你也陪得一身屎啦

B：我知道，這不能開玩笑的，這要很詳細。

A：划不划得來，這看個人主見，舉例來說，有的人夫妻兩個一

起做，做的得來沒差，我賺自己的，有的人這樣想，有的人

我要做老闆，我要請人。
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B：目前這樣「教準部」自己做是0K，不過如果現在「教準」跟

「艦指」合在一起，你一個人要怎麼做？

A：那是他的事情，不用管他，有的人要做老闆，做到自己下來

做，那也不是叫老闆阿

B：對，这就是我這陣子跟其他…

A：你是要賺自己的錢。

B：賺自己的工錢而已。

A：對阿，那跟給人請一樣的意思阿。

(2人同時說話，聲音覆蓋）

B：老闆要有老闆的格局，我們要增加收入，作師傅的工作，我

們要做的是這樣。

A：你要算啦。

B：如果這樣，「戰系」的部分我就不考慮啦，就是看…。

A：「戰系」你不用者慮了，你一定遇到我的。

B：這樣不用了啦。

A：真的，我跟你說真的，我有就跟你說有，沒有就跟你說沒

有。

B：你如果這樣說，就變成說，我下禮拜跟你說，我看看「陸戰

跟技校」和「教準、艦指」這2案，我要去哪，我再跟你

說。

A：對阿，你不用去管大小場阿，有心要做。

B：我會先看划不划算啦。

A：你看我當初也是「陸軍」……。

B：我知道，那時候我跟你一起……我還有印象，「步校」、

「官校」的時候，一開始的時候還要送餐去後面，對不對，

你還開一台很大台的貨車載我去岡山頭對不對。

A：對阿，就是這樣，所以你就算算看划不划算，划算你就不用

管大小場，其實我都算過了，我都知道，你算算看，我算的

跟你算的不准啦，我算的一定是最保守的。

B：你是說「陸戰隊」跟「技校」那邊是划得來的是嗎？
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A：沒有喔，這2組應該是都划得來，只是說一間比較大間，你

要做就大間的這樣，一組比較大間嘛，就兩間學校，兩間學

校算大了嘛…我要害你的話叫你走小條路，我要助你會叫你

走大條路吧，阿大條路給你走你走不下去那是你人的問題，

不是路的問題…

B：(12：14)所以阿嘉，你說的，你就是拿「左支」跟「戰系」

吼，你的偏向啦？

A：這不方便跟你說，但是你既然問我了，我就跟你說有阿，其

他就不方便說了。

B：瞭解瞭解。

A：我跟你講，其他人也是來（標）阿，所以一樣意思

B：阿我就不會去啦

A：沒錯，但其他人也是會來阿，所以這我不方便說，我只能

說，你喜歡「陸戰隊」跟「技校」，那你可以看看行不行，

再來「教準部」跟「艦指部」……剩下的「左支」「海官」

還有「戰系」，「海官」我們現在也有在做了。

B：上次吃飯的時候你有說阿

A：他跟基隆綁在一起嘛。

B：對對對，澎湖啦、基隆啦，還有蘇澳。

A：「海官」是「長鈺」在做嘛，「長鈺」和做學校的那個…。

B：「長鈺」就是跟「晉仔」談合作的啦，我不是跟你說「晉

仔」突然問我副供站廠商熟不熟，我說有阿，你也很熟，他

就是說「長鈺」的「海官」跟他的「教準」2間要去跟人家

說貨的問題，幾％幾％那個啦。

A：你改天問他收到幾％，賺到多少錢啦，很…好笑欸…跟人家

講什麼。

B：這我不管他啦。

A：有賺到2000塊就偷笑了

B：不是阿，今天你的場不是很大，你要跟人家說什麼，人家也

不理你啦。
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A：下面業務理你而已，2%、3%分你。

B：像「海發」這個我連說都不說，為什麼，人家看不起你

啦……

A：不會啦。

B：沒有啦，那是因為我們認識，如果別人連理都不理，你一間

「海發」而已，要來說什麼？嘿阿，阿他現在可能也跟「長

鈺」不好，所以…我搞的啦，不然他很積極的話，應該找到

你那裡了。

A：喔，不用啦，他來找我我不會理他啦，我看人品的，人品不

好有錢賺我也不賺，你要買東西我也不賣，那是你有價值我

才跟你說電話，不然我不太想理這些人。

B：不要這樣啦，你要愛我啦，如果我成功你也高興，至少你事

業多了一個盟友對不對。

A：我孤軍奮鬥習慣了。

B：不要這樣啦，什麼孤軍奮鬥。

A：而且我們左營明年要漲薪水。

B：你說師傅廚師喔？

A：嘿阿，我們的廚師都4萬3阿，明年要給他拉高……以大吃小

阿，我隔壁的沒辦法作，跑來我這裡啊。

B：到時候靠腰我請不到人，我就阿嘉阿嘉支援一下。

A：不會啦，你應該是不會有什麼影響......你2間都寫也沒關

係，資料有夠2間都寫，有寫有機會啦，不會壞到哪裡去，

算好哪間你有錢賺，你就寫那間......都不用換押標金。

B：押標金是什麼意思？是說類似海發我進去做要先壓在那這

樣？

A：嘿阿，要換支票。

B：現在不用了嗎？

A：這次沒有了，這場很熱閣。

B：對，應該很熱間。

A：不騙你，你聽到幾間，我知道5間，加你6間。
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(續上頁)

第二十三頁



B：是喔，哇哇哇，沒關係，有標有機會啦。

A：不會啦，你看怎麼寫，不一定人家寫的都在我這組......一

開起來「精膳閤」，你就穩中了阿。

B：對，有可能。

A：人多的地方不要去

B：人多的地方要你去電啦，你這將軍級的。

A：屁勒，我在幫你……人少的地方才不會被……到

B：好啦，OKOK，你最近是在忙什麼啦？
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第二十四頁



.he-table {
  position: relative;
  width: 100%;
  table-layout: fixed;
  border-collapse: collapse;
  
}

.he-td {
  position: relative;
  min-height: 30px;
  line-height: 150%;
  vertical-align: top;
  padding: 3px 6px 3px 6px;
  border: 1px solid black;
  word-wrap: break-word;
  overflow: hidden;
}

.pen-record {
  display: flex;
  flex-direction: row;
}

.pen-record-ans {
  flex: initial;
  outline-color: #AAAAAA;
  max-width: 600px;
}

.pen-record-ques {
  flex: initial;
  outline-color: #AAAAAA;
  max-width: 600px;
}

.pen-record-text {
  flex: 1;
  outline-color: #AAAAAA;
}

.he-h1 {
  text-align: center;
  font-size: 28px;
  line-height: 200%;
}

.he-h2 {
  line-height: 150%;
}

.he-h3 {
/*  font-weight: bold;
  line-height: 200%;*/
  /*padding-left: 96px;*/
}

/*.he-button {
  position: relative;
  display: inline-block;
  cursor: pointer;
  padding: 0 4px;
  margin: 0 2px;
  background: linear-gradient(#ffffff,#E0E1E2);
  border-radius: 3px;
  box-shadow: 0 0 0 1px rgba(34,36,38,.15) inset;
  -webkit-user-select: none !important;
  transition: opacity .1s ease,background-color .1s ease,color .1s ease,box-shadow .1s ease,background .1s ease;
}

.he-button:hover {
  background: #FFF;
  box-shadow: 0 0 0 1px rgba(34,36,38,.35) inset, 0 0 0 0 rgba(34,36,38,.15) inset;
}*/

.ui-resizable-helper {
    border: 2px dotted #888888;
    background-color: #888888;
    opacity: .3;
}

.thin-scrollbar::-webkit-scrollbar {
    height: 10px;
    width: 10px;
}

::-webkit-scrollbar {
    height: 15px;
    width: 15px;
}

::-webkit-scrollbar-thumb {
    border-radius: 5px;
    box-shadow: inset 0 0 6px rgba(0,0,0,0.6); 
    background-color: #DDDDDD;
}

/*overWrite user agent styleSheet*/
table {
    white-space: inherit;
    line-height: inherit;
    font-weight: inherit;
    font-size: inherit;
    font-style: inherit;
}

@media print {
    .page-break {
        page-break-after: always;
    }
}

/* 為了讓padding可以讓裡面長 */
* { 
  -webkit-box-sizing: border-box; /* Safari/Chrome, other WebKit */
  -moz-box-sizing: border-box;    /* Firefox, other Gecko */
  box-sizing: border-box;         /* Opera/IE 8+ */
 }

/*selection color*/
::selection{
  background: #009FCC;
}

.barcode {
	font-family: "Free 3 of 9";
}
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臺灣高等法院高雄分院刑事判決
115年度上更一字第16號
上  訴  人  臺灣橋頭地方檢察署檢察官
被      告  張騏晟




選任辯護人  林水城律師
            余晉昌律師
上列上訴人因被告政府採購法案件，不服臺灣橋頭地方法院112年度訴字第419號，中華民國113年7月31日第一審判決（起訴案號：臺灣橋頭地方檢察署111年度偵字第10182號、112年度偵字第1599號），提起上訴，本院前審（113年度上訴字第815號）判決後，經最高法院撤銷發回更審（114年度台上字第3765號），本院判決如下：
　　主　文
上訴駁回。
　　理　由
一、公訴意旨略以：被告張騏晟係址設高雄市○○區○○街00號14樓「家豪家食品有限公司」（下稱家豪家公司）實際負責人，負責處理家豪家公司得標承攬國軍伙食人力委外及副食品供應等標案履約、人力派遣等業務；張仲仁曾任職家豪家公司，遂與被告認識，現為址設高雄市○○區○○路00○0號1樓「精膳閤食品有限公司」（下稱精膳閤公司）及精膳閣食品行負責人，渠等分別為受政府採購法規範之廠商及該法所稱之代表人、受雇人等從業人員（張仲仁所犯政府採購法第87條第4項之合意圍標罪業經判決確定）。緣國防部為辦理海軍各單位之伙食人力勞務委外工作，於民國110年8月27日公告經公開評選或公開徵求之限制性招標「海軍伙食人力勞務委外等8項」（標案案號：PA11231L005，下稱：本件標案）採購案，預算金額為新臺幣（下同）41,170,600元，分為8組投標，分別為：第一組海軍左營後勤支援指揮部、第二組海軍技術學校及海軍陸戰隊學校、第三組海軍軍官學校、第四組國防部海軍司令部及海軍基隆後勤支援指揮部、第五組海軍艦隊指揮部及海軍教育訓練暨準則發展指揮部、第六組海軍馬公後勤支援指揮部、第七組海軍戰鬥系統工廠及海軍造船發展中心（簡稱戰系及海發，下稱第七組，預算金額3,089,000元）及第八組海軍蘇澳後勤支援指揮部，投標截止日為110年9月24日，並於同日開標，採準用最有利標之方式決標，每組係分別投標，並僅會評選1家最優勝廠商得標。詎被告擔任實際負責人之家豪家公司較熟悉戰系之伙食炊煮勞務，故被告原已決定投標第七組，而張仲仁精膳閤公司原本亦有意投標本件標案第七組，其2人知悉彼此均欲投標本件標案第七組後，遂共同意圖獲取不當利益，基於以協議不為投標、不為價格競爭之犯意聯絡，於本件標案公告前之110年7月20日18時5分許，被告向張仲仁稱「你海發跟戰系綁在一起阿，你戰系綁在一起，就跟我有卡到了，不然就來喬阿」，張仲仁回稱「不是喬啦，就看你要怎樣，我都配合你」，被告稱「我應該看他合約開出來啦，開出來的條件，我們再來喬，假如說前幾場有賺錢我就標前幾場，戰系我就放棄」，張仲仁回稱「不是放棄，變成你要輔佐我想辦法拿到。」等語，本件標案於110年8月27日公告後，戰系及海發確實併為第七組，於投標截止日前之110年9月2日15時22分許，被告向張仲仁稱「你跟我說你要標哪裡」，張仲仁稱「我會比較偏向從小場的開始就好了」，被告稱「小場是哪裡」，張仲仁稱「就海發跟戰系」，被告稱「這我不可能放手」，張仲仁稱「對吼，戰系你現在在做」，被告稱「對阿，我不可能放手，你海發一定要讓我的，你一定要去選別組，我坦白跟你說，你朝這個方向去選，你朝艦指部、教準部、海技跟陸戰隊去選，不要管小場，大場做起來，不要怕，那都週休二日」，張仲仁稱「你要做我的奧援你知道嗎」，被告稱「奧援，我要奧援你什麼你跟我說，我就不要跟你魯就好，我不要跟你標就好」，被告又稱「好啦，你就往艦指部跟陸戰，不會害你啦，其他你不會贏，你就遇到我們」，張仲仁則稱「你說戰系你要做，這樣我就不考慮了」，被告稱「嘿，我不會放我不會放，戰系那邊也很屬意我們，因為我們這陣子是還可以啦」，張仲仁回稱「你這就像我們說的，這算是戰略同盟，你要ABC，我就選ABC以外這樣，對嘛」等語，以此方式達成不為投標、不為價格競爭之協議，被告遂以家豪家公司投標第七組，張仲仁則果未投標第七組，轉而分別投標第五組、第二組。復於110年9月24日本件標案截標，最後結果張仲仁均未得標，然被告任職之家豪家公司則以3,089,000元得標第七組標案，以不為投標、不為價格競爭之方式獲取該標案之不當利益，因認被告共同涉犯政府採購法第87條第4項之合意圍標罪嫌。
二、檢察官就被告犯罪事實，應負舉證責任，並指出證明之方法；又犯罪事實應依證據認定之，無證據不得認定犯罪事實；不能證明被告犯罪者，應諭知無罪之判決，刑事訴訟法第161條第1項、第154條第2項、第301條第1項分別定有明文。而認定不利於被告之證據須依積極證據，苟積極證據不足為不利於被告事實之認定，即應為有利被告之認定，更不必有何有利之證據；又犯罪事實之認定，應憑證據，如無相當之證據，或證據不足以證明，自不得以推測或擬制之方法，以為裁判之基礎。另依刑事訴訟法第161條第1項規定，檢察官對於起訴之犯罪事實，仍應負提出證據及說服之實質舉證責任，倘其所提出之證據，不足為被告有罪之積極證明，或其指出證明之方法，無從說服法院以形成被告有罪之心證，基於無罪推定之原則，自應為被告無罪判決之諭知（最高法院30年上字第816號、40年台上字第86號、92年台上字第128號判例意旨參照）。
三、公訴意旨認被告涉犯政府採購法第87條第4項之合意圍標罪嫌，係以被告之供述、張仲仁之證述、家豪家公司、精膳閤公司之公司登記資料影本、被告、張仲仁之稅務電子閘門財產所得調件明細表、臺灣橋頭地方法院（下稱橋頭地院）111年6月30日橋院嬌刑111聲監可26字第94號函及法務部調查局南部地區機動工作站111年6月23日調查報告、橋頭地院110年聲監續字第543號、第544號、第756號、第757號通訊監察書及110年7月20日譯文、110年9月2日譯文、本件標案契約附加條款之附錄1、110年8月27日招標公告、111年4月7日決標公告、110年9月24日第七組開標紀錄、第七組議價/決標紀錄、第五組開標紀錄、第五組議價/決標紀錄、110年12月7日第二組開標紀錄、第二組議價/決標紀錄、110年11月25日國防部與被告家豪家公司簽立之採購契約、戰系原始憑證黏存單（第1號）及費款劃撥入帳委託書、戰系結算驗收證明書、海發財物勞務軍品採購案結報付款單、海發分批（期）付款表、海發原始憑證黏存單（第1號）、海發結算驗收證明書及費款劃撥入帳委託書各1份等為其論據。
四、訊據被告堅詞否認有何與張仲仁共同合意圍標之犯行，辯稱：被告固然有附件所載之對話內容，惟張仲仁只是打電話來問被告關於本件標案的看法，包含被告之投標意向，被告沒有要求張仲仁不要投第七組，也沒有利益交換等語。辯護人則為被告辯護稱：㈠被告與張仲仁並未達成圍標之協議：由附件譯文內容可認張仲仁係向被告探詢本件標案的意見，及經被告對張仲仁分析標案之利弊得失，難認已有合意圍標之協議。又精膳閤公司規模、實力均遠不如家豪家公司，張仲仁在原審證述時也提及知道被告要投標第七組，之所以不和被告硬碰硬，乃基於自主商業考量。而家豪家公司係經13名委員評選而得標，實力強大，縱使減少精膳閤公司一家陪榜的廠商，對被告來說沒有任何影響，故被告也沒有與張仲仁圍標協議之動機存在。從而不構成政府採購法合意圍標罪之協議。㈡被告無影響決標價格或獲取不當利益之意圖可言：本件標案為固定價格，價格不納入評選，與檢察官上訴意旨所執判決案例事實為最低價決標不同，無從援引比附。檢察官復未舉證被告有何獲取不當利益之意圖。再由被告與張仲仁如附件之對話內容，亦未見雙方有達成如果張仲仁不來投標，被告就要給張仲仁什麼樣的利益。又縱使少了精膳閤公司投標，也難認被告因此獲得利益等語。經查：
　㈠被告為家豪家公司之實際負責人，張仲仁前曾任職家豪家公司，與被告認識，案發當時為精膳閤公司及精膳閣食品行負責人。國防部為辦理本件標案採購案，分為8組投標，其中第七組（戰系及海發），預算金額為3,089,000 元，投標截止日為110年9月24日，並於同日開標，採準用最有利標之方式決標，每組係分別投標，並僅會評選1家最優勝廠商得標。被告已決定投標本件標案第七組，而張仲仁亦有意以精膳閤公司投標第七組，被告及張仲仁知悉彼此均欲投標本件標案第七組後，即先後為附件所示之對話內容。被告嗣以家豪家公司投標第七組，張仲仁則未投標第七組。經於110年9月24日本件標案開標，最後結果家豪家公司以3,089,000元得標第七組標案之事實，業據張仲仁於調詢、檢察官訊問及原審審理時證述明確（偵一卷第227至256頁、第339至344頁、原審訴字卷第347至368頁），並有橋頭地院110年聲監續字第543號、第544號、第756號、第757號通訊監察書（偵一卷第517至518頁、第527至528頁、第539至542頁）、橋頭地院111年6月30日橋院嬌刑111聲監可26字第94號函（偵一卷第623頁）、被告持用門號0000-000000與張仲仁持用門號0000-000000間通訊監察譯文（偵一卷第121至132頁、偵一卷第291至294頁）、通聯調閱查詢單（聲搜卷第273頁、第299頁）、經濟部商業司商工登記公示資料（偵一卷第209至210頁、偵三卷第147至150頁）、本件標案招標、決標公告（偵一卷第103至119頁、偵三卷第27至31頁）、本件標案國防部工程、財物暨勞務採購投標須知（偵二卷第113至115頁）、國防部國防採購室111年8月2日國採管理字第1110193680號函及檢附110年9月24日國防部開標紀錄（第二組）、國防部110年11月12日國採購包字第0000000000-0函文、國防部議價/決標紀錄（第一至八組）（偵三卷第77至102頁）、海軍戰鬥系統工廠111年7月26日海統供應字第1110018716號函及檢附110年11月25日國防部採購契約、海軍戰鬥系統工廠原始憑證黏存單、家豪家公司開立之發票、費款劃撥入帳委託書、海軍戰鬥系統工廠財物(勞務)結算驗收證明書及簽呈（偵三卷第103至113頁）、國防部國防採購室112年12月19日國採管理字第1120354292號函及檢附「海軍伙食人力勞務委外等8項」案廠商評選須知及附錄表格、檢視採購評選委員名單、110年11月11日採購發包處簽呈、國防部函稿7份、國防部海軍司令部110年11月4日國海人綜字第1100088324號函及檢附採購評選委員會評選會議紀錄、110年9月23日綜管組簽呈、110年8月2日綜管組簽呈、國防部海軍司令部人事軍務處函稿及檢附資料、110年9月9日基支部軍務科簽呈、110年8月11日廠管科簽呈、採購評選委員會外聘委員建議名單、國防部海軍司令部人事軍務處110年8月5日國海人綜字第1100060307號函及檢附資料（原審訴字卷第35至206頁）各1份在卷足憑，復為被告所不爭執（本院卷第110至112頁），首堪以認定。
　㈡按政府採購法第1條規定，該法之立法目的，係為建立政府採購制度，依公平、公開之採購程序，提升採購效率與功能，確保採購品質，使政府採購程序回歸市場競爭機制，以節省國庫支出。而該法第87條第4項之合意圍標罪，須行為人意圖影響決標價格或獲取不當利益，而以契約、協議或其他方式之合意，藉以達成促使其他有參與比價競標意思之廠商不為投標或不為價格之競爭之結果，作為犯罪之構成要件。經查：
　⒈難認被告主觀上具有影響決標價格或獲取不當利益之意圖：
　⑴本件標案招標方式依據政府採購法第22條第1項第9款，為經公開評選或公開徵求之限制性招標，決標方式準用最有利標，第七組預算金額為3,089,000元，並於招標文件載明固定費用費率，採固定價格給付，未訂底價，價格亦不納入評選等情，有本件標案110年8月27日經公開評選或公開徵求之限制性招標公告1份在卷可佐（偵三卷第27至31頁）。此觀國防部議價、決標紀錄（偵三卷第87至88頁）亦記載採最有利標（固定價格給付，第七組預算：3,089,000元）；「開標結果決標原則」欄位記載：家豪家公司經評選委員會依規定評選為序位第一優勝廠商，依政府採購法第52條第1項第4款決標；「得標廠商及決標金額」欄位記載：「得標廠商」：家豪家公司、「決標金額」：3,089,000元；「備註」欄位記載：⒈本案採限制性招標、準用最有利標、序位法、固定價格給付及複數決標方式辦理（略）、⒊本案採固定價格給付方式辦理，無議定其他內容等旨益明。至前揭國防部議價、決標紀錄固有「議價」二字，且國防部110年11月12日國採購包字第0000000000-0號函文說明欄復記載：本案前於110年10月18日召開採購評選委員會之評選結果，本組（第七組）優勝廠商上限為4家，優勝序位為：家豪家公司第一、瀧騰皓有限公司及御饌有限公司併列序位第二，請派員於110年11月15日下午2時至本部國防採購室開標室參加續行「議價程序」（偵三卷第85頁），而或有誤認仍須「議價」而可能產生價格變動之情。惟依最有利標作業手冊準用最有利標㈦規定：與優勝廠商辦理議價，或按優勝序位，依序與2家以上之優勝廠商辦理議價後決標。如已於招標文件訂明決標之固定金額或費率者，則以該金額或費率決標。但須注意議價程序仍不得免除，無須議減價格，可議定其他内容（見原審訴字卷第116至117頁。機關辦理最有利標採固定費用或費率之參考作業方式第貳點第4項第2款規定亦同，見本院卷第187至188頁），足見於準用最有利標而於招標文件訂明決標之固定金額者，議價程序雖不得免除，惟「無須議減價格」，而係議定其他內容。是本件標案既然準用最有利標，並採固定價格，則在價格固定無須議減之情況下，被告主觀上自無「影響決標價格」之意圖可言，應無疑問。
　⑵再者，遍觀附件所示被告與張仲仁間之監察譯文內容，雙方固有討論本件標案，惟未見被告有何承諾如精膳閤公司不投標第七組，將給予張仲仁何種具體利益之情。張仲仁復於調詢及原審審理時具結證稱：張仲仁未因未投標本件標案第七組而自被告獲得任何利益好處，被告沒有提供營養師牌照等資源，雙方也沒有任何金錢往來等語（偵一卷第236頁、原審訴字卷第357至358頁）。是難認張仲仁因未投標本件標案第七組而自被告處獲得任何不當利益。
　⑶至檢察官固以張仲仁如以精膳閤公司參與投標，客觀上會影響被告得標之機會，是被告具有獲取不當利益之意圖，仍構成政府採購法第87條第4項之合意圍標罪。惟以本件標案係採限制性招標，而準用最有利標，並採序位法及固定價格給付，已如前述。是本件標案乃透過成立採購評選委員會，就公開評選項目評分後予以加總，再依總分高低轉換為序位，並經出席之評選委員過半數同意者為優勝廠商，前開公開評選項目包含：廠商基本能力10％、專業技術知能40％、膳食品質管理35％、費用組成5％、創意5％、簡報與答詢5％，此有「海軍伙食人力勞務委外等8項」案廠商評選須知1份在卷可憑（原審訴字卷第39至47頁）。而由被告與張仲仁附件所示監察譯文內容，張仲仁就前揭投標廠商基本能力部分之營養師相關證照尚有意商請被告借用乙情（偵一卷第126頁），及張仲仁於調詢、檢察官訊問及原審審理時具結證稱：張仲仁原本是被告的員工，被告長期都有承攬軍方的伙食人力標案，而且這個領域被告是前輩，張仲仁才剛開始要承攬軍中團膳比較大的案子，還要向被告請教，因為張仲仁很多地方比不過被告，認為精膳閤公司在評比項目中沒有跟家豪家公司競爭的能力，即便跟被告強碰，也會輸給被告，只能做砲灰，所以知道被告要投標本件標案第七組，張仲仁就沒有去投標等語（偵一卷第236頁、第342頁、原審訴字卷第349頁、第351至352頁、第359至360頁）。從而張仲仁如以精膳閤公司參與投標，客觀上是否確會影響被告得標之機會，並得以進而推論被告具有獲取不當利益之意圖，顯非無疑。又起訴書固援引最高法院100年度台上字第224號判決意旨，惟上開判決之案例事實與本案被訴事實明顯不同，自無法逕予比附援引於本案，附此說明。
　⒉被告與張仲仁是否達成不為投標之協議亦屬有疑：
　⑴被告固於本件標案招標公告前之110年7月20日與張仲仁之監聽譯文中提及：「阿『海發』跟『戰系』綁在一起阿，你『戰系』綁在一起，就跟我有卡到了，不然我們就來喬阿」、「我應該會看他合約開出來啦，開出來的條件，我們再來喬（略）」（偵一卷第122頁），及於招標公告後、開標前之110年9月2日與張仲仁之間聽譯文中提及：「對阿，我不可能放手，你『海發』一定要讓我的，一定要去選別組…」、「奧援，我要奧援你什麼你跟我說，我就不要跟你『魯』就好，我不要跟你標就好。」、「嘿，我不會放我不會放，『戰系』那邊也很屬意我們，因為我們這陣子還可以啦。」、「『戰系』你不用考慮了，你一定遇到我的。」（偵一卷第125至127頁）等語，乍看之下固有疑似雙方達成張仲仁不以精膳閤公司投標第七組之協議等對話內容。
　⑵惟紬繹附件所示被告與張仲仁前開2次整體監察譯文內容，均由張仲仁先主動撥打電話給被告，被告則被動接聽電話或見未接來電後予以回撥（偵一卷第121頁、第125頁），對話中係由張仲仁將話題導向本件標案「海發」部分，先探詢被告之投標意願是否與張仲仁相衝突，嗣以「對吼，『戰系』你現在在做。」、「你說『戰系』你要做，這樣我就不考慮了。」、「如果這樣，『戰系』的部分我就不考慮啦，就是看…」、「所以阿嘉，你說的，你就是拿『左支』跟『戰系』吼，你的偏向啦？」而有再三試探被告有無拱手相讓之空間（偵一卷第121至122頁、第125至128頁），惟被告明確表示一定會投標第七組之情（偵一卷第125至128頁）。亦即張仲仁縱有試圖與被告「協議」之舉，但依前開監察譯文，可見張仲仁試圖協議的內容及目的實為「被告可否不要投標第七組」，然經被告表達一定會投標第七組，並向張仲仁分析投標本件標案各組之利弊得失而予以「勸退」。則能否逕以前開對話內容即謂被告與張仲仁業已達成張仲仁不投標第七組之「協議」，已有疑問。再者，觀諸張仲仁前開偵查及原審審理中之證詞，業已說明張仲仁因原為被告員工，對被告實力有所瞭解，且就要承攬軍中團膳較大案子尚須向被告請教，並自忖精膳閤公司沒有家豪家公司競爭的能力，所以不欲與被告強碰而未投標第七組等情。張仲仁復於原審審理時具結證稱：張仲仁沒有投第七組的原因很多，自己有衡量過投標第七組不會賺錢，一方面也不想和被告競爭，因為一定會輸，且張仲仁曾經被海發罰款過，至於對話中雖然講到「張仲仁都配合被告」，是因為知道被告要去投標第七組，張仲仁再去會和被告卡到，只是把話講的漂亮一點等語（見原審訴字卷第349至351頁、第356至357頁、第360頁、第363頁、第365頁）。則張仲仁既係經過綜合評估得標後之利潤、自身能力、雙方競爭力及先前曾遭海發罰款之經驗後等，最終自行做出不投標第七組之決定，亦難僅因雙方曾有附件所示對話內容，即得據以推認被告與張仲仁間前已達成張仲仁不為投標第七組之「協議」。
　㈢綜上所述，本件標案既為固定價格給付，難認被告具有影響決標價格之意圖，復無證據證明被告另有獲取不當利益之意圖，或業與張仲仁達成精膳閤公司不為投標第七組之協議。是檢察官之舉證，顯未達於通常一般之人均不致有所懷疑，而得確信其為真實之程度；此外，本院依卷內現存全部證據資料，復查無其他證據足資認定被告確有檢察官所起訴之合意圍標犯行，即屬不能證明被告犯罪，揆諸首揭說明，自應為被告無罪之諭知。
五、原審因而以不能證明被告犯罪，對被告為無罪諭知，所執理由固有部分與本院認定未盡相同，惟無罪之結論並無二致，尚無違誤。檢察官猶執前詞指摘原判決不當提起上訴，為無理由，應予駁回。
據上論結，應依刑事訴訟法第368條，判決如主文。
本案經檢察官嚴維德提起公訴，檢察官王奕筑提起上訴，檢察官黃彩秀到庭執行職務。
中　　華　　民　　國　　115 　年　　9 　　月　　24　　日
　　　　　　　　　刑事第一庭　　審判長法　官　李淑惠
　　　　　　　　　　　　　　　　　　　法　官　陳君杰
　　　　　　　　　　　　　　　　　　　法　官　李貞瑩
以上正本證明與原本無異。
檢察官如不服本判決應於收受本判決後20日內向本院提出上訴書狀，其未敘述上訴理由者，並得於提起上訴後20日內向本院補提理由書狀（均須按他造當事人之人數附繕本）「切勿逕送上級法院」。
本判決須符合刑事妥速審判法第9條之規定始得上訴。
刑事妥速審判法第9條規定：
除前條情形外，第二審法院維持第一審所為無罪判決，提起上訴之理由，以下列事項為限：
一、判決所適用之法令牴觸憲法。
二、判決違背司法院解釋。
三、判決違背判例。
刑事訴訟法第377條至第379條、第393條第1款規定，於前項案件之審理，不適用之。
中　　華　　民　　國　　115 　年　　9 　　月　　24　　日
　　　　　　　　　　　　　　　　　　　書記官　黃璽儒
　　　　　　　　　　　　　　　　　　　
附件：張騏晟持用門號0000000000與張仲仁持用門號0000000000間通訊監察譯文
		時間：110年7月20日18時5分許起
(A)0000000000張仲仁→(B)0000000000張騏晟
內容：
A：喂，阿嘉，沒有啦，我家LINE的訊號很差。
B：喔喔喔，你們就去做啦，我也高興啦，再來就是我也做不來啦，不要說做不來，我不想做，我明年不打算做這麼多，然後你們這我可以輔導的就是說，我的資源可以借你們用，就是說你們有做到，你們想開什麼我都可以幫忙，對部隊。
A：對啊。
B：就是我有的我可以給你們套用啦，就是這樣而已，對你們來說，……不可能嘛，晉仔那時候不是叫你找商品，是要找多久，唉。
A：他還問我有沒有認識的，我說有啊，你也很熟阿，阿你怎麼不找他，呵呵，他就安靜了。
B：人家不會理他啦，他找不到總代啦，要找總代理啦，你們找到的都是副供站的人而已，副供站的人…你説，好啦，10％好了，10％抽到後面就是變2％，他就是分2％，瘋子，他要賺什麼，乾脆不要開好了，我說的意思是這樣而已。
A：我知道的是，軍方這一塊，他臺面上給我們的，假設打得過的發落，這就都可以做了啊。
B：你不要餓死、不要眼晴一張開就賠錢就好了，都是從起點開始奔跑嘛，不要一睡醒就落後人家100公尺，這樣要怎麼跑，這樣跑辛苦阿。
A：對阿對阿，就替如說他給我們的價金是10萬，人請一請有的沒有就緊繃10萬了啦。
B：就賺3000就好了嘛.....至少心情早上起床賺一餐早餐錢也高興阿，這樣就好了，…好啊我來替將軍服務，我來煮好吃的給阿兵哥吃。
A：往好的方面去想，臺面上我們沒賺到錢，有賺到經驗、名聲啦，私底下，下面的像你説的，「牌」（照）的部分阿。
B：嘿阿，對阿，所以你們如果有標到，你問我，我也會跟你説這幾個東西你可以用，我也會都跟你説嘛，我會沿用。
A：不是阿，阿嘉，如果譬如說要開始動作了，譬如說假設啦吼，你説你要標5場，那這5場以外，如果划算的，你要跟我說，我就去這樣。
B：沒錯阿，…但問題是你的計畫書要先準備，不是你要去才寫10頁去就好，今天晉仔去的話，他寫20頁的話不就赢你了
A：我聽懂你的意思了
B：除非就是，你已經…那場裡面的長官很挺你，他沒在管他20頁…
A：有的話也只有「海發」而已阿
B：阿「海發」跟「戰系」綁在一起阿，你「戰系」綁在一起，就跟我有卡到了，不然我們就來喬阿。
A：不是喬啦，就看你要怎樣，我都配合你。
B：我應該會看他合約開出來啦，開出來的條件，我們再來喬，假如說前幾場都有錢賺，那我就標前幾場，那戰系我就放棄。
A：不是放棄，是變成你要輔佐我，我們要想辦法拿到。
B：喔，可是我還有另外一個問題，我資料沒辦法借你用
A：對，我知道，你说的標案我自己來處理。
B：……因為他是整組嘛，代表同一個地方（採購機關）會遇到你、遇到我、遇到誰這樣，當場資料都會翻出來給委員看，我如果借你的話，2邊(指內容）就會很像，代表你去標那組，我不能去標那組，這樣就不涉嫌圍標，這樣才合理，你聽僅我的意思嗎，我如果算算那組我不去給你去的話，這樣不算圍標，如果今天同一組遇到我們3個在裡面（指投標），那就叫圍標了。
A：我聽懂你意思，就譬如說左手跟右手跟你，我們3個去標這案，不管誰拿到，說難聽一點都是我們拿到，這就叫園標。
B：嘿，這叫圍標，這樣講電話，電話可能給調查局錄音還是怎樣……。
A：誰會錄音啦。
B：我是舉例啦，沒有啦，我跟你開玩笑的…因為我們不是不同標案，如果是不同標案，你如果要借哪一個師傅的證照那都0K，因為我們是從第一組報到第五組，一次報完，一天之內分數評完，有可能第一組你報的時候，第一組是海官是我們去報好了，我們報一報就看我們的計畫書了，第二組可能是戰系工廠，換你們去報的時後，我們沒去投第二組，你有去投第二組的時候，他看到會覺得奇怪，這些資料我在第一組有看過捏，為什麼第二組公司拿出來用，這樣聽懂我意思嗎。
A：我知道，你説要……。
B：……分開的，拆開的就代表委員不同人。
A：我聽僅你的意思啦，譬如說你有100頁，我跟你可以重複的頂多1、20而已，剩下的7、80我要自己用，是這個意思。
B：假如我可以撥我師傅資料借你這樣而已.....我自己不能......。
A：你說的就是說譬如說，作業流程基本上到哪裡都一樣嘛，什麼吃了拉肚子之後的處置SOP基本上每個廠商都一樣，你如果說公司的服務宗旨有的沒的有沒有，這一定不同的。
B：呃，吃拉肚子那個不能一樣，需要2個人寫，那個口語不一樣，那個不行，那可以去網路上找沒關係。
A：沒有啦，我是比如啦，比如就是這樣嘛。
B：意思啦，大部分差不多啦。
A：對啦，就譬如你説的，緊急應變措施基本上不管是我們還是別人都是大同小異的東西，只是要不同的是譬如說，以你那邊來說，你的履歷都是承作軍方的嘛，我的就是軍方一個，剩下都是外面便當的這些，這出來就是我們不同的東西。
B：不是不是不是，……你沒驗收公文、你沒做到公家的，……（例如）我跟阿猴這個人買便當，我這樣說不算，你要寫公家機關，公家機關要給你結帳證明，那叫做驗收紀錄，那要有存摺。
A：有啊有啊有啊，不是公家機關是真的啦，只是一般的工廠這樣啦。
B：一般的工廠，你可能要有一張例如估價單，或這段時間總共賣多少東西，蓋你的印章，簡單的發票就好。
A：喔喔，這樣有，這有這有。
B：這樣加減打。
A：不要說加多少分，多多少少知道我們也是有做外面的資料
B：阿你可能要去找晉仔說…現在大家要標哪幾場，阿你要跟他強碰，還是不要跟他強碰…這樣
A：對，應該有可能，他都有事情才會找我。
B：因為他也在想，他怕會跟我硬碰硬啦，因為他沒勝算啦，你知道嗎，他在猜我現在在想什麼，阿嘉哪幾間沒去我就投哪間，不然我每間都投(標）的話，其實我要堵他的話很簡單，我就揪一揪都投下去，拍謝，看你要去哪裡好了。
A：嘿，對，就是要把他封殺的意思啦。
B：……我每間都……哪有關係
A：我什麼時候要去找你阿？
B：下禮拜了。
A：又要下禮拜喔。
B：吼，我最近事情很多。
A：我就像我之前跟你説的，我幫你開車好了，你就很高興了，對不對，我整路跟你「練肖維」（台語）你就不會想睡覺了。
B：我沒時間跟你「練肖維」。
A：沒有啦，你跟我說的這些文書資料，我現在有在準備了。
B：早早準備阿
A：嘿阿，剩下的就是，看什麼時問……因為我也不知道哪幾個可行，哪幾個不可行，這都是要等……你説的文書資料，我現在要開始準備，變成說哪幾個可行、哪幾個就變成是我們2個要接洽的時候就對了。
B：對。
A：這樣我瞭解，好啊好啊，這樣我企畫書用好的時候，我不就要給你看，看這樣可以嘛。
B：企畫書誰要幫你寫？
A：我自己吧。
B：你會寫嗎？
A：靠邀。
B：你大學有畢業嗎。
A：沒有啊。
B：這樣你寫的出來喔？
A：靠邀，寫那個…對不對，沒關係嘛，你先看一下我的版本也可以啊，不行我再叫人寫嘛，不要還沒做就在打退堂鼓，這不符合我的個性，還沒戰，就在喊輸，不行。
B：你先寫啦，你有什麼東西都準備啦，再來我告訴你，有些能用、有些不能用、你要補什麼，假如我覺得……我可以想辦法幫你補的，我們再來討論。
A：好啊。
B：東西你沒辦法補的，我跟你講「眉角」(台語）在哪裡，要怎麼補。
A：嘿，可以啊。
B：「眉角」我們知道要怎麼處理就跟你講。
A：不用繞了一大圈啦，直接點破這樣，好啦，OKOK，瞭解。
B：沒賺錢阿，都沒請我們吃飯或什麼。
A：什麼沒賺錢，你沒看賠得整個褲子都是屎，都割腎在賣了。
B：你這一塊就要敢一點阿，不然煮飯、當領班，穩定穩定不會賺太多。
A：不是說賺不賺啦，我不會說那種感覺啦，就是......那時候我岳母跟我說的時候，我會想自己出來用也是想說拼看看，是剛好又遇到這個，幹你娘有夠疲勞，阿，沒關係啦，反正還好有你幫忙，不然真的....嘿阿。
B：好啦......如果他來討......你不要跟他說。
A：我知道啦，你的點就是你不可能跟他有任何的關係啦，我也是阿。
B：我沒在理他的。
A：對啦，我知道啦。
B：浪費我的時間，我連看都不想理他，浪費時問在賺錢就好，我浪費在他那裡幹嘛。
A：瞭解，浪費在我身上對不對，你説的，到時候我（壯）大起來，你娘，你的得力盟友捏，對不對。
B：好啊，OKOK，好好好。


時間：110年9月2日15時22分許
(A)0000000000張騏晟→(B)0000000000張仲仁
內容：
A：喂，阿猴，你找我？
B：喂，阿嘉，海軍的標案出來了捏。
A：有，我早就知道，出來很久了。
B：是嗎，我今夭才知道。
A：出來好幾天了，有一個禮拜了吧
B：這我們…要怎麼用？
A：什麼怎麼用？呵呵，你直接…什麼怎麼用？
B：不是啦，靠腰啦，全部你哪裡想要做、哪裡不想做？離開高雄的那個我不考慮啦，剩下的勒？
A：喔，你先去問問看啦，看「晉仔」想做哪裡阿你想做哪裡，再來問我看會不會衝突這樣。
B：我問「晉仔」幹嘛，我自己用…
A：他現在做「教準部」，「教指部」跟「艦指部」綁在一起，阿如果我做「艦指部」，他就掰掰了呵呵。
B：他做他的，我做我的，我沒有要跟他怎樣阿。
A：沒錯，你想要做「陸戰學校」，我做「技術學校」，你就掰掰了。
B：所以你想要做「技校」喔？等一下，我走出來外面，你等我一下，…喂喂喂。
A：其實你要做哪一場，對我來說都差不多啦，我沒有什麼差別啦，我會叫你每場都去看看，最後幾天再決定看要標哪一場，應該目前是這樣想，原本「技校」、「陸戰」我是不打算作，但是我的幕僚叫我做，就是「重仁（音）」叫我做，我說坦白的，原本我想說算了不想這麼累，這場讓給別人做就好，但是「重仁」就說不然二哥（指張騏晟）這場來做好了，我說沒關係，你先去看看再來決定，大概是這樣
B：因為我知道左支部是第一個（組）嘛
A：嘿阿，左支部是第一個，第二個是艦指部阿。
B：我知道阿像你說的海發跟戰系是綁在一起喔？
A：對阿。
B：他沒補庫了？
A：補庫是左支配過去
B：這樣就是，沒關係，看你.....
A：應該是說你要標哪裡啦？
B：我也還沒…，我也剛到家還沒詳細去看這個東西，你說「汽車隊」你原本就在做的，這我就不去了，你說…
A：你跟我說你要標哪裡。
B：我會比較偏向從小場的開始就好了。
A：小場是哪裡？
B：就「海發」跟「戰系」
A：這我不可能放手。
B：對吼，「戰系」你現在在做。
A：對阿，我不可能放手，你「海發」一定要讓我的，你一定要去選別組，我坦白跟你說，你朝這個方向去選，你朝「艦指部」、「教準部」、「海技」跟「陸戰隊」去選，不要管小場，大埸做起來，不要怕，那都週休二日。
B：你要做我的奧（支）援你知道嗎。
A：奥援，我要奥援你什麼你跟我說，我就不要跟你「魯」就好，我不要跟你標就好。
B：不是，阿嘉，我要請教你，我可以偷用你的…你可以支援我營養師這塊嗎？
A：沒辦法。
B：不行喔？
A：因為我跟你說，別人也跟我借，我借不夠，我自己不夠人用。
B：因為我看上面寫一定要有營養師。
A：你去借一張就好了，跟朋友借一下，應該找得到，那不難啦。
B：喔不一定他要在我這裡上班？
A：有牌就好了
B：只要有牌就好了逆啦？
A：對阿。
B：喔喔喔，這樣好處理阿。
A：他授權要借你，你說這標案要借一次，2000元就好了，像現在人家都有在借2000元的，有標到就一個月租牌看要多少，3000還是2000，每個月都給他。
B：喔喔喔，瞭解瞭解，這樣你的意思是，我朝「陸戰隊」跟「艦指部」這2個去那個。
A：你去攪亂「晉仔」的場阿，我支持你哈哈
B：你說「艦指部」跟「教準部」的部分
A：看你阿，看你要做2場大場，還是2場小場的，你自己去選啦，你怎麼不做基隆的？
B：你…（笑）。
A：你做啦，做一做，我去找你玩啦。
B：阿我人就要去那裡，不行啦。
A：人帶一帶去住那裡阿，那裡又沒疫情，對不對，安全。
B：不行啦，你都不知道我9月中要入厝了。
A：你就去東部做王阿。
B：不行啦，老虎不在家，你不要猴子當大王。
A：對阿，你就猴子阿。
B：不行啦，這樣我要在你的保護傘底下才有辦法長大。
A：屁啦。
B：沒有啦沒有啦，這方面就像現在「摁」海發，恁娘勒，不成樣。
A：好啦，你就往「艦指部」跟「陸戰」，不會害你啦，其他你不會贏，你就遇到我們。
B：你說「戰系」你要做，這樣我就不考慮了
A：嘿，我不會放我不會放，「戰系」那邊也很屬意我們，因為我們這陣子是還可以啦。
B：你這就像我們說的，這算是「戰略同盟」，你要ABC，我就選ABC以外這樣，對嘛。
A：對啊，你不要去「艦指部」那場，那場沒錢賺，你還是寫啦，有中(得標）就做，沒中就不做這樣，兩邊寫一寫。
B：就「陸戰」跟「技校」這趴。
A：還有「艦指部」跟「教準部」阿，一次可以中兩組嘛！你就這2間都寫。
B：這樣我來看看。
A：你看你人員資料有沒有這麼多，人員資料沒這麼多你可以寫一组就好…
B：一定沒這麼多的阿
A：你要選一組來寫阿，你還要算一下利潤喔，看划不划算喔。
B：就是他給你的價金除以12。
A：還要再除以2，因為2組一起的，2間給你一個價錢嘛，你要除以12、除以2，算一下你有多少人、多少師傅、廚工，這後的價錢划不划算，廚師、廚工要穿的耗材都算自己的喔，他沒分給你喔，合約要看清楚喔，這樣算看看划不划算，不划算你也陪得一身屎啦
B：我知道，這不能開玩笑的，這要很詳細。
A：划不划得來，這看個人主見，舉例來說，有的人夫妻兩個一起做，做的得來沒差，我賺自己的，有的人這樣想，有的人我要做老闆，我要請人。
B：目前這樣「教準部」自己做是0K，不過如果現在「教準」跟「艦指」合在一起，你一個人要怎麼做？
A：那是他的事情，不用管他，有的人要做老闆，做到自己下來做，那也不是叫老闆阿
B：對，这就是我這陣子跟其他…
A：你是要賺自己的錢。
B：賺自己的工錢而已。
A：對阿，那跟給人請一樣的意思阿。
(2人同時說話，聲音覆蓋）
B：老闆要有老闆的格局，我們要增加收入，作師傅的工作，我們要做的是這樣。
A：你要算啦。
B：如果這樣，「戰系」的部分我就不考慮啦，就是看…。
A：「戰系」你不用者慮了，你一定遇到我的。
B：這樣不用了啦。
A：真的，我跟你說真的，我有就跟你說有，沒有就跟你說沒有。
B：你如果這樣說，就變成說，我下禮拜跟你說，我看看「陸戰跟技校」和「教準、艦指」這2案，我要去哪，我再跟你說。
A：對阿，你不用去管大小場阿，有心要做。
B：我會先看划不划算啦。
A：你看我當初也是「陸軍」……。
B：我知道，那時候我跟你一起……我還有印象，「步校」、「官校」的時候，一開始的時候還要送餐去後面，對不對，你還開一台很大台的貨車載我去岡山頭對不對。
A：對阿，就是這樣，所以你就算算看划不划算，划算你就不用管大小場，其實我都算過了，我都知道，你算算看，我算的跟你算的不准啦，我算的一定是最保守的。
B：你是說「陸戰隊」跟「技校」那邊是划得來的是嗎？
A：沒有喔，這2組應該是都划得來，只是說一間比較大間，你要做就大間的這樣，一組比較大間嘛，就兩間學校，兩間學校算大了嘛…我要害你的話叫你走小條路，我要助你會叫你走大條路吧，阿大條路給你走你走不下去那是你人的問題，不是路的問題…
B：(12：14)所以阿嘉，你說的，你就是拿「左支」跟「戰系」吼，你的偏向啦？
A：這不方便跟你說，但是你既然問我了，我就跟你說有阿，其他就不方便說了。
B：瞭解瞭解。
A：我跟你講，其他人也是來（標）阿，所以一樣意思
B：阿我就不會去啦
A：沒錯，但其他人也是會來阿，所以這我不方便說，我只能說，你喜歡「陸戰隊」跟「技校」，那你可以看看行不行，再來「教準部」跟「艦指部」……剩下的「左支」「海官」還有「戰系」，「海官」我們現在也有在做了。
B：上次吃飯的時候你有說阿
A：他跟基隆綁在一起嘛。
B：對對對，澎湖啦、基隆啦，還有蘇澳。
A：「海官」是「長鈺」在做嘛，「長鈺」和做學校的那個…。
B：「長鈺」就是跟「晉仔」談合作的啦，我不是跟你說「晉仔」突然問我副供站廠商熟不熟，我說有阿，你也很熟，他就是說「長鈺」的「海官」跟他的「教準」2間要去跟人家說貨的問題，幾％幾％那個啦。
A：你改天問他收到幾％，賺到多少錢啦，很…好笑欸…跟人家講什麼。
B：這我不管他啦。
A：有賺到2000塊就偷笑了
B：不是阿，今天你的場不是很大，你要跟人家說什麼，人家也不理你啦。
A：下面業務理你而已，2%、3%分你。
B：像「海發」這個我連說都不說，為什麼，人家看不起你啦……
A：不會啦。
B：沒有啦，那是因為我們認識，如果別人連理都不理，你一間「海發」而已，要來說什麼？嘿阿，阿他現在可能也跟「長鈺」不好，所以…我搞的啦，不然他很積極的話，應該找到你那裡了。
A：喔，不用啦，他來找我我不會理他啦，我看人品的，人品不好有錢賺我也不賺，你要買東西我也不賣，那是你有價值我才跟你說電話，不然我不太想理這些人。
B：不要這樣啦，你要愛我啦，如果我成功你也高興，至少你事業多了一個盟友對不對。
A：我孤軍奮鬥習慣了。
B：不要這樣啦，什麼孤軍奮鬥。
A：而且我們左營明年要漲薪水。
B：你說師傅廚師喔？
A：嘿阿，我們的廚師都4萬3阿，明年要給他拉高……以大吃小阿，我隔壁的沒辦法作，跑來我這裡啊。
B：到時候靠腰我請不到人，我就阿嘉阿嘉支援一下。
A：不會啦，你應該是不會有什麼影響......你2間都寫也沒關係，資料有夠2間都寫，有寫有機會啦，不會壞到哪裡去，算好哪間你有錢賺，你就寫那間......都不用換押標金。
B：押標金是什麼意思？是說類似海發我進去做要先壓在那這樣？
A：嘿阿，要換支票。
B：現在不用了嗎？
A：這次沒有了，這場很熱閣。
B：對，應該很熱間。
A：不騙你，你聽到幾間，我知道5間，加你6間。
B：是喔，哇哇哇，沒關係，有標有機會啦。
A：不會啦，你看怎麼寫，不一定人家寫的都在我這組......一開起來「精膳閤」，你就穩中了阿。
B：對，有可能。
A：人多的地方不要去
B：人多的地方要你去電啦，你這將軍級的。
A：屁勒，我在幫你……人少的地方才不會被……到
B：好啦，OKOK，你最近是在忙什麼啦？












臺灣高等法院高雄分院刑事判決

115年度上更一字第16號

上  訴  人  臺灣橋頭地方檢察署檢察官

被      告  張騏晟





選任辯護人  林水城律師

            余晉昌律師

上列上訴人因被告政府採購法案件，不服臺灣橋頭地方法院112

年度訴字第419號，中華民國113年7月31日第一審判決（起訴案

號：臺灣橋頭地方檢察署111年度偵字第10182號、112年度偵字

第1599號），提起上訴，本院前審（113年度上訴字第815號）判

決後，經最高法院撤銷發回更審（114年度台上字第3765號），

本院判決如下：

　　主　文

上訴駁回。

　　理　由

一、公訴意旨略以：被告張騏晟係址設高雄市○○區○○街00號14樓

    「家豪家食品有限公司」（下稱家豪家公司）實際負責人，

    負責處理家豪家公司得標承攬國軍伙食人力委外及副食品供

    應等標案履約、人力派遣等業務；張仲仁曾任職家豪家公司

    ，遂與被告認識，現為址設高雄市○○區○○路00○0號1樓「精

    膳閤食品有限公司」（下稱精膳閤公司）及精膳閣食品行負

    責人，渠等分別為受政府採購法規範之廠商及該法所稱之代

    表人、受雇人等從業人員（張仲仁所犯政府採購法第87條第

    4項之合意圍標罪業經判決確定）。緣國防部為辦理海軍各

    單位之伙食人力勞務委外工作，於民國110年8月27日公告經

    公開評選或公開徵求之限制性招標「海軍伙食人力勞務委外

    等8項」（標案案號：PA11231L005，下稱：本件標案）採購

    案，預算金額為新臺幣（下同）41,170,600元，分為8組投

    標，分別為：第一組海軍左營後勤支援指揮部、第二組海軍

    技術學校及海軍陸戰隊學校、第三組海軍軍官學校、第四組

    國防部海軍司令部及海軍基隆後勤支援指揮部、第五組海軍

    艦隊指揮部及海軍教育訓練暨準則發展指揮部、第六組海軍

    馬公後勤支援指揮部、第七組海軍戰鬥系統工廠及海軍造船

    發展中心（簡稱戰系及海發，下稱第七組，預算金額3,089,

    000元）及第八組海軍蘇澳後勤支援指揮部，投標截止日為1

    10年9月24日，並於同日開標，採準用最有利標之方式決標

    ，每組係分別投標，並僅會評選1家最優勝廠商得標。詎被

    告擔任實際負責人之家豪家公司較熟悉戰系之伙食炊煮勞務

    ，故被告原已決定投標第七組，而張仲仁精膳閤公司原本亦

    有意投標本件標案第七組，其2人知悉彼此均欲投標本件標

    案第七組後，遂共同意圖獲取不當利益，基於以協議不為投

    標、不為價格競爭之犯意聯絡，於本件標案公告前之110年7

    月20日18時5分許，被告向張仲仁稱「你海發跟戰系綁在一

    起阿，你戰系綁在一起，就跟我有卡到了，不然就來喬阿」

    ，張仲仁回稱「不是喬啦，就看你要怎樣，我都配合你」，

    被告稱「我應該看他合約開出來啦，開出來的條件，我們再

    來喬，假如說前幾場有賺錢我就標前幾場，戰系我就放棄」

    ，張仲仁回稱「不是放棄，變成你要輔佐我想辦法拿到。」

    等語，本件標案於110年8月27日公告後，戰系及海發確實併

    為第七組，於投標截止日前之110年9月2日15時22分許，被

    告向張仲仁稱「你跟我說你要標哪裡」，張仲仁稱「我會比

    較偏向從小場的開始就好了」，被告稱「小場是哪裡」，張

    仲仁稱「就海發跟戰系」，被告稱「這我不可能放手」，張

    仲仁稱「對吼，戰系你現在在做」，被告稱「對阿，我不可

    能放手，你海發一定要讓我的，你一定要去選別組，我坦白

    跟你說，你朝這個方向去選，你朝艦指部、教準部、海技跟

    陸戰隊去選，不要管小場，大場做起來，不要怕，那都週休

    二日」，張仲仁稱「你要做我的奧援你知道嗎」，被告稱「

    奧援，我要奧援你什麼你跟我說，我就不要跟你魯就好，我

    不要跟你標就好」，被告又稱「好啦，你就往艦指部跟陸戰

    ，不會害你啦，其他你不會贏，你就遇到我們」，張仲仁則

    稱「你說戰系你要做，這樣我就不考慮了」，被告稱「嘿，

    我不會放我不會放，戰系那邊也很屬意我們，因為我們這陣

    子是還可以啦」，張仲仁回稱「你這就像我們說的，這算是

    戰略同盟，你要ABC，我就選ABC以外這樣，對嘛」等語，以

    此方式達成不為投標、不為價格競爭之協議，被告遂以家豪

    家公司投標第七組，張仲仁則果未投標第七組，轉而分別投

    標第五組、第二組。復於110年9月24日本件標案截標，最後

    結果張仲仁均未得標，然被告任職之家豪家公司則以3,089,

    000元得標第七組標案，以不為投標、不為價格競爭之方式

    獲取該標案之不當利益，因認被告共同涉犯政府採購法第87

    條第4項之合意圍標罪嫌。

二、檢察官就被告犯罪事實，應負舉證責任，並指出證明之方法

    ；又犯罪事實應依證據認定之，無證據不得認定犯罪事實；

    不能證明被告犯罪者，應諭知無罪之判決，刑事訴訟法第16

    1條第1項、第154條第2項、第301條第1項分別定有明文。而

    認定不利於被告之證據須依積極證據，苟積極證據不足為不

    利於被告事實之認定，即應為有利被告之認定，更不必有何

    有利之證據；又犯罪事實之認定，應憑證據，如無相當之證

    據，或證據不足以證明，自不得以推測或擬制之方法，以為

    裁判之基礎。另依刑事訴訟法第161條第1項規定，檢察官對

    於起訴之犯罪事實，仍應負提出證據及說服之實質舉證責任

    ，倘其所提出之證據，不足為被告有罪之積極證明，或其指

    出證明之方法，無從說服法院以形成被告有罪之心證，基於

    無罪推定之原則，自應為被告無罪判決之諭知（最高法院30

    年上字第816號、40年台上字第86號、92年台上字第128號判

    例意旨參照）。

三、公訴意旨認被告涉犯政府採購法第87條第4項之合意圍標罪

    嫌，係以被告之供述、張仲仁之證述、家豪家公司、精膳閤

    公司之公司登記資料影本、被告、張仲仁之稅務電子閘門財

    產所得調件明細表、臺灣橋頭地方法院（下稱橋頭地院）11

    1年6月30日橋院嬌刑111聲監可26字第94號函及法務部調查

    局南部地區機動工作站111年6月23日調查報告、橋頭地院11

    0年聲監續字第543號、第544號、第756號、第757號通訊監

    察書及110年7月20日譯文、110年9月2日譯文、本件標案契

    約附加條款之附錄1、110年8月27日招標公告、111年4月7日

    決標公告、110年9月24日第七組開標紀錄、第七組議價/決

    標紀錄、第五組開標紀錄、第五組議價/決標紀錄、110年12

    月7日第二組開標紀錄、第二組議價/決標紀錄、110年11月2

    5日國防部與被告家豪家公司簽立之採購契約、戰系原始憑

    證黏存單（第1號）及費款劃撥入帳委託書、戰系結算驗收

    證明書、海發財物勞務軍品採購案結報付款單、海發分批（

    期）付款表、海發原始憑證黏存單（第1號）、海發結算驗

    收證明書及費款劃撥入帳委託書各1份等為其論據。

四、訊據被告堅詞否認有何與張仲仁共同合意圍標之犯行，辯稱

    ：被告固然有附件所載之對話內容，惟張仲仁只是打電話來

    問被告關於本件標案的看法，包含被告之投標意向，被告沒

    有要求張仲仁不要投第七組，也沒有利益交換等語。辯護人

    則為被告辯護稱：㈠被告與張仲仁並未達成圍標之協議：由

    附件譯文內容可認張仲仁係向被告探詢本件標案的意見，及

    經被告對張仲仁分析標案之利弊得失，難認已有合意圍標之

    協議。又精膳閤公司規模、實力均遠不如家豪家公司，張仲

    仁在原審證述時也提及知道被告要投標第七組，之所以不和

    被告硬碰硬，乃基於自主商業考量。而家豪家公司係經13名

    委員評選而得標，實力強大，縱使減少精膳閤公司一家陪榜

    的廠商，對被告來說沒有任何影響，故被告也沒有與張仲仁

    圍標協議之動機存在。從而不構成政府採購法合意圍標罪之

    協議。㈡被告無影響決標價格或獲取不當利益之意圖可言：

    本件標案為固定價格，價格不納入評選，與檢察官上訴意旨

    所執判決案例事實為最低價決標不同，無從援引比附。檢察

    官復未舉證被告有何獲取不當利益之意圖。再由被告與張仲

    仁如附件之對話內容，亦未見雙方有達成如果張仲仁不來投

    標，被告就要給張仲仁什麼樣的利益。又縱使少了精膳閤公

    司投標，也難認被告因此獲得利益等語。經查：

　㈠被告為家豪家公司之實際負責人，張仲仁前曾任職家豪家公

    司，與被告認識，案發當時為精膳閤公司及精膳閣食品行負

    責人。國防部為辦理本件標案採購案，分為8組投標，其中

    第七組（戰系及海發），預算金額為3,089,000 元，投標截

    止日為110年9月24日，並於同日開標，採準用最有利標之方

    式決標，每組係分別投標，並僅會評選1家最優勝廠商得標

    。被告已決定投標本件標案第七組，而張仲仁亦有意以精膳

    閤公司投標第七組，被告及張仲仁知悉彼此均欲投標本件標

    案第七組後，即先後為附件所示之對話內容。被告嗣以家豪

    家公司投標第七組，張仲仁則未投標第七組。經於110年9月

    24日本件標案開標，最後結果家豪家公司以3,089,000元得

    標第七組標案之事實，業據張仲仁於調詢、檢察官訊問及原

    審審理時證述明確（偵一卷第227至256頁、第339至344頁、

    原審訴字卷第347至368頁），並有橋頭地院110年聲監續字

    第543號、第544號、第756號、第757號通訊監察書（偵一卷

    第517至518頁、第527至528頁、第539至542頁）、橋頭地院

    111年6月30日橋院嬌刑111聲監可26字第94號函（偵一卷第6

    23頁）、被告持用門號0000-000000與張仲仁持用門號0000-

    000000間通訊監察譯文（偵一卷第121至132頁、偵一卷第29

    1至294頁）、通聯調閱查詢單（聲搜卷第273頁、第299頁）

    、經濟部商業司商工登記公示資料（偵一卷第209至210頁、

    偵三卷第147至150頁）、本件標案招標、決標公告（偵一卷

    第103至119頁、偵三卷第27至31頁）、本件標案國防部工程

    、財物暨勞務採購投標須知（偵二卷第113至115頁）、國防

    部國防採購室111年8月2日國採管理字第1110193680號函及

    檢附110年9月24日國防部開標紀錄（第二組）、國防部110

    年11月12日國採購包字第0000000000-0函文、國防部議價/

    決標紀錄（第一至八組）（偵三卷第77至102頁）、海軍戰

    鬥系統工廠111年7月26日海統供應字第1110018716號函及檢

    附110年11月25日國防部採購契約、海軍戰鬥系統工廠原始

    憑證黏存單、家豪家公司開立之發票、費款劃撥入帳委託書

    、海軍戰鬥系統工廠財物(勞務)結算驗收證明書及簽呈（偵

    三卷第103至113頁）、國防部國防採購室112年12月19日國

    採管理字第1120354292號函及檢附「海軍伙食人力勞務委外

    等8項」案廠商評選須知及附錄表格、檢視採購評選委員名

    單、110年11月11日採購發包處簽呈、國防部函稿7份、國防

    部海軍司令部110年11月4日國海人綜字第1100088324號函及

    檢附採購評選委員會評選會議紀錄、110年9月23日綜管組簽

    呈、110年8月2日綜管組簽呈、國防部海軍司令部人事軍務

    處函稿及檢附資料、110年9月9日基支部軍務科簽呈、110年

    8月11日廠管科簽呈、採購評選委員會外聘委員建議名單、

    國防部海軍司令部人事軍務處110年8月5日國海人綜字第110

    0060307號函及檢附資料（原審訴字卷第35至206頁）各1份

    在卷足憑，復為被告所不爭執（本院卷第110至112頁），首

    堪以認定。

　㈡按政府採購法第1條規定，該法之立法目的，係為建立政府採

    購制度，依公平、公開之採購程序，提升採購效率與功能，

    確保採購品質，使政府採購程序回歸市場競爭機制，以節省

    國庫支出。而該法第87條第4項之合意圍標罪，須行為人意

    圖影響決標價格或獲取不當利益，而以契約、協議或其他方

    式之合意，藉以達成促使其他有參與比價競標意思之廠商不

    為投標或不為價格之競爭之結果，作為犯罪之構成要件。經

    查：

　⒈難認被告主觀上具有影響決標價格或獲取不當利益之意圖：

　⑴本件標案招標方式依據政府採購法第22條第1項第9款，為經

    公開評選或公開徵求之限制性招標，決標方式準用最有利標

    ，第七組預算金額為3,089,000元，並於招標文件載明固定

    費用費率，採固定價格給付，未訂底價，價格亦不納入評選

    等情，有本件標案110年8月27日經公開評選或公開徵求之限

    制性招標公告1份在卷可佐（偵三卷第27至31頁）。此觀國

    防部議價、決標紀錄（偵三卷第87至88頁）亦記載採最有利

    標（固定價格給付，第七組預算：3,089,000元）；「開標

    結果決標原則」欄位記載：家豪家公司經評選委員會依規定

    評選為序位第一優勝廠商，依政府採購法第52條第1項第4款

    決標；「得標廠商及決標金額」欄位記載：「得標廠商」：

    家豪家公司、「決標金額」：3,089,000元；「備註」欄位

    記載：⒈本案採限制性招標、準用最有利標、序位法、固定

    價格給付及複數決標方式辦理（略）、⒊本案採固定價格給

    付方式辦理，無議定其他內容等旨益明。至前揭國防部議價

    、決標紀錄固有「議價」二字，且國防部110年11月12日國

    採購包字第0000000000-0號函文說明欄復記載：本案前於11

    0年10月18日召開採購評選委員會之評選結果，本組（第七

    組）優勝廠商上限為4家，優勝序位為：家豪家公司第一、

    瀧騰皓有限公司及御饌有限公司併列序位第二，請派員於11

    0年11月15日下午2時至本部國防採購室開標室參加續行「議

    價程序」（偵三卷第85頁），而或有誤認仍須「議價」而可

    能產生價格變動之情。惟依最有利標作業手冊準用最有利

    標㈦規定：與優勝廠商辦理議價，或按優勝序位，依序與2家

    以上之優勝廠商辦理議價後決標。如已於招標文件訂明決標

    之固定金額或費率者，則以該金額或費率決標。但須注意議

    價程序仍不得免除，無須議減價格，可議定其他内容（見原

    審訴字卷第116至117頁。機關辦理最有利標採固定費用或費

    率之參考作業方式第貳點第4項第2款規定亦同，見本院卷第

    187至188頁），足見於準用最有利標而於招標文件訂明決標

    之固定金額者，議價程序雖不得免除，惟「無須議減價格」

    ，而係議定其他內容。是本件標案既然準用最有利標，並採

    固定價格，則在價格固定無須議減之情況下，被告主觀上自

    無「影響決標價格」之意圖可言，應無疑問。

　⑵再者，遍觀附件所示被告與張仲仁間之監察譯文內容，雙方

    固有討論本件標案，惟未見被告有何承諾如精膳閤公司不投

    標第七組，將給予張仲仁何種具體利益之情。張仲仁復於調

    詢及原審審理時具結證稱：張仲仁未因未投標本件標案第七

    組而自被告獲得任何利益好處，被告沒有提供營養師牌照等

    資源，雙方也沒有任何金錢往來等語（偵一卷第236頁、原

    審訴字卷第357至358頁）。是難認張仲仁因未投標本件標案

    第七組而自被告處獲得任何不當利益。

　⑶至檢察官固以張仲仁如以精膳閤公司參與投標，客觀上會影

    響被告得標之機會，是被告具有獲取不當利益之意圖，仍構

    成政府採購法第87條第4項之合意圍標罪。惟以本件標案係

    採限制性招標，而準用最有利標，並採序位法及固定價格給

    付，已如前述。是本件標案乃透過成立採購評選委員會，就

    公開評選項目評分後予以加總，再依總分高低轉換為序位，

    並經出席之評選委員過半數同意者為優勝廠商，前開公開評

    選項目包含：廠商基本能力10％、專業技術知能40％、膳食品

    質管理35％、費用組成5％、創意5％、簡報與答詢5％，此有「

    海軍伙食人力勞務委外等8項」案廠商評選須知1份在卷可憑

    （原審訴字卷第39至47頁）。而由被告與張仲仁附件所示監

    察譯文內容，張仲仁就前揭投標廠商基本能力部分之營養師

    相關證照尚有意商請被告借用乙情（偵一卷第126頁），及

    張仲仁於調詢、檢察官訊問及原審審理時具結證稱：張仲仁

    原本是被告的員工，被告長期都有承攬軍方的伙食人力標案

    ，而且這個領域被告是前輩，張仲仁才剛開始要承攬軍中團

    膳比較大的案子，還要向被告請教，因為張仲仁很多地方比

    不過被告，認為精膳閤公司在評比項目中沒有跟家豪家公司

    競爭的能力，即便跟被告強碰，也會輸給被告，只能做砲灰

    ，所以知道被告要投標本件標案第七組，張仲仁就沒有去投

    標等語（偵一卷第236頁、第342頁、原審訴字卷第349頁、

    第351至352頁、第359至360頁）。從而張仲仁如以精膳閤公

    司參與投標，客觀上是否確會影響被告得標之機會，並得以

    進而推論被告具有獲取不當利益之意圖，顯非無疑。又起訴

    書固援引最高法院100年度台上字第224號判決意旨，惟上開判

    決之案例事實與本案被訴事實明顯不同，自無法逕予比附援

    引於本案，附此說明。

　⒉被告與張仲仁是否達成不為投標之協議亦屬有疑：

　⑴被告固於本件標案招標公告前之110年7月20日與張仲仁之監

    聽譯文中提及：「阿『海發』跟『戰系』綁在一起阿，你『戰系』

    綁在一起，就跟我有卡到了，不然我們就來喬阿」、「我應

    該會看他合約開出來啦，開出來的條件，我們再來喬（略）

    」（偵一卷第122頁），及於招標公告後、開標前之110年9

    月2日與張仲仁之間聽譯文中提及：「對阿，我不可能放手

    ，你『海發』一定要讓我的，一定要去選別組…」、「奧援，

    我要奧援你什麼你跟我說，我就不要跟你『魯』就好，我不要

    跟你標就好。」、「嘿，我不會放我不會放，『戰系』那邊也

    很屬意我們，因為我們這陣子還可以啦。」、「『戰系』你不

    用考慮了，你一定遇到我的。」（偵一卷第125至127頁）等

    語，乍看之下固有疑似雙方達成張仲仁不以精膳閤公司投標

    第七組之協議等對話內容。

　⑵惟紬繹附件所示被告與張仲仁前開2次整體監察譯文內容，均

    由張仲仁先主動撥打電話給被告，被告則被動接聽電話或見

    未接來電後予以回撥（偵一卷第121頁、第125頁），對話中

    係由張仲仁將話題導向本件標案「海發」部分，先探詢被告

    之投標意願是否與張仲仁相衝突，嗣以「對吼，『戰系』你現

    在在做。」、「你說『戰系』你要做，這樣我就不考慮了。」

    、「如果這樣，『戰系』的部分我就不考慮啦，就是看…」、

    「所以阿嘉，你說的，你就是拿『左支』跟『戰系』吼，你的偏

    向啦？」而有再三試探被告有無拱手相讓之空間（偵一卷第

    121至122頁、第125至128頁），惟被告明確表示一定會投標

    第七組之情（偵一卷第125至128頁）。亦即張仲仁縱有試圖

    與被告「協議」之舉，但依前開監察譯文，可見張仲仁試圖

    協議的內容及目的實為「被告可否不要投標第七組」，然經

    被告表達一定會投標第七組，並向張仲仁分析投標本件標案

    各組之利弊得失而予以「勸退」。則能否逕以前開對話內容

    即謂被告與張仲仁業已達成張仲仁不投標第七組之「協議」

    ，已有疑問。再者，觀諸張仲仁前開偵查及原審審理中之證

    詞，業已說明張仲仁因原為被告員工，對被告實力有所瞭解

    ，且就要承攬軍中團膳較大案子尚須向被告請教，並自忖精

    膳閤公司沒有家豪家公司競爭的能力，所以不欲與被告強碰

    而未投標第七組等情。張仲仁復於原審審理時具結證稱：張

    仲仁沒有投第七組的原因很多，自己有衡量過投標第七組不

    會賺錢，一方面也不想和被告競爭，因為一定會輸，且張仲

    仁曾經被海發罰款過，至於對話中雖然講到「張仲仁都配合

    被告」，是因為知道被告要去投標第七組，張仲仁再去會和

    被告卡到，只是把話講的漂亮一點等語（見原審訴字卷第34

    9至351頁、第356至357頁、第360頁、第363頁、第365頁）

    。則張仲仁既係經過綜合評估得標後之利潤、自身能力、雙

    方競爭力及先前曾遭海發罰款之經驗後等，最終自行做出不

    投標第七組之決定，亦難僅因雙方曾有附件所示對話內容，

    即得據以推認被告與張仲仁間前已達成張仲仁不為投標第七

    組之「協議」。

　㈢綜上所述，本件標案既為固定價格給付，難認被告具有影響

    決標價格之意圖，復無證據證明被告另有獲取不當利益之意

    圖，或業與張仲仁達成精膳閤公司不為投標第七組之協議。

    是檢察官之舉證，顯未達於通常一般之人均不致有所懷疑，

    而得確信其為真實之程度；此外，本院依卷內現存全部證據

    資料，復查無其他證據足資認定被告確有檢察官所起訴之合

    意圍標犯行，即屬不能證明被告犯罪，揆諸首揭說明，自應

    為被告無罪之諭知。

五、原審因而以不能證明被告犯罪，對被告為無罪諭知，所執理

    由固有部分與本院認定未盡相同，惟無罪之結論並無二致，

    尚無違誤。檢察官猶執前詞指摘原判決不當提起上訴，為無

    理由，應予駁回。

據上論結，應依刑事訴訟法第368條，判決如主文。

本案經檢察官嚴維德提起公訴，檢察官王奕筑提起上訴，檢察官

黃彩秀到庭執行職務。

中　　華　　民　　國　　115 　年　　9 　　月　　24　　日

　　　　　　　　　刑事第一庭　　審判長法　官　李淑惠

　　　　　　　　　　　　　　　　　　　法　官　陳君杰

　　　　　　　　　　　　　　　　　　　法　官　李貞瑩

以上正本證明與原本無異。

檢察官如不服本判決應於收受本判決後20日內向本院提出上訴書

狀，其未敘述上訴理由者，並得於提起上訴後20日內向本院補提

理由書狀（均須按他造當事人之人數附繕本）「切勿逕送上級法

院」。

本判決須符合刑事妥速審判法第9條之規定始得上訴。

刑事妥速審判法第9條規定：

除前條情形外，第二審法院維持第一審所為無罪判決，提起上訴

之理由，以下列事項為限：

一、判決所適用之法令牴觸憲法。

二、判決違背司法院解釋。

三、判決違背判例。

刑事訴訟法第377條至第379條、第393條第1款規定，於前項案件

之審理，不適用之。

中　　華　　民　　國　　115 　年　　9 　　月　　24　　日

　　　　　　　　　　　　　　　　　　　書記官　黃璽儒

　　　　　　　　　　　　　　　　　　　

附件：張騏晟持用門號0000000000與張仲仁持用門號0000000000

      間通訊監察譯文

時間：110年7月20日18時5分許起 (A)0000000000張仲仁→(B)0000000000張騏晟 內容： A：喂，阿嘉，沒有啦，我家LINE的訊號很差。 B：喔喔喔，你們就去做啦，我也高興啦，再來就是我也做不來啦，不要說做不來，我不想做，我明年不打算做這麼多，然後你們這我可以輔導的就是說，我的資源可以借你們用，就是說你們有做到，你們想開什麼我都可以幫忙，對部隊。 A：對啊。 B：就是我有的我可以給你們套用啦，就是這樣而已，對你們來說，……不可能嘛，晉仔那時候不是叫你找商品，是要找多久，唉。 A：他還問我有沒有認識的，我說有啊，你也很熟阿，阿你怎麼不找他，呵呵，他就安靜了。 B：人家不會理他啦，他找不到總代啦，要找總代理啦，你們找到的都是副供站的人而已，副供站的人…你説，好啦，10％好了，10％抽到後面就是變2％，他就是分2％，瘋子，他要賺什麼，乾脆不要開好了，我說的意思是這樣而已。 A：我知道的是，軍方這一塊，他臺面上給我們的，假設打得過的發落，這就都可以做了啊。 B：你不要餓死、不要眼晴一張開就賠錢就好了，都是從起點開始奔跑嘛，不要一睡醒就落後人家100公尺，這樣要怎麼跑，這樣跑辛苦阿。 A：對阿對阿，就替如說他給我們的價金是10萬，人請一請有的沒有就緊繃10萬了啦。 B：就賺3000就好了嘛.....至少心情早上起床賺一餐早餐錢也高興阿，這樣就好了，…好啊我來替將軍服務，我來煮好吃的給阿兵哥吃。 A：往好的方面去想，臺面上我們沒賺到錢，有賺到經驗、名聲啦，私底下，下面的像你説的，「牌」（照）的部分阿。 B：嘿阿，對阿，所以你們如果有標到，你問我，我也會跟你説這幾個東西你可以用，我也會都跟你説嘛，我會沿用。 A：不是阿，阿嘉，如果譬如說要開始動作了，譬如說假設啦吼，你説你要標5場，那這5場以外，如果划算的，你要跟我說，我就去這樣。 B：沒錯阿，…但問題是你的計畫書要先準備，不是你要去才寫10頁去就好，今天晉仔去的話，他寫20頁的話不就赢你了 A：我聽懂你的意思了 B：除非就是，你已經…那場裡面的長官很挺你，他沒在管他20頁… A：有的話也只有「海發」而已阿 B：阿「海發」跟「戰系」綁在一起阿，你「戰系」綁在一起，就跟我有卡到了，不然我們就來喬阿。 A：不是喬啦，就看你要怎樣，我都配合你。 B：我應該會看他合約開出來啦，開出來的條件，我們再來喬，假如說前幾場都有錢賺，那我就標前幾場，那戰系我就放棄。 A：不是放棄，是變成你要輔佐我，我們要想辦法拿到。 B：喔，可是我還有另外一個問題，我資料沒辦法借你用 A：對，我知道，你说的標案我自己來處理。 B：……因為他是整組嘛，代表同一個地方（採購機關）會遇到你、遇到我、遇到誰這樣，當場資料都會翻出來給委員看，我如果借你的話，2邊(指內容）就會很像，代表你去標那組，我不能去標那組，這樣就不涉嫌圍標，這樣才合理，你聽僅我的意思嗎，我如果算算那組我不去給你去的話，這樣不算圍標，如果今天同一組遇到我們3個在裡面（指投標），那就叫圍標了。 A：我聽懂你意思，就譬如說左手跟右手跟你，我們3個去標這案，不管誰拿到，說難聽一點都是我們拿到，這就叫園標。 B：嘿，這叫圍標，這樣講電話，電話可能給調查局錄音還是怎樣……。 A：誰會錄音啦。 B：我是舉例啦，沒有啦，我跟你開玩笑的…因為我們不是不同標案，如果是不同標案，你如果要借哪一個師傅的證照那都0K，因為我們是從第一組報到第五組，一次報完，一天之內分數評完，有可能第一組你報的時候，第一組是海官是我們去報好了，我們報一報就看我們的計畫書了，第二組可能是戰系工廠，換你們去報的時後，我們沒去投第二組，你有去投第二組的時候，他看到會覺得奇怪，這些資料我在第一組有看過捏，為什麼第二組公司拿出來用，這樣聽懂我意思嗎。 A：我知道，你説要……。 B：……分開的，拆開的就代表委員不同人。 A：我聽僅你的意思啦，譬如說你有100頁，我跟你可以重複的頂多1、20而已，剩下的7、80我要自己用，是這個意思。 B：假如我可以撥我師傅資料借你這樣而已.....我自己不能......。 A：你說的就是說譬如說，作業流程基本上到哪裡都一樣嘛，什麼吃了拉肚子之後的處置SOP基本上每個廠商都一樣，你如果說公司的服務宗旨有的沒的有沒有，這一定不同的。 B：呃，吃拉肚子那個不能一樣，需要2個人寫，那個口語不一樣，那個不行，那可以去網路上找沒關係。 A：沒有啦，我是比如啦，比如就是這樣嘛。 B：意思啦，大部分差不多啦。 A：對啦，就譬如你説的，緊急應變措施基本上不管是我們還是別人都是大同小異的東西，只是要不同的是譬如說，以你那邊來說，你的履歷都是承作軍方的嘛，我的就是軍方一個，剩下都是外面便當的這些，這出來就是我們不同的東西。 B：不是不是不是，……你沒驗收公文、你沒做到公家的，……（例如）我跟阿猴這個人買便當，我這樣說不算，你要寫公家機關，公家機關要給你結帳證明，那叫做驗收紀錄，那要有存摺。 A：有啊有啊有啊，不是公家機關是真的啦，只是一般的工廠這樣啦。 B：一般的工廠，你可能要有一張例如估價單，或這段時間總共賣多少東西，蓋你的印章，簡單的發票就好。 A：喔喔，這樣有，這有這有。 B：這樣加減打。 A：不要說加多少分，多多少少知道我們也是有做外面的資料 B：阿你可能要去找晉仔說…現在大家要標哪幾場，阿你要跟他強碰，還是不要跟他強碰…這樣 A：對，應該有可能，他都有事情才會找我。 B：因為他也在想，他怕會跟我硬碰硬啦，因為他沒勝算啦，你知道嗎，他在猜我現在在想什麼，阿嘉哪幾間沒去我就投哪間，不然我每間都投(標）的話，其實我要堵他的話很簡單，我就揪一揪都投下去，拍謝，看你要去哪裡好了。 A：嘿，對，就是要把他封殺的意思啦。 B：……我每間都……哪有關係 A：我什麼時候要去找你阿？ B：下禮拜了。 A：又要下禮拜喔。 B：吼，我最近事情很多。 A：我就像我之前跟你説的，我幫你開車好了，你就很高興了，對不對，我整路跟你「練肖維」（台語）你就不會想睡覺了。 B：我沒時間跟你「練肖維」。 A：沒有啦，你跟我說的這些文書資料，我現在有在準備了。 B：早早準備阿 A：嘿阿，剩下的就是，看什麼時問……因為我也不知道哪幾個可行，哪幾個不可行，這都是要等……你説的文書資料，我現在要開始準備，變成說哪幾個可行、哪幾個就變成是我們2個要接洽的時候就對了。 B：對。 A：這樣我瞭解，好啊好啊，這樣我企畫書用好的時候，我不就要給你看，看這樣可以嘛。 B：企畫書誰要幫你寫？ A：我自己吧。 B：你會寫嗎？ A：靠邀。 B：你大學有畢業嗎。 A：沒有啊。 B：這樣你寫的出來喔？ A：靠邀，寫那個…對不對，沒關係嘛，你先看一下我的版本也可以啊，不行我再叫人寫嘛，不要還沒做就在打退堂鼓，這不符合我的個性，還沒戰，就在喊輸，不行。 B：你先寫啦，你有什麼東西都準備啦，再來我告訴你，有些能用、有些不能用、你要補什麼，假如我覺得……我可以想辦法幫你補的，我們再來討論。 A：好啊。 B：東西你沒辦法補的，我跟你講「眉角」(台語）在哪裡，要怎麼補。 A：嘿，可以啊。 B：「眉角」我們知道要怎麼處理就跟你講。 A：不用繞了一大圈啦，直接點破這樣，好啦，OKOK，瞭解。 B：沒賺錢阿，都沒請我們吃飯或什麼。 A：什麼沒賺錢，你沒看賠得整個褲子都是屎，都割腎在賣了。 B：你這一塊就要敢一點阿，不然煮飯、當領班，穩定穩定不會賺太多。 A：不是說賺不賺啦，我不會說那種感覺啦，就是......那時候我岳母跟我說的時候，我會想自己出來用也是想說拼看看，是剛好又遇到這個，幹你娘有夠疲勞，阿，沒關係啦，反正還好有你幫忙，不然真的....嘿阿。 B：好啦......如果他來討......你不要跟他說。 A：我知道啦，你的點就是你不可能跟他有任何的關係啦，我也是阿。 B：我沒在理他的。 A：對啦，我知道啦。 B：浪費我的時間，我連看都不想理他，浪費時問在賺錢就好，我浪費在他那裡幹嘛。 A：瞭解，浪費在我身上對不對，你説的，到時候我（壯）大起來，你娘，你的得力盟友捏，對不對。 B：好啊，OKOK，好好好。  時間：110年9月2日15時22分許 (A)0000000000張騏晟→(B)0000000000張仲仁 內容： A：喂，阿猴，你找我？ B：喂，阿嘉，海軍的標案出來了捏。 A：有，我早就知道，出來很久了。 B：是嗎，我今夭才知道。 A：出來好幾天了，有一個禮拜了吧 B：這我們…要怎麼用？ A：什麼怎麼用？呵呵，你直接…什麼怎麼用？ B：不是啦，靠腰啦，全部你哪裡想要做、哪裡不想做？離開高雄的那個我不考慮啦，剩下的勒？ A：喔，你先去問問看啦，看「晉仔」想做哪裡阿你想做哪裡，再來問我看會不會衝突這樣。 B：我問「晉仔」幹嘛，我自己用… A：他現在做「教準部」，「教指部」跟「艦指部」綁在一起，阿如果我做「艦指部」，他就掰掰了呵呵。 B：他做他的，我做我的，我沒有要跟他怎樣阿。 A：沒錯，你想要做「陸戰學校」，我做「技術學校」，你就掰掰了。 B：所以你想要做「技校」喔？等一下，我走出來外面，你等我一下，…喂喂喂。 A：其實你要做哪一場，對我來說都差不多啦，我沒有什麼差別啦，我會叫你每場都去看看，最後幾天再決定看要標哪一場，應該目前是這樣想，原本「技校」、「陸戰」我是不打算作，但是我的幕僚叫我做，就是「重仁（音）」叫我做，我說坦白的，原本我想說算了不想這麼累，這場讓給別人做就好，但是「重仁」就說不然二哥（指張騏晟）這場來做好了，我說沒關係，你先去看看再來決定，大概是這樣 B：因為我知道左支部是第一個（組）嘛 A：嘿阿，左支部是第一個，第二個是艦指部阿。 B：我知道阿像你說的海發跟戰系是綁在一起喔？ A：對阿。 B：他沒補庫了？ A：補庫是左支配過去 B：這樣就是，沒關係，看你..... A：應該是說你要標哪裡啦？ B：我也還沒…，我也剛到家還沒詳細去看這個東西，你說「汽車隊」你原本就在做的，這我就不去了，你說… A：你跟我說你要標哪裡。 B：我會比較偏向從小場的開始就好了。 A：小場是哪裡？ B：就「海發」跟「戰系」 A：這我不可能放手。 B：對吼，「戰系」你現在在做。 A：對阿，我不可能放手，你「海發」一定要讓我的，你一定要去選別組，我坦白跟你說，你朝這個方向去選，你朝「艦指部」、「教準部」、「海技」跟「陸戰隊」去選，不要管小場，大埸做起來，不要怕，那都週休二日。 B：你要做我的奧（支）援你知道嗎。 A：奥援，我要奥援你什麼你跟我說，我就不要跟你「魯」就好，我不要跟你標就好。 B：不是，阿嘉，我要請教你，我可以偷用你的…你可以支援我營養師這塊嗎？ A：沒辦法。 B：不行喔？ A：因為我跟你說，別人也跟我借，我借不夠，我自己不夠人用。 B：因為我看上面寫一定要有營養師。 A：你去借一張就好了，跟朋友借一下，應該找得到，那不難啦。 B：喔不一定他要在我這裡上班？ A：有牌就好了 B：只要有牌就好了逆啦？ A：對阿。 B：喔喔喔，這樣好處理阿。 A：他授權要借你，你說這標案要借一次，2000元就好了，像現在人家都有在借2000元的，有標到就一個月租牌看要多少，3000還是2000，每個月都給他。 B：喔喔喔，瞭解瞭解，這樣你的意思是，我朝「陸戰隊」跟「艦指部」這2個去那個。 A：你去攪亂「晉仔」的場阿，我支持你哈哈 B：你說「艦指部」跟「教準部」的部分 A：看你阿，看你要做2場大場，還是2場小場的，你自己去選啦，你怎麼不做基隆的？ B：你…（笑）。 A：你做啦，做一做，我去找你玩啦。 B：阿我人就要去那裡，不行啦。 A：人帶一帶去住那裡阿，那裡又沒疫情，對不對，安全。 B：不行啦，你都不知道我9月中要入厝了。 A：你就去東部做王阿。 B：不行啦，老虎不在家，你不要猴子當大王。 A：對阿，你就猴子阿。 B：不行啦，這樣我要在你的保護傘底下才有辦法長大。 A：屁啦。 B：沒有啦沒有啦，這方面就像現在「摁」海發，恁娘勒，不成樣。 A：好啦，你就往「艦指部」跟「陸戰」，不會害你啦，其他你不會贏，你就遇到我們。 B：你說「戰系」你要做，這樣我就不考慮了 A：嘿，我不會放我不會放，「戰系」那邊也很屬意我們，因為我們這陣子是還可以啦。 B：你這就像我們說的，這算是「戰略同盟」，你要ABC，我就選ABC以外這樣，對嘛。 A：對啊，你不要去「艦指部」那場，那場沒錢賺，你還是寫啦，有中(得標）就做，沒中就不做這樣，兩邊寫一寫。 B：就「陸戰」跟「技校」這趴。 A：還有「艦指部」跟「教準部」阿，一次可以中兩組嘛！你就這2間都寫。 B：這樣我來看看。 A：你看你人員資料有沒有這麼多，人員資料沒這麼多你可以寫一组就好… B：一定沒這麼多的阿 A：你要選一組來寫阿，你還要算一下利潤喔，看划不划算喔。 B：就是他給你的價金除以12。 A：還要再除以2，因為2組一起的，2間給你一個價錢嘛，你要除以12、除以2，算一下你有多少人、多少師傅、廚工，這後的價錢划不划算，廚師、廚工要穿的耗材都算自己的喔，他沒分給你喔，合約要看清楚喔，這樣算看看划不划算，不划算你也陪得一身屎啦 B：我知道，這不能開玩笑的，這要很詳細。 A：划不划得來，這看個人主見，舉例來說，有的人夫妻兩個一起做，做的得來沒差，我賺自己的，有的人這樣想，有的人我要做老闆，我要請人。 B：目前這樣「教準部」自己做是0K，不過如果現在「教準」跟「艦指」合在一起，你一個人要怎麼做？ A：那是他的事情，不用管他，有的人要做老闆，做到自己下來做，那也不是叫老闆阿 B：對，这就是我這陣子跟其他… A：你是要賺自己的錢。 B：賺自己的工錢而已。 A：對阿，那跟給人請一樣的意思阿。 (2人同時說話，聲音覆蓋） B：老闆要有老闆的格局，我們要增加收入，作師傅的工作，我們要做的是這樣。 A：你要算啦。 B：如果這樣，「戰系」的部分我就不考慮啦，就是看…。 A：「戰系」你不用者慮了，你一定遇到我的。 B：這樣不用了啦。 A：真的，我跟你說真的，我有就跟你說有，沒有就跟你說沒有。 B：你如果這樣說，就變成說，我下禮拜跟你說，我看看「陸戰跟技校」和「教準、艦指」這2案，我要去哪，我再跟你說。 A：對阿，你不用去管大小場阿，有心要做。 B：我會先看划不划算啦。 A：你看我當初也是「陸軍」……。 B：我知道，那時候我跟你一起……我還有印象，「步校」、「官校」的時候，一開始的時候還要送餐去後面，對不對，你還開一台很大台的貨車載我去岡山頭對不對。 A：對阿，就是這樣，所以你就算算看划不划算，划算你就不用管大小場，其實我都算過了，我都知道，你算算看，我算的跟你算的不准啦，我算的一定是最保守的。 B：你是說「陸戰隊」跟「技校」那邊是划得來的是嗎？ A：沒有喔，這2組應該是都划得來，只是說一間比較大間，你要做就大間的這樣，一組比較大間嘛，就兩間學校，兩間學校算大了嘛…我要害你的話叫你走小條路，我要助你會叫你走大條路吧，阿大條路給你走你走不下去那是你人的問題，不是路的問題… B：(12：14)所以阿嘉，你說的，你就是拿「左支」跟「戰系」吼，你的偏向啦？ A：這不方便跟你說，但是你既然問我了，我就跟你說有阿，其他就不方便說了。 B：瞭解瞭解。 A：我跟你講，其他人也是來（標）阿，所以一樣意思 B：阿我就不會去啦 A：沒錯，但其他人也是會來阿，所以這我不方便說，我只能說，你喜歡「陸戰隊」跟「技校」，那你可以看看行不行，再來「教準部」跟「艦指部」……剩下的「左支」「海官」還有「戰系」，「海官」我們現在也有在做了。 B：上次吃飯的時候你有說阿 A：他跟基隆綁在一起嘛。 B：對對對，澎湖啦、基隆啦，還有蘇澳。 A：「海官」是「長鈺」在做嘛，「長鈺」和做學校的那個…。 B：「長鈺」就是跟「晉仔」談合作的啦，我不是跟你說「晉仔」突然問我副供站廠商熟不熟，我說有阿，你也很熟，他就是說「長鈺」的「海官」跟他的「教準」2間要去跟人家說貨的問題，幾％幾％那個啦。 A：你改天問他收到幾％，賺到多少錢啦，很…好笑欸…跟人家講什麼。 B：這我不管他啦。 A：有賺到2000塊就偷笑了 B：不是阿，今天你的場不是很大，你要跟人家說什麼，人家也不理你啦。 A：下面業務理你而已，2%、3%分你。 B：像「海發」這個我連說都不說，為什麼，人家看不起你啦…… A：不會啦。 B：沒有啦，那是因為我們認識，如果別人連理都不理，你一間「海發」而已，要來說什麼？嘿阿，阿他現在可能也跟「長鈺」不好，所以…我搞的啦，不然他很積極的話，應該找到你那裡了。 A：喔，不用啦，他來找我我不會理他啦，我看人品的，人品不好有錢賺我也不賺，你要買東西我也不賣，那是你有價值我才跟你說電話，不然我不太想理這些人。 B：不要這樣啦，你要愛我啦，如果我成功你也高興，至少你事業多了一個盟友對不對。 A：我孤軍奮鬥習慣了。 B：不要這樣啦，什麼孤軍奮鬥。 A：而且我們左營明年要漲薪水。 B：你說師傅廚師喔？ A：嘿阿，我們的廚師都4萬3阿，明年要給他拉高……以大吃小阿，我隔壁的沒辦法作，跑來我這裡啊。 B：到時候靠腰我請不到人，我就阿嘉阿嘉支援一下。 A：不會啦，你應該是不會有什麼影響......你2間都寫也沒關係，資料有夠2間都寫，有寫有機會啦，不會壞到哪裡去，算好哪間你有錢賺，你就寫那間......都不用換押標金。 B：押標金是什麼意思？是說類似海發我進去做要先壓在那這樣？ A：嘿阿，要換支票。 B：現在不用了嗎？ A：這次沒有了，這場很熱閣。 B：對，應該很熱間。 A：不騙你，你聽到幾間，我知道5間，加你6間。 B：是喔，哇哇哇，沒關係，有標有機會啦。 A：不會啦，你看怎麼寫，不一定人家寫的都在我這組......一開起來「精膳閤」，你就穩中了阿。 B：對，有可能。 A：人多的地方不要去 B：人多的地方要你去電啦，你這將軍級的。 A：屁勒，我在幫你……人少的地方才不會被……到 B：好啦，OKOK，你最近是在忙什麼啦？ 








臺灣高等法院高雄分院刑事判決
115年度上更一字第16號
上  訴  人  臺灣橋頭地方檢察署檢察官
被      告  張騏晟




選任辯護人  林水城律師
            余晉昌律師
上列上訴人因被告政府採購法案件，不服臺灣橋頭地方法院112年度訴字第419號，中華民國113年7月31日第一審判決（起訴案號：臺灣橋頭地方檢察署111年度偵字第10182號、112年度偵字第1599號），提起上訴，本院前審（113年度上訴字第815號）判決後，經最高法院撤銷發回更審（114年度台上字第3765號），本院判決如下：
　　主　文
上訴駁回。
　　理　由
一、公訴意旨略以：被告張騏晟係址設高雄市○○區○○街00號14樓「家豪家食品有限公司」（下稱家豪家公司）實際負責人，負責處理家豪家公司得標承攬國軍伙食人力委外及副食品供應等標案履約、人力派遣等業務；張仲仁曾任職家豪家公司，遂與被告認識，現為址設高雄市○○區○○路00○0號1樓「精膳閤食品有限公司」（下稱精膳閤公司）及精膳閣食品行負責人，渠等分別為受政府採購法規範之廠商及該法所稱之代表人、受雇人等從業人員（張仲仁所犯政府採購法第87條第4項之合意圍標罪業經判決確定）。緣國防部為辦理海軍各單位之伙食人力勞務委外工作，於民國110年8月27日公告經公開評選或公開徵求之限制性招標「海軍伙食人力勞務委外等8項」（標案案號：PA11231L005，下稱：本件標案）採購案，預算金額為新臺幣（下同）41,170,600元，分為8組投標，分別為：第一組海軍左營後勤支援指揮部、第二組海軍技術學校及海軍陸戰隊學校、第三組海軍軍官學校、第四組國防部海軍司令部及海軍基隆後勤支援指揮部、第五組海軍艦隊指揮部及海軍教育訓練暨準則發展指揮部、第六組海軍馬公後勤支援指揮部、第七組海軍戰鬥系統工廠及海軍造船發展中心（簡稱戰系及海發，下稱第七組，預算金額3,089,000元）及第八組海軍蘇澳後勤支援指揮部，投標截止日為110年9月24日，並於同日開標，採準用最有利標之方式決標，每組係分別投標，並僅會評選1家最優勝廠商得標。詎被告擔任實際負責人之家豪家公司較熟悉戰系之伙食炊煮勞務，故被告原已決定投標第七組，而張仲仁精膳閤公司原本亦有意投標本件標案第七組，其2人知悉彼此均欲投標本件標案第七組後，遂共同意圖獲取不當利益，基於以協議不為投標、不為價格競爭之犯意聯絡，於本件標案公告前之110年7月20日18時5分許，被告向張仲仁稱「你海發跟戰系綁在一起阿，你戰系綁在一起，就跟我有卡到了，不然就來喬阿」，張仲仁回稱「不是喬啦，就看你要怎樣，我都配合你」，被告稱「我應該看他合約開出來啦，開出來的條件，我們再來喬，假如說前幾場有賺錢我就標前幾場，戰系我就放棄」，張仲仁回稱「不是放棄，變成你要輔佐我想辦法拿到。」等語，本件標案於110年8月27日公告後，戰系及海發確實併為第七組，於投標截止日前之110年9月2日15時22分許，被告向張仲仁稱「你跟我說你要標哪裡」，張仲仁稱「我會比較偏向從小場的開始就好了」，被告稱「小場是哪裡」，張仲仁稱「就海發跟戰系」，被告稱「這我不可能放手」，張仲仁稱「對吼，戰系你現在在做」，被告稱「對阿，我不可能放手，你海發一定要讓我的，你一定要去選別組，我坦白跟你說，你朝這個方向去選，你朝艦指部、教準部、海技跟陸戰隊去選，不要管小場，大場做起來，不要怕，那都週休二日」，張仲仁稱「你要做我的奧援你知道嗎」，被告稱「奧援，我要奧援你什麼你跟我說，我就不要跟你魯就好，我不要跟你標就好」，被告又稱「好啦，你就往艦指部跟陸戰，不會害你啦，其他你不會贏，你就遇到我們」，張仲仁則稱「你說戰系你要做，這樣我就不考慮了」，被告稱「嘿，我不會放我不會放，戰系那邊也很屬意我們，因為我們這陣子是還可以啦」，張仲仁回稱「你這就像我們說的，這算是戰略同盟，你要ABC，我就選ABC以外這樣，對嘛」等語，以此方式達成不為投標、不為價格競爭之協議，被告遂以家豪家公司投標第七組，張仲仁則果未投標第七組，轉而分別投標第五組、第二組。復於110年9月24日本件標案截標，最後結果張仲仁均未得標，然被告任職之家豪家公司則以3,089,000元得標第七組標案，以不為投標、不為價格競爭之方式獲取該標案之不當利益，因認被告共同涉犯政府採購法第87條第4項之合意圍標罪嫌。
二、檢察官就被告犯罪事實，應負舉證責任，並指出證明之方法；又犯罪事實應依證據認定之，無證據不得認定犯罪事實；不能證明被告犯罪者，應諭知無罪之判決，刑事訴訟法第161條第1項、第154條第2項、第301條第1項分別定有明文。而認定不利於被告之證據須依積極證據，苟積極證據不足為不利於被告事實之認定，即應為有利被告之認定，更不必有何有利之證據；又犯罪事實之認定，應憑證據，如無相當之證據，或證據不足以證明，自不得以推測或擬制之方法，以為裁判之基礎。另依刑事訴訟法第161條第1項規定，檢察官對於起訴之犯罪事實，仍應負提出證據及說服之實質舉證責任，倘其所提出之證據，不足為被告有罪之積極證明，或其指出證明之方法，無從說服法院以形成被告有罪之心證，基於無罪推定之原則，自應為被告無罪判決之諭知（最高法院30年上字第816號、40年台上字第86號、92年台上字第128號判例意旨參照）。
三、公訴意旨認被告涉犯政府採購法第87條第4項之合意圍標罪嫌，係以被告之供述、張仲仁之證述、家豪家公司、精膳閤公司之公司登記資料影本、被告、張仲仁之稅務電子閘門財產所得調件明細表、臺灣橋頭地方法院（下稱橋頭地院）111年6月30日橋院嬌刑111聲監可26字第94號函及法務部調查局南部地區機動工作站111年6月23日調查報告、橋頭地院110年聲監續字第543號、第544號、第756號、第757號通訊監察書及110年7月20日譯文、110年9月2日譯文、本件標案契約附加條款之附錄1、110年8月27日招標公告、111年4月7日決標公告、110年9月24日第七組開標紀錄、第七組議價/決標紀錄、第五組開標紀錄、第五組議價/決標紀錄、110年12月7日第二組開標紀錄、第二組議價/決標紀錄、110年11月25日國防部與被告家豪家公司簽立之採購契約、戰系原始憑證黏存單（第1號）及費款劃撥入帳委託書、戰系結算驗收證明書、海發財物勞務軍品採購案結報付款單、海發分批（期）付款表、海發原始憑證黏存單（第1號）、海發結算驗收證明書及費款劃撥入帳委託書各1份等為其論據。
四、訊據被告堅詞否認有何與張仲仁共同合意圍標之犯行，辯稱：被告固然有附件所載之對話內容，惟張仲仁只是打電話來問被告關於本件標案的看法，包含被告之投標意向，被告沒有要求張仲仁不要投第七組，也沒有利益交換等語。辯護人則為被告辯護稱：㈠被告與張仲仁並未達成圍標之協議：由附件譯文內容可認張仲仁係向被告探詢本件標案的意見，及經被告對張仲仁分析標案之利弊得失，難認已有合意圍標之協議。又精膳閤公司規模、實力均遠不如家豪家公司，張仲仁在原審證述時也提及知道被告要投標第七組，之所以不和被告硬碰硬，乃基於自主商業考量。而家豪家公司係經13名委員評選而得標，實力強大，縱使減少精膳閤公司一家陪榜的廠商，對被告來說沒有任何影響，故被告也沒有與張仲仁圍標協議之動機存在。從而不構成政府採購法合意圍標罪之協議。㈡被告無影響決標價格或獲取不當利益之意圖可言：本件標案為固定價格，價格不納入評選，與檢察官上訴意旨所執判決案例事實為最低價決標不同，無從援引比附。檢察官復未舉證被告有何獲取不當利益之意圖。再由被告與張仲仁如附件之對話內容，亦未見雙方有達成如果張仲仁不來投標，被告就要給張仲仁什麼樣的利益。又縱使少了精膳閤公司投標，也難認被告因此獲得利益等語。經查：
　㈠被告為家豪家公司之實際負責人，張仲仁前曾任職家豪家公司，與被告認識，案發當時為精膳閤公司及精膳閣食品行負責人。國防部為辦理本件標案採購案，分為8組投標，其中第七組（戰系及海發），預算金額為3,089,000 元，投標截止日為110年9月24日，並於同日開標，採準用最有利標之方式決標，每組係分別投標，並僅會評選1家最優勝廠商得標。被告已決定投標本件標案第七組，而張仲仁亦有意以精膳閤公司投標第七組，被告及張仲仁知悉彼此均欲投標本件標案第七組後，即先後為附件所示之對話內容。被告嗣以家豪家公司投標第七組，張仲仁則未投標第七組。經於110年9月24日本件標案開標，最後結果家豪家公司以3,089,000元得標第七組標案之事實，業據張仲仁於調詢、檢察官訊問及原審審理時證述明確（偵一卷第227至256頁、第339至344頁、原審訴字卷第347至368頁），並有橋頭地院110年聲監續字第543號、第544號、第756號、第757號通訊監察書（偵一卷第517至518頁、第527至528頁、第539至542頁）、橋頭地院111年6月30日橋院嬌刑111聲監可26字第94號函（偵一卷第623頁）、被告持用門號0000-000000與張仲仁持用門號0000-000000間通訊監察譯文（偵一卷第121至132頁、偵一卷第291至294頁）、通聯調閱查詢單（聲搜卷第273頁、第299頁）、經濟部商業司商工登記公示資料（偵一卷第209至210頁、偵三卷第147至150頁）、本件標案招標、決標公告（偵一卷第103至119頁、偵三卷第27至31頁）、本件標案國防部工程、財物暨勞務採購投標須知（偵二卷第113至115頁）、國防部國防採購室111年8月2日國採管理字第1110193680號函及檢附110年9月24日國防部開標紀錄（第二組）、國防部110年11月12日國採購包字第0000000000-0函文、國防部議價/決標紀錄（第一至八組）（偵三卷第77至102頁）、海軍戰鬥系統工廠111年7月26日海統供應字第1110018716號函及檢附110年11月25日國防部採購契約、海軍戰鬥系統工廠原始憑證黏存單、家豪家公司開立之發票、費款劃撥入帳委託書、海軍戰鬥系統工廠財物(勞務)結算驗收證明書及簽呈（偵三卷第103至113頁）、國防部國防採購室112年12月19日國採管理字第1120354292號函及檢附「海軍伙食人力勞務委外等8項」案廠商評選須知及附錄表格、檢視採購評選委員名單、110年11月11日採購發包處簽呈、國防部函稿7份、國防部海軍司令部110年11月4日國海人綜字第1100088324號函及檢附採購評選委員會評選會議紀錄、110年9月23日綜管組簽呈、110年8月2日綜管組簽呈、國防部海軍司令部人事軍務處函稿及檢附資料、110年9月9日基支部軍務科簽呈、110年8月11日廠管科簽呈、採購評選委員會外聘委員建議名單、國防部海軍司令部人事軍務處110年8月5日國海人綜字第1100060307號函及檢附資料（原審訴字卷第35至206頁）各1份在卷足憑，復為被告所不爭執（本院卷第110至112頁），首堪以認定。
　㈡按政府採購法第1條規定，該法之立法目的，係為建立政府採購制度，依公平、公開之採購程序，提升採購效率與功能，確保採購品質，使政府採購程序回歸市場競爭機制，以節省國庫支出。而該法第87條第4項之合意圍標罪，須行為人意圖影響決標價格或獲取不當利益，而以契約、協議或其他方式之合意，藉以達成促使其他有參與比價競標意思之廠商不為投標或不為價格之競爭之結果，作為犯罪之構成要件。經查：
　⒈難認被告主觀上具有影響決標價格或獲取不當利益之意圖：
　⑴本件標案招標方式依據政府採購法第22條第1項第9款，為經公開評選或公開徵求之限制性招標，決標方式準用最有利標，第七組預算金額為3,089,000元，並於招標文件載明固定費用費率，採固定價格給付，未訂底價，價格亦不納入評選等情，有本件標案110年8月27日經公開評選或公開徵求之限制性招標公告1份在卷可佐（偵三卷第27至31頁）。此觀國防部議價、決標紀錄（偵三卷第87至88頁）亦記載採最有利標（固定價格給付，第七組預算：3,089,000元）；「開標結果決標原則」欄位記載：家豪家公司經評選委員會依規定評選為序位第一優勝廠商，依政府採購法第52條第1項第4款決標；「得標廠商及決標金額」欄位記載：「得標廠商」：家豪家公司、「決標金額」：3,089,000元；「備註」欄位記載：⒈本案採限制性招標、準用最有利標、序位法、固定價格給付及複數決標方式辦理（略）、⒊本案採固定價格給付方式辦理，無議定其他內容等旨益明。至前揭國防部議價、決標紀錄固有「議價」二字，且國防部110年11月12日國採購包字第0000000000-0號函文說明欄復記載：本案前於110年10月18日召開採購評選委員會之評選結果，本組（第七組）優勝廠商上限為4家，優勝序位為：家豪家公司第一、瀧騰皓有限公司及御饌有限公司併列序位第二，請派員於110年11月15日下午2時至本部國防採購室開標室參加續行「議價程序」（偵三卷第85頁），而或有誤認仍須「議價」而可能產生價格變動之情。惟依最有利標作業手冊準用最有利標㈦規定：與優勝廠商辦理議價，或按優勝序位，依序與2家以上之優勝廠商辦理議價後決標。如已於招標文件訂明決標之固定金額或費率者，則以該金額或費率決標。但須注意議價程序仍不得免除，無須議減價格，可議定其他内容（見原審訴字卷第116至117頁。機關辦理最有利標採固定費用或費率之參考作業方式第貳點第4項第2款規定亦同，見本院卷第187至188頁），足見於準用最有利標而於招標文件訂明決標之固定金額者，議價程序雖不得免除，惟「無須議減價格」，而係議定其他內容。是本件標案既然準用最有利標，並採固定價格，則在價格固定無須議減之情況下，被告主觀上自無「影響決標價格」之意圖可言，應無疑問。
　⑵再者，遍觀附件所示被告與張仲仁間之監察譯文內容，雙方固有討論本件標案，惟未見被告有何承諾如精膳閤公司不投標第七組，將給予張仲仁何種具體利益之情。張仲仁復於調詢及原審審理時具結證稱：張仲仁未因未投標本件標案第七組而自被告獲得任何利益好處，被告沒有提供營養師牌照等資源，雙方也沒有任何金錢往來等語（偵一卷第236頁、原審訴字卷第357至358頁）。是難認張仲仁因未投標本件標案第七組而自被告處獲得任何不當利益。
　⑶至檢察官固以張仲仁如以精膳閤公司參與投標，客觀上會影響被告得標之機會，是被告具有獲取不當利益之意圖，仍構成政府採購法第87條第4項之合意圍標罪。惟以本件標案係採限制性招標，而準用最有利標，並採序位法及固定價格給付，已如前述。是本件標案乃透過成立採購評選委員會，就公開評選項目評分後予以加總，再依總分高低轉換為序位，並經出席之評選委員過半數同意者為優勝廠商，前開公開評選項目包含：廠商基本能力10％、專業技術知能40％、膳食品質管理35％、費用組成5％、創意5％、簡報與答詢5％，此有「海軍伙食人力勞務委外等8項」案廠商評選須知1份在卷可憑（原審訴字卷第39至47頁）。而由被告與張仲仁附件所示監察譯文內容，張仲仁就前揭投標廠商基本能力部分之營養師相關證照尚有意商請被告借用乙情（偵一卷第126頁），及張仲仁於調詢、檢察官訊問及原審審理時具結證稱：張仲仁原本是被告的員工，被告長期都有承攬軍方的伙食人力標案，而且這個領域被告是前輩，張仲仁才剛開始要承攬軍中團膳比較大的案子，還要向被告請教，因為張仲仁很多地方比不過被告，認為精膳閤公司在評比項目中沒有跟家豪家公司競爭的能力，即便跟被告強碰，也會輸給被告，只能做砲灰，所以知道被告要投標本件標案第七組，張仲仁就沒有去投標等語（偵一卷第236頁、第342頁、原審訴字卷第349頁、第351至352頁、第359至360頁）。從而張仲仁如以精膳閤公司參與投標，客觀上是否確會影響被告得標之機會，並得以進而推論被告具有獲取不當利益之意圖，顯非無疑。又起訴書固援引最高法院100年度台上字第224號判決意旨，惟上開判決之案例事實與本案被訴事實明顯不同，自無法逕予比附援引於本案，附此說明。
　⒉被告與張仲仁是否達成不為投標之協議亦屬有疑：
　⑴被告固於本件標案招標公告前之110年7月20日與張仲仁之監聽譯文中提及：「阿『海發』跟『戰系』綁在一起阿，你『戰系』綁在一起，就跟我有卡到了，不然我們就來喬阿」、「我應該會看他合約開出來啦，開出來的條件，我們再來喬（略）」（偵一卷第122頁），及於招標公告後、開標前之110年9月2日與張仲仁之間聽譯文中提及：「對阿，我不可能放手，你『海發』一定要讓我的，一定要去選別組…」、「奧援，我要奧援你什麼你跟我說，我就不要跟你『魯』就好，我不要跟你標就好。」、「嘿，我不會放我不會放，『戰系』那邊也很屬意我們，因為我們這陣子還可以啦。」、「『戰系』你不用考慮了，你一定遇到我的。」（偵一卷第125至127頁）等語，乍看之下固有疑似雙方達成張仲仁不以精膳閤公司投標第七組之協議等對話內容。
　⑵惟紬繹附件所示被告與張仲仁前開2次整體監察譯文內容，均由張仲仁先主動撥打電話給被告，被告則被動接聽電話或見未接來電後予以回撥（偵一卷第121頁、第125頁），對話中係由張仲仁將話題導向本件標案「海發」部分，先探詢被告之投標意願是否與張仲仁相衝突，嗣以「對吼，『戰系』你現在在做。」、「你說『戰系』你要做，這樣我就不考慮了。」、「如果這樣，『戰系』的部分我就不考慮啦，就是看…」、「所以阿嘉，你說的，你就是拿『左支』跟『戰系』吼，你的偏向啦？」而有再三試探被告有無拱手相讓之空間（偵一卷第121至122頁、第125至128頁），惟被告明確表示一定會投標第七組之情（偵一卷第125至128頁）。亦即張仲仁縱有試圖與被告「協議」之舉，但依前開監察譯文，可見張仲仁試圖協議的內容及目的實為「被告可否不要投標第七組」，然經被告表達一定會投標第七組，並向張仲仁分析投標本件標案各組之利弊得失而予以「勸退」。則能否逕以前開對話內容即謂被告與張仲仁業已達成張仲仁不投標第七組之「協議」，已有疑問。再者，觀諸張仲仁前開偵查及原審審理中之證詞，業已說明張仲仁因原為被告員工，對被告實力有所瞭解，且就要承攬軍中團膳較大案子尚須向被告請教，並自忖精膳閤公司沒有家豪家公司競爭的能力，所以不欲與被告強碰而未投標第七組等情。張仲仁復於原審審理時具結證稱：張仲仁沒有投第七組的原因很多，自己有衡量過投標第七組不會賺錢，一方面也不想和被告競爭，因為一定會輸，且張仲仁曾經被海發罰款過，至於對話中雖然講到「張仲仁都配合被告」，是因為知道被告要去投標第七組，張仲仁再去會和被告卡到，只是把話講的漂亮一點等語（見原審訴字卷第349至351頁、第356至357頁、第360頁、第363頁、第365頁）。則張仲仁既係經過綜合評估得標後之利潤、自身能力、雙方競爭力及先前曾遭海發罰款之經驗後等，最終自行做出不投標第七組之決定，亦難僅因雙方曾有附件所示對話內容，即得據以推認被告與張仲仁間前已達成張仲仁不為投標第七組之「協議」。
　㈢綜上所述，本件標案既為固定價格給付，難認被告具有影響決標價格之意圖，復無證據證明被告另有獲取不當利益之意圖，或業與張仲仁達成精膳閤公司不為投標第七組之協議。是檢察官之舉證，顯未達於通常一般之人均不致有所懷疑，而得確信其為真實之程度；此外，本院依卷內現存全部證據資料，復查無其他證據足資認定被告確有檢察官所起訴之合意圍標犯行，即屬不能證明被告犯罪，揆諸首揭說明，自應為被告無罪之諭知。
五、原審因而以不能證明被告犯罪，對被告為無罪諭知，所執理由固有部分與本院認定未盡相同，惟無罪之結論並無二致，尚無違誤。檢察官猶執前詞指摘原判決不當提起上訴，為無理由，應予駁回。
據上論結，應依刑事訴訟法第368條，判決如主文。
本案經檢察官嚴維德提起公訴，檢察官王奕筑提起上訴，檢察官黃彩秀到庭執行職務。
中　　華　　民　　國　　115 　年　　9 　　月　　24　　日
　　　　　　　　　刑事第一庭　　審判長法　官　李淑惠
　　　　　　　　　　　　　　　　　　　法　官　陳君杰
　　　　　　　　　　　　　　　　　　　法　官　李貞瑩
以上正本證明與原本無異。
檢察官如不服本判決應於收受本判決後20日內向本院提出上訴書狀，其未敘述上訴理由者，並得於提起上訴後20日內向本院補提理由書狀（均須按他造當事人之人數附繕本）「切勿逕送上級法院」。
本判決須符合刑事妥速審判法第9條之規定始得上訴。
刑事妥速審判法第9條規定：
除前條情形外，第二審法院維持第一審所為無罪判決，提起上訴之理由，以下列事項為限：
一、判決所適用之法令牴觸憲法。
二、判決違背司法院解釋。
三、判決違背判例。
刑事訴訟法第377條至第379條、第393條第1款規定，於前項案件之審理，不適用之。
中　　華　　民　　國　　115 　年　　9 　　月　　24　　日
　　　　　　　　　　　　　　　　　　　書記官　黃璽儒
　　　　　　　　　　　　　　　　　　　
附件：張騏晟持用門號0000000000與張仲仁持用門號0000000000間通訊監察譯文
		時間：110年7月20日18時5分許起
(A)0000000000張仲仁→(B)0000000000張騏晟
內容：
A：喂，阿嘉，沒有啦，我家LINE的訊號很差。
B：喔喔喔，你們就去做啦，我也高興啦，再來就是我也做不來啦，不要說做不來，我不想做，我明年不打算做這麼多，然後你們這我可以輔導的就是說，我的資源可以借你們用，就是說你們有做到，你們想開什麼我都可以幫忙，對部隊。
A：對啊。
B：就是我有的我可以給你們套用啦，就是這樣而已，對你們來說，……不可能嘛，晉仔那時候不是叫你找商品，是要找多久，唉。
A：他還問我有沒有認識的，我說有啊，你也很熟阿，阿你怎麼不找他，呵呵，他就安靜了。
B：人家不會理他啦，他找不到總代啦，要找總代理啦，你們找到的都是副供站的人而已，副供站的人…你説，好啦，10％好了，10％抽到後面就是變2％，他就是分2％，瘋子，他要賺什麼，乾脆不要開好了，我說的意思是這樣而已。
A：我知道的是，軍方這一塊，他臺面上給我們的，假設打得過的發落，這就都可以做了啊。
B：你不要餓死、不要眼晴一張開就賠錢就好了，都是從起點開始奔跑嘛，不要一睡醒就落後人家100公尺，這樣要怎麼跑，這樣跑辛苦阿。
A：對阿對阿，就替如說他給我們的價金是10萬，人請一請有的沒有就緊繃10萬了啦。
B：就賺3000就好了嘛.....至少心情早上起床賺一餐早餐錢也高興阿，這樣就好了，…好啊我來替將軍服務，我來煮好吃的給阿兵哥吃。
A：往好的方面去想，臺面上我們沒賺到錢，有賺到經驗、名聲啦，私底下，下面的像你説的，「牌」（照）的部分阿。
B：嘿阿，對阿，所以你們如果有標到，你問我，我也會跟你説這幾個東西你可以用，我也會都跟你説嘛，我會沿用。
A：不是阿，阿嘉，如果譬如說要開始動作了，譬如說假設啦吼，你説你要標5場，那這5場以外，如果划算的，你要跟我說，我就去這樣。
B：沒錯阿，…但問題是你的計畫書要先準備，不是你要去才寫10頁去就好，今天晉仔去的話，他寫20頁的話不就赢你了
A：我聽懂你的意思了
B：除非就是，你已經…那場裡面的長官很挺你，他沒在管他20頁…
A：有的話也只有「海發」而已阿
B：阿「海發」跟「戰系」綁在一起阿，你「戰系」綁在一起，就跟我有卡到了，不然我們就來喬阿。
A：不是喬啦，就看你要怎樣，我都配合你。
B：我應該會看他合約開出來啦，開出來的條件，我們再來喬，假如說前幾場都有錢賺，那我就標前幾場，那戰系我就放棄。
A：不是放棄，是變成你要輔佐我，我們要想辦法拿到。
B：喔，可是我還有另外一個問題，我資料沒辦法借你用
A：對，我知道，你说的標案我自己來處理。
B：……因為他是整組嘛，代表同一個地方（採購機關）會遇到你、遇到我、遇到誰這樣，當場資料都會翻出來給委員看，我如果借你的話，2邊(指內容）就會很像，代表你去標那組，我不能去標那組，這樣就不涉嫌圍標，這樣才合理，你聽僅我的意思嗎，我如果算算那組我不去給你去的話，這樣不算圍標，如果今天同一組遇到我們3個在裡面（指投標），那就叫圍標了。
A：我聽懂你意思，就譬如說左手跟右手跟你，我們3個去標這案，不管誰拿到，說難聽一點都是我們拿到，這就叫園標。
B：嘿，這叫圍標，這樣講電話，電話可能給調查局錄音還是怎樣……。
A：誰會錄音啦。
B：我是舉例啦，沒有啦，我跟你開玩笑的…因為我們不是不同標案，如果是不同標案，你如果要借哪一個師傅的證照那都0K，因為我們是從第一組報到第五組，一次報完，一天之內分數評完，有可能第一組你報的時候，第一組是海官是我們去報好了，我們報一報就看我們的計畫書了，第二組可能是戰系工廠，換你們去報的時後，我們沒去投第二組，你有去投第二組的時候，他看到會覺得奇怪，這些資料我在第一組有看過捏，為什麼第二組公司拿出來用，這樣聽懂我意思嗎。
A：我知道，你説要……。
B：……分開的，拆開的就代表委員不同人。
A：我聽僅你的意思啦，譬如說你有100頁，我跟你可以重複的頂多1、20而已，剩下的7、80我要自己用，是這個意思。
B：假如我可以撥我師傅資料借你這樣而已.....我自己不能......。
A：你說的就是說譬如說，作業流程基本上到哪裡都一樣嘛，什麼吃了拉肚子之後的處置SOP基本上每個廠商都一樣，你如果說公司的服務宗旨有的沒的有沒有，這一定不同的。
B：呃，吃拉肚子那個不能一樣，需要2個人寫，那個口語不一樣，那個不行，那可以去網路上找沒關係。
A：沒有啦，我是比如啦，比如就是這樣嘛。
B：意思啦，大部分差不多啦。
A：對啦，就譬如你説的，緊急應變措施基本上不管是我們還是別人都是大同小異的東西，只是要不同的是譬如說，以你那邊來說，你的履歷都是承作軍方的嘛，我的就是軍方一個，剩下都是外面便當的這些，這出來就是我們不同的東西。
B：不是不是不是，……你沒驗收公文、你沒做到公家的，……（例如）我跟阿猴這個人買便當，我這樣說不算，你要寫公家機關，公家機關要給你結帳證明，那叫做驗收紀錄，那要有存摺。
A：有啊有啊有啊，不是公家機關是真的啦，只是一般的工廠這樣啦。
B：一般的工廠，你可能要有一張例如估價單，或這段時間總共賣多少東西，蓋你的印章，簡單的發票就好。
A：喔喔，這樣有，這有這有。
B：這樣加減打。
A：不要說加多少分，多多少少知道我們也是有做外面的資料
B：阿你可能要去找晉仔說…現在大家要標哪幾場，阿你要跟他強碰，還是不要跟他強碰…這樣
A：對，應該有可能，他都有事情才會找我。
B：因為他也在想，他怕會跟我硬碰硬啦，因為他沒勝算啦，你知道嗎，他在猜我現在在想什麼，阿嘉哪幾間沒去我就投哪間，不然我每間都投(標）的話，其實我要堵他的話很簡單，我就揪一揪都投下去，拍謝，看你要去哪裡好了。
A：嘿，對，就是要把他封殺的意思啦。
B：……我每間都……哪有關係
A：我什麼時候要去找你阿？
B：下禮拜了。
A：又要下禮拜喔。
B：吼，我最近事情很多。
A：我就像我之前跟你説的，我幫你開車好了，你就很高興了，對不對，我整路跟你「練肖維」（台語）你就不會想睡覺了。
B：我沒時間跟你「練肖維」。
A：沒有啦，你跟我說的這些文書資料，我現在有在準備了。
B：早早準備阿
A：嘿阿，剩下的就是，看什麼時問……因為我也不知道哪幾個可行，哪幾個不可行，這都是要等……你説的文書資料，我現在要開始準備，變成說哪幾個可行、哪幾個就變成是我們2個要接洽的時候就對了。
B：對。
A：這樣我瞭解，好啊好啊，這樣我企畫書用好的時候，我不就要給你看，看這樣可以嘛。
B：企畫書誰要幫你寫？
A：我自己吧。
B：你會寫嗎？
A：靠邀。
B：你大學有畢業嗎。
A：沒有啊。
B：這樣你寫的出來喔？
A：靠邀，寫那個…對不對，沒關係嘛，你先看一下我的版本也可以啊，不行我再叫人寫嘛，不要還沒做就在打退堂鼓，這不符合我的個性，還沒戰，就在喊輸，不行。
B：你先寫啦，你有什麼東西都準備啦，再來我告訴你，有些能用、有些不能用、你要補什麼，假如我覺得……我可以想辦法幫你補的，我們再來討論。
A：好啊。
B：東西你沒辦法補的，我跟你講「眉角」(台語）在哪裡，要怎麼補。
A：嘿，可以啊。
B：「眉角」我們知道要怎麼處理就跟你講。
A：不用繞了一大圈啦，直接點破這樣，好啦，OKOK，瞭解。
B：沒賺錢阿，都沒請我們吃飯或什麼。
A：什麼沒賺錢，你沒看賠得整個褲子都是屎，都割腎在賣了。
B：你這一塊就要敢一點阿，不然煮飯、當領班，穩定穩定不會賺太多。
A：不是說賺不賺啦，我不會說那種感覺啦，就是......那時候我岳母跟我說的時候，我會想自己出來用也是想說拼看看，是剛好又遇到這個，幹你娘有夠疲勞，阿，沒關係啦，反正還好有你幫忙，不然真的....嘿阿。
B：好啦......如果他來討......你不要跟他說。
A：我知道啦，你的點就是你不可能跟他有任何的關係啦，我也是阿。
B：我沒在理他的。
A：對啦，我知道啦。
B：浪費我的時間，我連看都不想理他，浪費時問在賺錢就好，我浪費在他那裡幹嘛。
A：瞭解，浪費在我身上對不對，你説的，到時候我（壯）大起來，你娘，你的得力盟友捏，對不對。
B：好啊，OKOK，好好好。


時間：110年9月2日15時22分許
(A)0000000000張騏晟→(B)0000000000張仲仁
內容：
A：喂，阿猴，你找我？
B：喂，阿嘉，海軍的標案出來了捏。
A：有，我早就知道，出來很久了。
B：是嗎，我今夭才知道。
A：出來好幾天了，有一個禮拜了吧
B：這我們…要怎麼用？
A：什麼怎麼用？呵呵，你直接…什麼怎麼用？
B：不是啦，靠腰啦，全部你哪裡想要做、哪裡不想做？離開高雄的那個我不考慮啦，剩下的勒？
A：喔，你先去問問看啦，看「晉仔」想做哪裡阿你想做哪裡，再來問我看會不會衝突這樣。
B：我問「晉仔」幹嘛，我自己用…
A：他現在做「教準部」，「教指部」跟「艦指部」綁在一起，阿如果我做「艦指部」，他就掰掰了呵呵。
B：他做他的，我做我的，我沒有要跟他怎樣阿。
A：沒錯，你想要做「陸戰學校」，我做「技術學校」，你就掰掰了。
B：所以你想要做「技校」喔？等一下，我走出來外面，你等我一下，…喂喂喂。
A：其實你要做哪一場，對我來說都差不多啦，我沒有什麼差別啦，我會叫你每場都去看看，最後幾天再決定看要標哪一場，應該目前是這樣想，原本「技校」、「陸戰」我是不打算作，但是我的幕僚叫我做，就是「重仁（音）」叫我做，我說坦白的，原本我想說算了不想這麼累，這場讓給別人做就好，但是「重仁」就說不然二哥（指張騏晟）這場來做好了，我說沒關係，你先去看看再來決定，大概是這樣
B：因為我知道左支部是第一個（組）嘛
A：嘿阿，左支部是第一個，第二個是艦指部阿。
B：我知道阿像你說的海發跟戰系是綁在一起喔？
A：對阿。
B：他沒補庫了？
A：補庫是左支配過去
B：這樣就是，沒關係，看你.....
A：應該是說你要標哪裡啦？
B：我也還沒…，我也剛到家還沒詳細去看這個東西，你說「汽車隊」你原本就在做的，這我就不去了，你說…
A：你跟我說你要標哪裡。
B：我會比較偏向從小場的開始就好了。
A：小場是哪裡？
B：就「海發」跟「戰系」
A：這我不可能放手。
B：對吼，「戰系」你現在在做。
A：對阿，我不可能放手，你「海發」一定要讓我的，你一定要去選別組，我坦白跟你說，你朝這個方向去選，你朝「艦指部」、「教準部」、「海技」跟「陸戰隊」去選，不要管小場，大埸做起來，不要怕，那都週休二日。
B：你要做我的奧（支）援你知道嗎。
A：奥援，我要奥援你什麼你跟我說，我就不要跟你「魯」就好，我不要跟你標就好。
B：不是，阿嘉，我要請教你，我可以偷用你的…你可以支援我營養師這塊嗎？
A：沒辦法。
B：不行喔？
A：因為我跟你說，別人也跟我借，我借不夠，我自己不夠人用。
B：因為我看上面寫一定要有營養師。
A：你去借一張就好了，跟朋友借一下，應該找得到，那不難啦。
B：喔不一定他要在我這裡上班？
A：有牌就好了
B：只要有牌就好了逆啦？
A：對阿。
B：喔喔喔，這樣好處理阿。
A：他授權要借你，你說這標案要借一次，2000元就好了，像現在人家都有在借2000元的，有標到就一個月租牌看要多少，3000還是2000，每個月都給他。
B：喔喔喔，瞭解瞭解，這樣你的意思是，我朝「陸戰隊」跟「艦指部」這2個去那個。
A：你去攪亂「晉仔」的場阿，我支持你哈哈
B：你說「艦指部」跟「教準部」的部分
A：看你阿，看你要做2場大場，還是2場小場的，你自己去選啦，你怎麼不做基隆的？
B：你…（笑）。
A：你做啦，做一做，我去找你玩啦。
B：阿我人就要去那裡，不行啦。
A：人帶一帶去住那裡阿，那裡又沒疫情，對不對，安全。
B：不行啦，你都不知道我9月中要入厝了。
A：你就去東部做王阿。
B：不行啦，老虎不在家，你不要猴子當大王。
A：對阿，你就猴子阿。
B：不行啦，這樣我要在你的保護傘底下才有辦法長大。
A：屁啦。
B：沒有啦沒有啦，這方面就像現在「摁」海發，恁娘勒，不成樣。
A：好啦，你就往「艦指部」跟「陸戰」，不會害你啦，其他你不會贏，你就遇到我們。
B：你說「戰系」你要做，這樣我就不考慮了
A：嘿，我不會放我不會放，「戰系」那邊也很屬意我們，因為我們這陣子是還可以啦。
B：你這就像我們說的，這算是「戰略同盟」，你要ABC，我就選ABC以外這樣，對嘛。
A：對啊，你不要去「艦指部」那場，那場沒錢賺，你還是寫啦，有中(得標）就做，沒中就不做這樣，兩邊寫一寫。
B：就「陸戰」跟「技校」這趴。
A：還有「艦指部」跟「教準部」阿，一次可以中兩組嘛！你就這2間都寫。
B：這樣我來看看。
A：你看你人員資料有沒有這麼多，人員資料沒這麼多你可以寫一组就好…
B：一定沒這麼多的阿
A：你要選一組來寫阿，你還要算一下利潤喔，看划不划算喔。
B：就是他給你的價金除以12。
A：還要再除以2，因為2組一起的，2間給你一個價錢嘛，你要除以12、除以2，算一下你有多少人、多少師傅、廚工，這後的價錢划不划算，廚師、廚工要穿的耗材都算自己的喔，他沒分給你喔，合約要看清楚喔，這樣算看看划不划算，不划算你也陪得一身屎啦
B：我知道，這不能開玩笑的，這要很詳細。
A：划不划得來，這看個人主見，舉例來說，有的人夫妻兩個一起做，做的得來沒差，我賺自己的，有的人這樣想，有的人我要做老闆，我要請人。
B：目前這樣「教準部」自己做是0K，不過如果現在「教準」跟「艦指」合在一起，你一個人要怎麼做？
A：那是他的事情，不用管他，有的人要做老闆，做到自己下來做，那也不是叫老闆阿
B：對，这就是我這陣子跟其他…
A：你是要賺自己的錢。
B：賺自己的工錢而已。
A：對阿，那跟給人請一樣的意思阿。
(2人同時說話，聲音覆蓋）
B：老闆要有老闆的格局，我們要增加收入，作師傅的工作，我們要做的是這樣。
A：你要算啦。
B：如果這樣，「戰系」的部分我就不考慮啦，就是看…。
A：「戰系」你不用者慮了，你一定遇到我的。
B：這樣不用了啦。
A：真的，我跟你說真的，我有就跟你說有，沒有就跟你說沒有。
B：你如果這樣說，就變成說，我下禮拜跟你說，我看看「陸戰跟技校」和「教準、艦指」這2案，我要去哪，我再跟你說。
A：對阿，你不用去管大小場阿，有心要做。
B：我會先看划不划算啦。
A：你看我當初也是「陸軍」……。
B：我知道，那時候我跟你一起……我還有印象，「步校」、「官校」的時候，一開始的時候還要送餐去後面，對不對，你還開一台很大台的貨車載我去岡山頭對不對。
A：對阿，就是這樣，所以你就算算看划不划算，划算你就不用管大小場，其實我都算過了，我都知道，你算算看，我算的跟你算的不准啦，我算的一定是最保守的。
B：你是說「陸戰隊」跟「技校」那邊是划得來的是嗎？
A：沒有喔，這2組應該是都划得來，只是說一間比較大間，你要做就大間的這樣，一組比較大間嘛，就兩間學校，兩間學校算大了嘛…我要害你的話叫你走小條路，我要助你會叫你走大條路吧，阿大條路給你走你走不下去那是你人的問題，不是路的問題…
B：(12：14)所以阿嘉，你說的，你就是拿「左支」跟「戰系」吼，你的偏向啦？
A：這不方便跟你說，但是你既然問我了，我就跟你說有阿，其他就不方便說了。
B：瞭解瞭解。
A：我跟你講，其他人也是來（標）阿，所以一樣意思
B：阿我就不會去啦
A：沒錯，但其他人也是會來阿，所以這我不方便說，我只能說，你喜歡「陸戰隊」跟「技校」，那你可以看看行不行，再來「教準部」跟「艦指部」……剩下的「左支」「海官」還有「戰系」，「海官」我們現在也有在做了。
B：上次吃飯的時候你有說阿
A：他跟基隆綁在一起嘛。
B：對對對，澎湖啦、基隆啦，還有蘇澳。
A：「海官」是「長鈺」在做嘛，「長鈺」和做學校的那個…。
B：「長鈺」就是跟「晉仔」談合作的啦，我不是跟你說「晉仔」突然問我副供站廠商熟不熟，我說有阿，你也很熟，他就是說「長鈺」的「海官」跟他的「教準」2間要去跟人家說貨的問題，幾％幾％那個啦。
A：你改天問他收到幾％，賺到多少錢啦，很…好笑欸…跟人家講什麼。
B：這我不管他啦。
A：有賺到2000塊就偷笑了
B：不是阿，今天你的場不是很大，你要跟人家說什麼，人家也不理你啦。
A：下面業務理你而已，2%、3%分你。
B：像「海發」這個我連說都不說，為什麼，人家看不起你啦……
A：不會啦。
B：沒有啦，那是因為我們認識，如果別人連理都不理，你一間「海發」而已，要來說什麼？嘿阿，阿他現在可能也跟「長鈺」不好，所以…我搞的啦，不然他很積極的話，應該找到你那裡了。
A：喔，不用啦，他來找我我不會理他啦，我看人品的，人品不好有錢賺我也不賺，你要買東西我也不賣，那是你有價值我才跟你說電話，不然我不太想理這些人。
B：不要這樣啦，你要愛我啦，如果我成功你也高興，至少你事業多了一個盟友對不對。
A：我孤軍奮鬥習慣了。
B：不要這樣啦，什麼孤軍奮鬥。
A：而且我們左營明年要漲薪水。
B：你說師傅廚師喔？
A：嘿阿，我們的廚師都4萬3阿，明年要給他拉高……以大吃小阿，我隔壁的沒辦法作，跑來我這裡啊。
B：到時候靠腰我請不到人，我就阿嘉阿嘉支援一下。
A：不會啦，你應該是不會有什麼影響......你2間都寫也沒關係，資料有夠2間都寫，有寫有機會啦，不會壞到哪裡去，算好哪間你有錢賺，你就寫那間......都不用換押標金。
B：押標金是什麼意思？是說類似海發我進去做要先壓在那這樣？
A：嘿阿，要換支票。
B：現在不用了嗎？
A：這次沒有了，這場很熱閣。
B：對，應該很熱間。
A：不騙你，你聽到幾間，我知道5間，加你6間。
B：是喔，哇哇哇，沒關係，有標有機會啦。
A：不會啦，你看怎麼寫，不一定人家寫的都在我這組......一開起來「精膳閤」，你就穩中了阿。
B：對，有可能。
A：人多的地方不要去
B：人多的地方要你去電啦，你這將軍級的。
A：屁勒，我在幫你……人少的地方才不會被……到
B：好啦，OKOK，你最近是在忙什麼啦？












臺灣高等法院高雄分院刑事判決

115年度上更一字第16號

上  訴  人  臺灣橋頭地方檢察署檢察官

被      告  張騏晟





選任辯護人  林水城律師

            余晉昌律師

上列上訴人因被告政府採購法案件，不服臺灣橋頭地方法院112年度訴字第419號，中華民國113年7月31日第一審判決（起訴案號：臺灣橋頭地方檢察署111年度偵字第10182號、112年度偵字第1599號），提起上訴，本院前審（113年度上訴字第815號）判決後，經最高法院撤銷發回更審（114年度台上字第3765號），本院判決如下：

　　主　文

上訴駁回。

　　理　由

一、公訴意旨略以：被告張騏晟係址設高雄市○○區○○街00號14樓「家豪家食品有限公司」（下稱家豪家公司）實際負責人，負責處理家豪家公司得標承攬國軍伙食人力委外及副食品供應等標案履約、人力派遣等業務；張仲仁曾任職家豪家公司，遂與被告認識，現為址設高雄市○○區○○路00○0號1樓「精膳閤食品有限公司」（下稱精膳閤公司）及精膳閣食品行負責人，渠等分別為受政府採購法規範之廠商及該法所稱之代表人、受雇人等從業人員（張仲仁所犯政府採購法第87條第4項之合意圍標罪業經判決確定）。緣國防部為辦理海軍各單位之伙食人力勞務委外工作，於民國110年8月27日公告經公開評選或公開徵求之限制性招標「海軍伙食人力勞務委外等8項」（標案案號：PA11231L005，下稱：本件標案）採購案，預算金額為新臺幣（下同）41,170,600元，分為8組投標，分別為：第一組海軍左營後勤支援指揮部、第二組海軍技術學校及海軍陸戰隊學校、第三組海軍軍官學校、第四組國防部海軍司令部及海軍基隆後勤支援指揮部、第五組海軍艦隊指揮部及海軍教育訓練暨準則發展指揮部、第六組海軍馬公後勤支援指揮部、第七組海軍戰鬥系統工廠及海軍造船發展中心（簡稱戰系及海發，下稱第七組，預算金額3,089,000元）及第八組海軍蘇澳後勤支援指揮部，投標截止日為110年9月24日，並於同日開標，採準用最有利標之方式決標，每組係分別投標，並僅會評選1家最優勝廠商得標。詎被告擔任實際負責人之家豪家公司較熟悉戰系之伙食炊煮勞務，故被告原已決定投標第七組，而張仲仁精膳閤公司原本亦有意投標本件標案第七組，其2人知悉彼此均欲投標本件標案第七組後，遂共同意圖獲取不當利益，基於以協議不為投標、不為價格競爭之犯意聯絡，於本件標案公告前之110年7月20日18時5分許，被告向張仲仁稱「你海發跟戰系綁在一起阿，你戰系綁在一起，就跟我有卡到了，不然就來喬阿」，張仲仁回稱「不是喬啦，就看你要怎樣，我都配合你」，被告稱「我應該看他合約開出來啦，開出來的條件，我們再來喬，假如說前幾場有賺錢我就標前幾場，戰系我就放棄」，張仲仁回稱「不是放棄，變成你要輔佐我想辦法拿到。」等語，本件標案於110年8月27日公告後，戰系及海發確實併為第七組，於投標截止日前之110年9月2日15時22分許，被告向張仲仁稱「你跟我說你要標哪裡」，張仲仁稱「我會比較偏向從小場的開始就好了」，被告稱「小場是哪裡」，張仲仁稱「就海發跟戰系」，被告稱「這我不可能放手」，張仲仁稱「對吼，戰系你現在在做」，被告稱「對阿，我不可能放手，你海發一定要讓我的，你一定要去選別組，我坦白跟你說，你朝這個方向去選，你朝艦指部、教準部、海技跟陸戰隊去選，不要管小場，大場做起來，不要怕，那都週休二日」，張仲仁稱「你要做我的奧援你知道嗎」，被告稱「奧援，我要奧援你什麼你跟我說，我就不要跟你魯就好，我不要跟你標就好」，被告又稱「好啦，你就往艦指部跟陸戰，不會害你啦，其他你不會贏，你就遇到我們」，張仲仁則稱「你說戰系你要做，這樣我就不考慮了」，被告稱「嘿，我不會放我不會放，戰系那邊也很屬意我們，因為我們這陣子是還可以啦」，張仲仁回稱「你這就像我們說的，這算是戰略同盟，你要ABC，我就選ABC以外這樣，對嘛」等語，以此方式達成不為投標、不為價格競爭之協議，被告遂以家豪家公司投標第七組，張仲仁則果未投標第七組，轉而分別投標第五組、第二組。復於110年9月24日本件標案截標，最後結果張仲仁均未得標，然被告任職之家豪家公司則以3,089,000元得標第七組標案，以不為投標、不為價格競爭之方式獲取該標案之不當利益，因認被告共同涉犯政府採購法第87條第4項之合意圍標罪嫌。

二、檢察官就被告犯罪事實，應負舉證責任，並指出證明之方法；又犯罪事實應依證據認定之，無證據不得認定犯罪事實；不能證明被告犯罪者，應諭知無罪之判決，刑事訴訟法第161條第1項、第154條第2項、第301條第1項分別定有明文。而認定不利於被告之證據須依積極證據，苟積極證據不足為不利於被告事實之認定，即應為有利被告之認定，更不必有何有利之證據；又犯罪事實之認定，應憑證據，如無相當之證據，或證據不足以證明，自不得以推測或擬制之方法，以為裁判之基礎。另依刑事訴訟法第161條第1項規定，檢察官對於起訴之犯罪事實，仍應負提出證據及說服之實質舉證責任，倘其所提出之證據，不足為被告有罪之積極證明，或其指出證明之方法，無從說服法院以形成被告有罪之心證，基於無罪推定之原則，自應為被告無罪判決之諭知（最高法院30年上字第816號、40年台上字第86號、92年台上字第128號判例意旨參照）。

三、公訴意旨認被告涉犯政府採購法第87條第4項之合意圍標罪嫌，係以被告之供述、張仲仁之證述、家豪家公司、精膳閤公司之公司登記資料影本、被告、張仲仁之稅務電子閘門財產所得調件明細表、臺灣橋頭地方法院（下稱橋頭地院）111年6月30日橋院嬌刑111聲監可26字第94號函及法務部調查局南部地區機動工作站111年6月23日調查報告、橋頭地院110年聲監續字第543號、第544號、第756號、第757號通訊監察書及110年7月20日譯文、110年9月2日譯文、本件標案契約附加條款之附錄1、110年8月27日招標公告、111年4月7日決標公告、110年9月24日第七組開標紀錄、第七組議價/決標紀錄、第五組開標紀錄、第五組議價/決標紀錄、110年12月7日第二組開標紀錄、第二組議價/決標紀錄、110年11月25日國防部與被告家豪家公司簽立之採購契約、戰系原始憑證黏存單（第1號）及費款劃撥入帳委託書、戰系結算驗收證明書、海發財物勞務軍品採購案結報付款單、海發分批（期）付款表、海發原始憑證黏存單（第1號）、海發結算驗收證明書及費款劃撥入帳委託書各1份等為其論據。

四、訊據被告堅詞否認有何與張仲仁共同合意圍標之犯行，辯稱：被告固然有附件所載之對話內容，惟張仲仁只是打電話來問被告關於本件標案的看法，包含被告之投標意向，被告沒有要求張仲仁不要投第七組，也沒有利益交換等語。辯護人則為被告辯護稱：㈠被告與張仲仁並未達成圍標之協議：由附件譯文內容可認張仲仁係向被告探詢本件標案的意見，及經被告對張仲仁分析標案之利弊得失，難認已有合意圍標之協議。又精膳閤公司規模、實力均遠不如家豪家公司，張仲仁在原審證述時也提及知道被告要投標第七組，之所以不和被告硬碰硬，乃基於自主商業考量。而家豪家公司係經13名委員評選而得標，實力強大，縱使減少精膳閤公司一家陪榜的廠商，對被告來說沒有任何影響，故被告也沒有與張仲仁圍標協議之動機存在。從而不構成政府採購法合意圍標罪之協議。㈡被告無影響決標價格或獲取不當利益之意圖可言：本件標案為固定價格，價格不納入評選，與檢察官上訴意旨所執判決案例事實為最低價決標不同，無從援引比附。檢察官復未舉證被告有何獲取不當利益之意圖。再由被告與張仲仁如附件之對話內容，亦未見雙方有達成如果張仲仁不來投標，被告就要給張仲仁什麼樣的利益。又縱使少了精膳閤公司投標，也難認被告因此獲得利益等語。經查：

　㈠被告為家豪家公司之實際負責人，張仲仁前曾任職家豪家公司，與被告認識，案發當時為精膳閤公司及精膳閣食品行負責人。國防部為辦理本件標案採購案，分為8組投標，其中第七組（戰系及海發），預算金額為3,089,000 元，投標截止日為110年9月24日，並於同日開標，採準用最有利標之方式決標，每組係分別投標，並僅會評選1家最優勝廠商得標。被告已決定投標本件標案第七組，而張仲仁亦有意以精膳閤公司投標第七組，被告及張仲仁知悉彼此均欲投標本件標案第七組後，即先後為附件所示之對話內容。被告嗣以家豪家公司投標第七組，張仲仁則未投標第七組。經於110年9月24日本件標案開標，最後結果家豪家公司以3,089,000元得標第七組標案之事實，業據張仲仁於調詢、檢察官訊問及原審審理時證述明確（偵一卷第227至256頁、第339至344頁、原審訴字卷第347至368頁），並有橋頭地院110年聲監續字第543號、第544號、第756號、第757號通訊監察書（偵一卷第517至518頁、第527至528頁、第539至542頁）、橋頭地院111年6月30日橋院嬌刑111聲監可26字第94號函（偵一卷第623頁）、被告持用門號0000-000000與張仲仁持用門號0000-000000間通訊監察譯文（偵一卷第121至132頁、偵一卷第291至294頁）、通聯調閱查詢單（聲搜卷第273頁、第299頁）、經濟部商業司商工登記公示資料（偵一卷第209至210頁、偵三卷第147至150頁）、本件標案招標、決標公告（偵一卷第103至119頁、偵三卷第27至31頁）、本件標案國防部工程、財物暨勞務採購投標須知（偵二卷第113至115頁）、國防部國防採購室111年8月2日國採管理字第1110193680號函及檢附110年9月24日國防部開標紀錄（第二組）、國防部110年11月12日國採購包字第0000000000-0函文、國防部議價/決標紀錄（第一至八組）（偵三卷第77至102頁）、海軍戰鬥系統工廠111年7月26日海統供應字第1110018716號函及檢附110年11月25日國防部採購契約、海軍戰鬥系統工廠原始憑證黏存單、家豪家公司開立之發票、費款劃撥入帳委託書、海軍戰鬥系統工廠財物(勞務)結算驗收證明書及簽呈（偵三卷第103至113頁）、國防部國防採購室112年12月19日國採管理字第1120354292號函及檢附「海軍伙食人力勞務委外等8項」案廠商評選須知及附錄表格、檢視採購評選委員名單、110年11月11日採購發包處簽呈、國防部函稿7份、國防部海軍司令部110年11月4日國海人綜字第1100088324號函及檢附採購評選委員會評選會議紀錄、110年9月23日綜管組簽呈、110年8月2日綜管組簽呈、國防部海軍司令部人事軍務處函稿及檢附資料、110年9月9日基支部軍務科簽呈、110年8月11日廠管科簽呈、採購評選委員會外聘委員建議名單、國防部海軍司令部人事軍務處110年8月5日國海人綜字第1100060307號函及檢附資料（原審訴字卷第35至206頁）各1份在卷足憑，復為被告所不爭執（本院卷第110至112頁），首堪以認定。

　㈡按政府採購法第1條規定，該法之立法目的，係為建立政府採購制度，依公平、公開之採購程序，提升採購效率與功能，確保採購品質，使政府採購程序回歸市場競爭機制，以節省國庫支出。而該法第87條第4項之合意圍標罪，須行為人意圖影響決標價格或獲取不當利益，而以契約、協議或其他方式之合意，藉以達成促使其他有參與比價競標意思之廠商不為投標或不為價格之競爭之結果，作為犯罪之構成要件。經查：

　⒈難認被告主觀上具有影響決標價格或獲取不當利益之意圖：

　⑴本件標案招標方式依據政府採購法第22條第1項第9款，為經公開評選或公開徵求之限制性招標，決標方式準用最有利標，第七組預算金額為3,089,000元，並於招標文件載明固定費用費率，採固定價格給付，未訂底價，價格亦不納入評選等情，有本件標案110年8月27日經公開評選或公開徵求之限制性招標公告1份在卷可佐（偵三卷第27至31頁）。此觀國防部議價、決標紀錄（偵三卷第87至88頁）亦記載採最有利標（固定價格給付，第七組預算：3,089,000元）；「開標結果決標原則」欄位記載：家豪家公司經評選委員會依規定評選為序位第一優勝廠商，依政府採購法第52條第1項第4款決標；「得標廠商及決標金額」欄位記載：「得標廠商」：家豪家公司、「決標金額」：3,089,000元；「備註」欄位記載：⒈本案採限制性招標、準用最有利標、序位法、固定價格給付及複數決標方式辦理（略）、⒊本案採固定價格給付方式辦理，無議定其他內容等旨益明。至前揭國防部議價、決標紀錄固有「議價」二字，且國防部110年11月12日國採購包字第0000000000-0號函文說明欄復記載：本案前於110年10月18日召開採購評選委員會之評選結果，本組（第七組）優勝廠商上限為4家，優勝序位為：家豪家公司第一、瀧騰皓有限公司及御饌有限公司併列序位第二，請派員於110年11月15日下午2時至本部國防採購室開標室參加續行「議價程序」（偵三卷第85頁），而或有誤認仍須「議價」而可能產生價格變動之情。惟依最有利標作業手冊準用最有利標㈦規定：與優勝廠商辦理議價，或按優勝序位，依序與2家以上之優勝廠商辦理議價後決標。如已於招標文件訂明決標之固定金額或費率者，則以該金額或費率決標。但須注意議價程序仍不得免除，無須議減價格，可議定其他内容（見原審訴字卷第116至117頁。機關辦理最有利標採固定費用或費率之參考作業方式第貳點第4項第2款規定亦同，見本院卷第187至188頁），足見於準用最有利標而於招標文件訂明決標之固定金額者，議價程序雖不得免除，惟「無須議減價格」，而係議定其他內容。是本件標案既然準用最有利標，並採固定價格，則在價格固定無須議減之情況下，被告主觀上自無「影響決標價格」之意圖可言，應無疑問。

　⑵再者，遍觀附件所示被告與張仲仁間之監察譯文內容，雙方固有討論本件標案，惟未見被告有何承諾如精膳閤公司不投標第七組，將給予張仲仁何種具體利益之情。張仲仁復於調詢及原審審理時具結證稱：張仲仁未因未投標本件標案第七組而自被告獲得任何利益好處，被告沒有提供營養師牌照等資源，雙方也沒有任何金錢往來等語（偵一卷第236頁、原審訴字卷第357至358頁）。是難認張仲仁因未投標本件標案第七組而自被告處獲得任何不當利益。

　⑶至檢察官固以張仲仁如以精膳閤公司參與投標，客觀上會影響被告得標之機會，是被告具有獲取不當利益之意圖，仍構成政府採購法第87條第4項之合意圍標罪。惟以本件標案係採限制性招標，而準用最有利標，並採序位法及固定價格給付，已如前述。是本件標案乃透過成立採購評選委員會，就公開評選項目評分後予以加總，再依總分高低轉換為序位，並經出席之評選委員過半數同意者為優勝廠商，前開公開評選項目包含：廠商基本能力10％、專業技術知能40％、膳食品質管理35％、費用組成5％、創意5％、簡報與答詢5％，此有「海軍伙食人力勞務委外等8項」案廠商評選須知1份在卷可憑（原審訴字卷第39至47頁）。而由被告與張仲仁附件所示監察譯文內容，張仲仁就前揭投標廠商基本能力部分之營養師相關證照尚有意商請被告借用乙情（偵一卷第126頁），及張仲仁於調詢、檢察官訊問及原審審理時具結證稱：張仲仁原本是被告的員工，被告長期都有承攬軍方的伙食人力標案，而且這個領域被告是前輩，張仲仁才剛開始要承攬軍中團膳比較大的案子，還要向被告請教，因為張仲仁很多地方比不過被告，認為精膳閤公司在評比項目中沒有跟家豪家公司競爭的能力，即便跟被告強碰，也會輸給被告，只能做砲灰，所以知道被告要投標本件標案第七組，張仲仁就沒有去投標等語（偵一卷第236頁、第342頁、原審訴字卷第349頁、第351至352頁、第359至360頁）。從而張仲仁如以精膳閤公司參與投標，客觀上是否確會影響被告得標之機會，並得以進而推論被告具有獲取不當利益之意圖，顯非無疑。又起訴書固援引最高法院100年度台上字第224號判決意旨，惟上開判決之案例事實與本案被訴事實明顯不同，自無法逕予比附援引於本案，附此說明。

　⒉被告與張仲仁是否達成不為投標之協議亦屬有疑：

　⑴被告固於本件標案招標公告前之110年7月20日與張仲仁之監聽譯文中提及：「阿『海發』跟『戰系』綁在一起阿，你『戰系』綁在一起，就跟我有卡到了，不然我們就來喬阿」、「我應該會看他合約開出來啦，開出來的條件，我們再來喬（略）」（偵一卷第122頁），及於招標公告後、開標前之110年9月2日與張仲仁之間聽譯文中提及：「對阿，我不可能放手，你『海發』一定要讓我的，一定要去選別組…」、「奧援，我要奧援你什麼你跟我說，我就不要跟你『魯』就好，我不要跟你標就好。」、「嘿，我不會放我不會放，『戰系』那邊也很屬意我們，因為我們這陣子還可以啦。」、「『戰系』你不用考慮了，你一定遇到我的。」（偵一卷第125至127頁）等語，乍看之下固有疑似雙方達成張仲仁不以精膳閤公司投標第七組之協議等對話內容。

　⑵惟紬繹附件所示被告與張仲仁前開2次整體監察譯文內容，均由張仲仁先主動撥打電話給被告，被告則被動接聽電話或見未接來電後予以回撥（偵一卷第121頁、第125頁），對話中係由張仲仁將話題導向本件標案「海發」部分，先探詢被告之投標意願是否與張仲仁相衝突，嗣以「對吼，『戰系』你現在在做。」、「你說『戰系』你要做，這樣我就不考慮了。」、「如果這樣，『戰系』的部分我就不考慮啦，就是看…」、「所以阿嘉，你說的，你就是拿『左支』跟『戰系』吼，你的偏向啦？」而有再三試探被告有無拱手相讓之空間（偵一卷第121至122頁、第125至128頁），惟被告明確表示一定會投標第七組之情（偵一卷第125至128頁）。亦即張仲仁縱有試圖與被告「協議」之舉，但依前開監察譯文，可見張仲仁試圖協議的內容及目的實為「被告可否不要投標第七組」，然經被告表達一定會投標第七組，並向張仲仁分析投標本件標案各組之利弊得失而予以「勸退」。則能否逕以前開對話內容即謂被告與張仲仁業已達成張仲仁不投標第七組之「協議」，已有疑問。再者，觀諸張仲仁前開偵查及原審審理中之證詞，業已說明張仲仁因原為被告員工，對被告實力有所瞭解，且就要承攬軍中團膳較大案子尚須向被告請教，並自忖精膳閤公司沒有家豪家公司競爭的能力，所以不欲與被告強碰而未投標第七組等情。張仲仁復於原審審理時具結證稱：張仲仁沒有投第七組的原因很多，自己有衡量過投標第七組不會賺錢，一方面也不想和被告競爭，因為一定會輸，且張仲仁曾經被海發罰款過，至於對話中雖然講到「張仲仁都配合被告」，是因為知道被告要去投標第七組，張仲仁再去會和被告卡到，只是把話講的漂亮一點等語（見原審訴字卷第349至351頁、第356至357頁、第360頁、第363頁、第365頁）。則張仲仁既係經過綜合評估得標後之利潤、自身能力、雙方競爭力及先前曾遭海發罰款之經驗後等，最終自行做出不投標第七組之決定，亦難僅因雙方曾有附件所示對話內容，即得據以推認被告與張仲仁間前已達成張仲仁不為投標第七組之「協議」。

　㈢綜上所述，本件標案既為固定價格給付，難認被告具有影響決標價格之意圖，復無證據證明被告另有獲取不當利益之意圖，或業與張仲仁達成精膳閤公司不為投標第七組之協議。是檢察官之舉證，顯未達於通常一般之人均不致有所懷疑，而得確信其為真實之程度；此外，本院依卷內現存全部證據資料，復查無其他證據足資認定被告確有檢察官所起訴之合意圍標犯行，即屬不能證明被告犯罪，揆諸首揭說明，自應為被告無罪之諭知。

五、原審因而以不能證明被告犯罪，對被告為無罪諭知，所執理由固有部分與本院認定未盡相同，惟無罪之結論並無二致，尚無違誤。檢察官猶執前詞指摘原判決不當提起上訴，為無理由，應予駁回。

據上論結，應依刑事訴訟法第368條，判決如主文。

本案經檢察官嚴維德提起公訴，檢察官王奕筑提起上訴，檢察官黃彩秀到庭執行職務。

中　　華　　民　　國　　115 　年　　9 　　月　　24　　日

　　　　　　　　　刑事第一庭　　審判長法　官　李淑惠

　　　　　　　　　　　　　　　　　　　法　官　陳君杰

　　　　　　　　　　　　　　　　　　　法　官　李貞瑩

以上正本證明與原本無異。

檢察官如不服本判決應於收受本判決後20日內向本院提出上訴書狀，其未敘述上訴理由者，並得於提起上訴後20日內向本院補提理由書狀（均須按他造當事人之人數附繕本）「切勿逕送上級法院」。

本判決須符合刑事妥速審判法第9條之規定始得上訴。

刑事妥速審判法第9條規定：

除前條情形外，第二審法院維持第一審所為無罪判決，提起上訴之理由，以下列事項為限：

一、判決所適用之法令牴觸憲法。

二、判決違背司法院解釋。

三、判決違背判例。

刑事訴訟法第377條至第379條、第393條第1款規定，於前項案件之審理，不適用之。

中　　華　　民　　國　　115 　年　　9 　　月　　24　　日

　　　　　　　　　　　　　　　　　　　書記官　黃璽儒

　　　　　　　　　　　　　　　　　　　

附件：張騏晟持用門號0000000000與張仲仁持用門號0000000000間通訊監察譯文

時間：110年7月20日18時5分許起 (A)0000000000張仲仁→(B)0000000000張騏晟 內容： A：喂，阿嘉，沒有啦，我家LINE的訊號很差。 B：喔喔喔，你們就去做啦，我也高興啦，再來就是我也做不來啦，不要說做不來，我不想做，我明年不打算做這麼多，然後你們這我可以輔導的就是說，我的資源可以借你們用，就是說你們有做到，你們想開什麼我都可以幫忙，對部隊。 A：對啊。 B：就是我有的我可以給你們套用啦，就是這樣而已，對你們來說，……不可能嘛，晉仔那時候不是叫你找商品，是要找多久，唉。 A：他還問我有沒有認識的，我說有啊，你也很熟阿，阿你怎麼不找他，呵呵，他就安靜了。 B：人家不會理他啦，他找不到總代啦，要找總代理啦，你們找到的都是副供站的人而已，副供站的人…你説，好啦，10％好了，10％抽到後面就是變2％，他就是分2％，瘋子，他要賺什麼，乾脆不要開好了，我說的意思是這樣而已。 A：我知道的是，軍方這一塊，他臺面上給我們的，假設打得過的發落，這就都可以做了啊。 B：你不要餓死、不要眼晴一張開就賠錢就好了，都是從起點開始奔跑嘛，不要一睡醒就落後人家100公尺，這樣要怎麼跑，這樣跑辛苦阿。 A：對阿對阿，就替如說他給我們的價金是10萬，人請一請有的沒有就緊繃10萬了啦。 B：就賺3000就好了嘛.....至少心情早上起床賺一餐早餐錢也高興阿，這樣就好了，…好啊我來替將軍服務，我來煮好吃的給阿兵哥吃。 A：往好的方面去想，臺面上我們沒賺到錢，有賺到經驗、名聲啦，私底下，下面的像你説的，「牌」（照）的部分阿。 B：嘿阿，對阿，所以你們如果有標到，你問我，我也會跟你説這幾個東西你可以用，我也會都跟你説嘛，我會沿用。 A：不是阿，阿嘉，如果譬如說要開始動作了，譬如說假設啦吼，你説你要標5場，那這5場以外，如果划算的，你要跟我說，我就去這樣。 B：沒錯阿，…但問題是你的計畫書要先準備，不是你要去才寫10頁去就好，今天晉仔去的話，他寫20頁的話不就赢你了 A：我聽懂你的意思了 B：除非就是，你已經…那場裡面的長官很挺你，他沒在管他20頁… A：有的話也只有「海發」而已阿 B：阿「海發」跟「戰系」綁在一起阿，你「戰系」綁在一起，就跟我有卡到了，不然我們就來喬阿。 A：不是喬啦，就看你要怎樣，我都配合你。 B：我應該會看他合約開出來啦，開出來的條件，我們再來喬，假如說前幾場都有錢賺，那我就標前幾場，那戰系我就放棄。 A：不是放棄，是變成你要輔佐我，我們要想辦法拿到。 B：喔，可是我還有另外一個問題，我資料沒辦法借你用 A：對，我知道，你说的標案我自己來處理。 B：……因為他是整組嘛，代表同一個地方（採購機關）會遇到你、遇到我、遇到誰這樣，當場資料都會翻出來給委員看，我如果借你的話，2邊(指內容）就會很像，代表你去標那組，我不能去標那組，這樣就不涉嫌圍標，這樣才合理，你聽僅我的意思嗎，我如果算算那組我不去給你去的話，這樣不算圍標，如果今天同一組遇到我們3個在裡面（指投標），那就叫圍標了。 A：我聽懂你意思，就譬如說左手跟右手跟你，我們3個去標這案，不管誰拿到，說難聽一點都是我們拿到，這就叫園標。 B：嘿，這叫圍標，這樣講電話，電話可能給調查局錄音還是怎樣……。 A：誰會錄音啦。 B：我是舉例啦，沒有啦，我跟你開玩笑的…因為我們不是不同標案，如果是不同標案，你如果要借哪一個師傅的證照那都0K，因為我們是從第一組報到第五組，一次報完，一天之內分數評完，有可能第一組你報的時候，第一組是海官是我們去報好了，我們報一報就看我們的計畫書了，第二組可能是戰系工廠，換你們去報的時後，我們沒去投第二組，你有去投第二組的時候，他看到會覺得奇怪，這些資料我在第一組有看過捏，為什麼第二組公司拿出來用，這樣聽懂我意思嗎。 A：我知道，你説要……。 B：……分開的，拆開的就代表委員不同人。 A：我聽僅你的意思啦，譬如說你有100頁，我跟你可以重複的頂多1、20而已，剩下的7、80我要自己用，是這個意思。 B：假如我可以撥我師傅資料借你這樣而已.....我自己不能......。 A：你說的就是說譬如說，作業流程基本上到哪裡都一樣嘛，什麼吃了拉肚子之後的處置SOP基本上每個廠商都一樣，你如果說公司的服務宗旨有的沒的有沒有，這一定不同的。 B：呃，吃拉肚子那個不能一樣，需要2個人寫，那個口語不一樣，那個不行，那可以去網路上找沒關係。 A：沒有啦，我是比如啦，比如就是這樣嘛。 B：意思啦，大部分差不多啦。 A：對啦，就譬如你説的，緊急應變措施基本上不管是我們還是別人都是大同小異的東西，只是要不同的是譬如說，以你那邊來說，你的履歷都是承作軍方的嘛，我的就是軍方一個，剩下都是外面便當的這些，這出來就是我們不同的東西。 B：不是不是不是，……你沒驗收公文、你沒做到公家的，……（例如）我跟阿猴這個人買便當，我這樣說不算，你要寫公家機關，公家機關要給你結帳證明，那叫做驗收紀錄，那要有存摺。 A：有啊有啊有啊，不是公家機關是真的啦，只是一般的工廠這樣啦。 B：一般的工廠，你可能要有一張例如估價單，或這段時間總共賣多少東西，蓋你的印章，簡單的發票就好。 A：喔喔，這樣有，這有這有。 B：這樣加減打。 A：不要說加多少分，多多少少知道我們也是有做外面的資料 B：阿你可能要去找晉仔說…現在大家要標哪幾場，阿你要跟他強碰，還是不要跟他強碰…這樣 A：對，應該有可能，他都有事情才會找我。 B：因為他也在想，他怕會跟我硬碰硬啦，因為他沒勝算啦，你知道嗎，他在猜我現在在想什麼，阿嘉哪幾間沒去我就投哪間，不然我每間都投(標）的話，其實我要堵他的話很簡單，我就揪一揪都投下去，拍謝，看你要去哪裡好了。 A：嘿，對，就是要把他封殺的意思啦。 B：……我每間都……哪有關係 A：我什麼時候要去找你阿？ B：下禮拜了。 A：又要下禮拜喔。 B：吼，我最近事情很多。 A：我就像我之前跟你説的，我幫你開車好了，你就很高興了，對不對，我整路跟你「練肖維」（台語）你就不會想睡覺了。 B：我沒時間跟你「練肖維」。 A：沒有啦，你跟我說的這些文書資料，我現在有在準備了。 B：早早準備阿 A：嘿阿，剩下的就是，看什麼時問……因為我也不知道哪幾個可行，哪幾個不可行，這都是要等……你説的文書資料，我現在要開始準備，變成說哪幾個可行、哪幾個就變成是我們2個要接洽的時候就對了。 B：對。 A：這樣我瞭解，好啊好啊，這樣我企畫書用好的時候，我不就要給你看，看這樣可以嘛。 B：企畫書誰要幫你寫？ A：我自己吧。 B：你會寫嗎？ A：靠邀。 B：你大學有畢業嗎。 A：沒有啊。 B：這樣你寫的出來喔？ A：靠邀，寫那個…對不對，沒關係嘛，你先看一下我的版本也可以啊，不行我再叫人寫嘛，不要還沒做就在打退堂鼓，這不符合我的個性，還沒戰，就在喊輸，不行。 B：你先寫啦，你有什麼東西都準備啦，再來我告訴你，有些能用、有些不能用、你要補什麼，假如我覺得……我可以想辦法幫你補的，我們再來討論。 A：好啊。 B：東西你沒辦法補的，我跟你講「眉角」(台語）在哪裡，要怎麼補。 A：嘿，可以啊。 B：「眉角」我們知道要怎麼處理就跟你講。 A：不用繞了一大圈啦，直接點破這樣，好啦，OKOK，瞭解。 B：沒賺錢阿，都沒請我們吃飯或什麼。 A：什麼沒賺錢，你沒看賠得整個褲子都是屎，都割腎在賣了。 B：你這一塊就要敢一點阿，不然煮飯、當領班，穩定穩定不會賺太多。 A：不是說賺不賺啦，我不會說那種感覺啦，就是......那時候我岳母跟我說的時候，我會想自己出來用也是想說拼看看，是剛好又遇到這個，幹你娘有夠疲勞，阿，沒關係啦，反正還好有你幫忙，不然真的....嘿阿。 B：好啦......如果他來討......你不要跟他說。 A：我知道啦，你的點就是你不可能跟他有任何的關係啦，我也是阿。 B：我沒在理他的。 A：對啦，我知道啦。 B：浪費我的時間，我連看都不想理他，浪費時問在賺錢就好，我浪費在他那裡幹嘛。 A：瞭解，浪費在我身上對不對，你説的，到時候我（壯）大起來，你娘，你的得力盟友捏，對不對。 B：好啊，OKOK，好好好。  時間：110年9月2日15時22分許 (A)0000000000張騏晟→(B)0000000000張仲仁 內容： A：喂，阿猴，你找我？ B：喂，阿嘉，海軍的標案出來了捏。 A：有，我早就知道，出來很久了。 B：是嗎，我今夭才知道。 A：出來好幾天了，有一個禮拜了吧 B：這我們…要怎麼用？ A：什麼怎麼用？呵呵，你直接…什麼怎麼用？ B：不是啦，靠腰啦，全部你哪裡想要做、哪裡不想做？離開高雄的那個我不考慮啦，剩下的勒？ A：喔，你先去問問看啦，看「晉仔」想做哪裡阿你想做哪裡，再來問我看會不會衝突這樣。 B：我問「晉仔」幹嘛，我自己用… A：他現在做「教準部」，「教指部」跟「艦指部」綁在一起，阿如果我做「艦指部」，他就掰掰了呵呵。 B：他做他的，我做我的，我沒有要跟他怎樣阿。 A：沒錯，你想要做「陸戰學校」，我做「技術學校」，你就掰掰了。 B：所以你想要做「技校」喔？等一下，我走出來外面，你等我一下，…喂喂喂。 A：其實你要做哪一場，對我來說都差不多啦，我沒有什麼差別啦，我會叫你每場都去看看，最後幾天再決定看要標哪一場，應該目前是這樣想，原本「技校」、「陸戰」我是不打算作，但是我的幕僚叫我做，就是「重仁（音）」叫我做，我說坦白的，原本我想說算了不想這麼累，這場讓給別人做就好，但是「重仁」就說不然二哥（指張騏晟）這場來做好了，我說沒關係，你先去看看再來決定，大概是這樣 B：因為我知道左支部是第一個（組）嘛 A：嘿阿，左支部是第一個，第二個是艦指部阿。 B：我知道阿像你說的海發跟戰系是綁在一起喔？ A：對阿。 B：他沒補庫了？ A：補庫是左支配過去 B：這樣就是，沒關係，看你..... A：應該是說你要標哪裡啦？ B：我也還沒…，我也剛到家還沒詳細去看這個東西，你說「汽車隊」你原本就在做的，這我就不去了，你說… A：你跟我說你要標哪裡。 B：我會比較偏向從小場的開始就好了。 A：小場是哪裡？ B：就「海發」跟「戰系」 A：這我不可能放手。 B：對吼，「戰系」你現在在做。 A：對阿，我不可能放手，你「海發」一定要讓我的，你一定要去選別組，我坦白跟你說，你朝這個方向去選，你朝「艦指部」、「教準部」、「海技」跟「陸戰隊」去選，不要管小場，大埸做起來，不要怕，那都週休二日。 B：你要做我的奧（支）援你知道嗎。 A：奥援，我要奥援你什麼你跟我說，我就不要跟你「魯」就好，我不要跟你標就好。 B：不是，阿嘉，我要請教你，我可以偷用你的…你可以支援我營養師這塊嗎？ A：沒辦法。 B：不行喔？ A：因為我跟你說，別人也跟我借，我借不夠，我自己不夠人用。 B：因為我看上面寫一定要有營養師。 A：你去借一張就好了，跟朋友借一下，應該找得到，那不難啦。 B：喔不一定他要在我這裡上班？ A：有牌就好了 B：只要有牌就好了逆啦？ A：對阿。 B：喔喔喔，這樣好處理阿。 A：他授權要借你，你說這標案要借一次，2000元就好了，像現在人家都有在借2000元的，有標到就一個月租牌看要多少，3000還是2000，每個月都給他。 B：喔喔喔，瞭解瞭解，這樣你的意思是，我朝「陸戰隊」跟「艦指部」這2個去那個。 A：你去攪亂「晉仔」的場阿，我支持你哈哈 B：你說「艦指部」跟「教準部」的部分 A：看你阿，看你要做2場大場，還是2場小場的，你自己去選啦，你怎麼不做基隆的？ B：你…（笑）。 A：你做啦，做一做，我去找你玩啦。 B：阿我人就要去那裡，不行啦。 A：人帶一帶去住那裡阿，那裡又沒疫情，對不對，安全。 B：不行啦，你都不知道我9月中要入厝了。 A：你就去東部做王阿。 B：不行啦，老虎不在家，你不要猴子當大王。 A：對阿，你就猴子阿。 B：不行啦，這樣我要在你的保護傘底下才有辦法長大。 A：屁啦。 B：沒有啦沒有啦，這方面就像現在「摁」海發，恁娘勒，不成樣。 A：好啦，你就往「艦指部」跟「陸戰」，不會害你啦，其他你不會贏，你就遇到我們。 B：你說「戰系」你要做，這樣我就不考慮了 A：嘿，我不會放我不會放，「戰系」那邊也很屬意我們，因為我們這陣子是還可以啦。 B：你這就像我們說的，這算是「戰略同盟」，你要ABC，我就選ABC以外這樣，對嘛。 A：對啊，你不要去「艦指部」那場，那場沒錢賺，你還是寫啦，有中(得標）就做，沒中就不做這樣，兩邊寫一寫。 B：就「陸戰」跟「技校」這趴。 A：還有「艦指部」跟「教準部」阿，一次可以中兩組嘛！你就這2間都寫。 B：這樣我來看看。 A：你看你人員資料有沒有這麼多，人員資料沒這麼多你可以寫一组就好… B：一定沒這麼多的阿 A：你要選一組來寫阿，你還要算一下利潤喔，看划不划算喔。 B：就是他給你的價金除以12。 A：還要再除以2，因為2組一起的，2間給你一個價錢嘛，你要除以12、除以2，算一下你有多少人、多少師傅、廚工，這後的價錢划不划算，廚師、廚工要穿的耗材都算自己的喔，他沒分給你喔，合約要看清楚喔，這樣算看看划不划算，不划算你也陪得一身屎啦 B：我知道，這不能開玩笑的，這要很詳細。 A：划不划得來，這看個人主見，舉例來說，有的人夫妻兩個一起做，做的得來沒差，我賺自己的，有的人這樣想，有的人我要做老闆，我要請人。 B：目前這樣「教準部」自己做是0K，不過如果現在「教準」跟「艦指」合在一起，你一個人要怎麼做？ A：那是他的事情，不用管他，有的人要做老闆，做到自己下來做，那也不是叫老闆阿 B：對，这就是我這陣子跟其他… A：你是要賺自己的錢。 B：賺自己的工錢而已。 A：對阿，那跟給人請一樣的意思阿。 (2人同時說話，聲音覆蓋） B：老闆要有老闆的格局，我們要增加收入，作師傅的工作，我們要做的是這樣。 A：你要算啦。 B：如果這樣，「戰系」的部分我就不考慮啦，就是看…。 A：「戰系」你不用者慮了，你一定遇到我的。 B：這樣不用了啦。 A：真的，我跟你說真的，我有就跟你說有，沒有就跟你說沒有。 B：你如果這樣說，就變成說，我下禮拜跟你說，我看看「陸戰跟技校」和「教準、艦指」這2案，我要去哪，我再跟你說。 A：對阿，你不用去管大小場阿，有心要做。 B：我會先看划不划算啦。 A：你看我當初也是「陸軍」……。 B：我知道，那時候我跟你一起……我還有印象，「步校」、「官校」的時候，一開始的時候還要送餐去後面，對不對，你還開一台很大台的貨車載我去岡山頭對不對。 A：對阿，就是這樣，所以你就算算看划不划算，划算你就不用管大小場，其實我都算過了，我都知道，你算算看，我算的跟你算的不准啦，我算的一定是最保守的。 B：你是說「陸戰隊」跟「技校」那邊是划得來的是嗎？ A：沒有喔，這2組應該是都划得來，只是說一間比較大間，你要做就大間的這樣，一組比較大間嘛，就兩間學校，兩間學校算大了嘛…我要害你的話叫你走小條路，我要助你會叫你走大條路吧，阿大條路給你走你走不下去那是你人的問題，不是路的問題… B：(12：14)所以阿嘉，你說的，你就是拿「左支」跟「戰系」吼，你的偏向啦？ A：這不方便跟你說，但是你既然問我了，我就跟你說有阿，其他就不方便說了。 B：瞭解瞭解。 A：我跟你講，其他人也是來（標）阿，所以一樣意思 B：阿我就不會去啦 A：沒錯，但其他人也是會來阿，所以這我不方便說，我只能說，你喜歡「陸戰隊」跟「技校」，那你可以看看行不行，再來「教準部」跟「艦指部」……剩下的「左支」「海官」還有「戰系」，「海官」我們現在也有在做了。 B：上次吃飯的時候你有說阿 A：他跟基隆綁在一起嘛。 B：對對對，澎湖啦、基隆啦，還有蘇澳。 A：「海官」是「長鈺」在做嘛，「長鈺」和做學校的那個…。 B：「長鈺」就是跟「晉仔」談合作的啦，我不是跟你說「晉仔」突然問我副供站廠商熟不熟，我說有阿，你也很熟，他就是說「長鈺」的「海官」跟他的「教準」2間要去跟人家說貨的問題，幾％幾％那個啦。 A：你改天問他收到幾％，賺到多少錢啦，很…好笑欸…跟人家講什麼。 B：這我不管他啦。 A：有賺到2000塊就偷笑了 B：不是阿，今天你的場不是很大，你要跟人家說什麼，人家也不理你啦。 A：下面業務理你而已，2%、3%分你。 B：像「海發」這個我連說都不說，為什麼，人家看不起你啦…… A：不會啦。 B：沒有啦，那是因為我們認識，如果別人連理都不理，你一間「海發」而已，要來說什麼？嘿阿，阿他現在可能也跟「長鈺」不好，所以…我搞的啦，不然他很積極的話，應該找到你那裡了。 A：喔，不用啦，他來找我我不會理他啦，我看人品的，人品不好有錢賺我也不賺，你要買東西我也不賣，那是你有價值我才跟你說電話，不然我不太想理這些人。 B：不要這樣啦，你要愛我啦，如果我成功你也高興，至少你事業多了一個盟友對不對。 A：我孤軍奮鬥習慣了。 B：不要這樣啦，什麼孤軍奮鬥。 A：而且我們左營明年要漲薪水。 B：你說師傅廚師喔？ A：嘿阿，我們的廚師都4萬3阿，明年要給他拉高……以大吃小阿，我隔壁的沒辦法作，跑來我這裡啊。 B：到時候靠腰我請不到人，我就阿嘉阿嘉支援一下。 A：不會啦，你應該是不會有什麼影響......你2間都寫也沒關係，資料有夠2間都寫，有寫有機會啦，不會壞到哪裡去，算好哪間你有錢賺，你就寫那間......都不用換押標金。 B：押標金是什麼意思？是說類似海發我進去做要先壓在那這樣？ A：嘿阿，要換支票。 B：現在不用了嗎？ A：這次沒有了，這場很熱閣。 B：對，應該很熱間。 A：不騙你，你聽到幾間，我知道5間，加你6間。 B：是喔，哇哇哇，沒關係，有標有機會啦。 A：不會啦，你看怎麼寫，不一定人家寫的都在我這組......一開起來「精膳閤」，你就穩中了阿。 B：對，有可能。 A：人多的地方不要去 B：人多的地方要你去電啦，你這將軍級的。 A：屁勒，我在幫你……人少的地方才不會被……到 B：好啦，OKOK，你最近是在忙什麼啦？ 







